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Введение
Информация, содержащаяся в отчете эмитента, подлежит раскрытию в соответствии с пунктом 4 статьи 30 Федерального закона "О рынке ценных бумаг".

В отношении ценных бумаг эмитента осуществлена регистрация проспекта ценных бумаг. 

Эмитент является публичным акционерным обществом. 
Сведения об отчетности (консолидированной финансовой отчетности (финансовой отчетности), бухгалтерской (финансовой) отчетности), которая (ссылка на которую) содержится в отчете эмитента и на основании которой в отчете эмитента раскрывается информация о финансово-хозяйственной деятельности эмитента: Консолидированная финансовая отчетность эмитента за 12 месяцев, закончившихся 31 декабря 2024 г., доступна в сети Интернет по адресам: https://www.e-disclosure.ru/portal/files.aspx?id=39126&type=4 

Бухгалтерская (финансовая) отчетность эмитента на 31 декабря 2024 г. доступна в сети Интернет по адресу: https://www.e-disclosure.ru/portal/files.aspx?id=39126&type=3
Эмитент не выпускал облигации с обеспечением, предоставляемым (предоставленным) третьим лицом, которые размещены (размещаются) путем открытой подписки и (или) в отношении которых зарегистрирован проспект. 

Информация о финансово-хозяйственной деятельности эмитента отражает его деятельность в качестве организации, которая вместе с другими организациями в соответствии с Международными стандартами финансовой отчетности определяется как группа (если иное прямо не указано в настоящем отчете). 

Консолидированная финансовая отчетность, на основании которой в настоящем отчете эмитента раскрыта информация о финансово-хозяйственной деятельности эмитента, дает объективное и достоверное представление об активах, обязательствах, финансовом состоянии, прибыли или убытке эмитента.

Информация о финансовом состоянии и результатах деятельности эмитента содержит достоверное представление о деятельности, а также об основных рисках, связанных с его деятельностью. 

Настоящий отчет эмитента содержит оценки и прогнозы в отношении будущих событий и (или) действий, перспектив развития отрасли экономики, в которой эмитент осуществляет основную деятельность, и результатов деятельности эмитента, его планов, вероятности наступления определенных событий и совершения определенных действий. Инвесторы не должны полностью полагаться на оценки и прогнозы, приведенные в настоящем отчете эмитента, так как фактические результаты деятельности эмитента в будущем могут отличаться от прогнозируемых результатов по многим причинам. 

Приобретение ценных бумаг эмитента связано с рисками, в том числе описанными в настоящем отчете эмитента. 

Раздел 1. Управленческий отчет эмитента
1.1.  Общие сведения об эмитенте и его деятельности
Полное и сокращенное (при наличии) фирменные наименования (для коммерческих организаций) или наименование (для некоммерческих организаций), место нахождения и адрес эмитента: 
· на русском языке: Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»

· на английском языке: Public Joint Stock Company “Оzon Pharmaceuticals”
Сокращенное фирменное наименование Эмитента:
· на русском языке: ПАО «Озон Фармацевтика»

· на английском языке: PJSC “Оzon Pharmaceuticals”
Дата регистрации: 2 мая 2024 года.
Место нахождения: Российская Федерация, Самарская область, г. Тольятти;

Адрес: 445051, Самарская область, г.о. Тольятти, г Тольятти, ул Фрунзе, влд. 8, офис 304.
Телефон: +7 (84862) 2-90-00
Адрес электронной почты: ozon@ozon-pharm.ru
Официальный сайт: https://ozonpharm.ru
Сведения о способе и дате создания эмитента, а также о случаях изменения наименования и (или) реорганизации эмитента, если такие случаи имели место в течение трех последних лет, предшествующих дате окончания отчетного периода, за который составлен отчет эмитента:
Эмитент был создан 2 мая 2024 года в результате реорганизации в форме преобразования Общества с ограниченной ответственностью «Озон Фармацевтика». 

Предшествующие наименования эмитента в течение трех последних лет, предшествующих дате окончания отчетного периода, за который составлен отчет эмитента:

Полное фирменное наименование: Акционерное общество «Озон Фармацевтика»

Сокращенное фирменное наименование: АО «Озон Фармацевтика»

Дата введения наименования: 02.05.2024

Основание введения наименования: Внесение записи в ЕГРЮЛ

В соответствии с пунктом 5 статьи 58 Гражданского кодекса Российской Федерации при преобразовании юридического лица одной организационно-правовой формы в юридическое лицо другой организационно-правовой формы права и обязанности реорганизованного юридического лица в отношении других лиц не изменяются, за исключением прав и обязанностей в отношении учредителей (участников), изменение которых вызвано реорганизацией.
Основной государственный регистрационный номер (ОГРН) (при наличии) и идентификационный номер налогоплательщика (ИНН) (при наличии) эмитента:
ИНН: 6320080729
ОГРН: 1246300012870
Описание финансово-хозяйственной деятельности, операционных сегментов и географии осуществления финансово-хозяйственной деятельности эмитента:
Группа «Озон Фармацевтика» – ведущая российская фармацевтическая компания, специализирующаяся на производстве и продаже воспроизведенных лекарственных препаратов (дженериков). Группа работает в формате единой стратегической бизнес-единицы, в связи с чем Группа выделяет один операционный сегмент. 

Группа ведет свою хозяйственную деятельность по следующим направлениям: 

· Химическая низкомолекулярная фармацевтика: разработка и производство лекарственных препаратов на химической̆ основе (направление развивается на базе ООО «Озон» и ООО «Озон Фарм»).

· Препараты для борьбы с онкологией̆ и тяжелыми аутоиммунные заболеваниями: разработка и производство специализированных лекарств, направленных на лечение и улучшение качества жизни пациентов, страдающих онкологическими и аутоиммунными заболеваниями (направление будет развиваться на базе ООО «Озон Медика»).

· Биофармацевтика и инновационные разработки: исследования, разработка и производство полного цикла биотехнологических препаратов на основе моноклональных антител и других рекомбинантных белков (направление развивается на базе ООО «Мабскейл»).

В настоящее время Группа располагает тремя действующими производственными площадками — ООО «Озон», ООО «Озон Фарм» и ООО «Мабскейл», а также одной площадкой, находящейся на стадии строительства — ООО «Озон Медика». Все производственные мощности сосредоточены в городах Жигулевск и Тольятти, на территории Особой экономической зоны промышленно-производственного типа. Кроме того, Группа ведёт научно-исследовательскую деятельность на базе двух специализированных лабораторий по разработке биосимиляров, расположенных в г. Химки и в биофармацевтическом кластере «Сколково». 

Группа выстраивает омниканальную модель дистрибуции, охватывающую аптечные сети, дистрибьюторов и платформы электронной коммерции, что обеспечивает устойчивое присутствие как в розничном сегменте, так и в системе государственных закупок. По состоянию на конец 2024 года Группа имела прямые маркетинговые соглашения с порядка 65 тысячами аптечных точек, что соответствует охвату более 80% аптек на территории Российской Федерации. Продукция компании поставляется во все субъекты страны и представлена во всех регионах Российской Федерации, обеспечивая равномерное покрытие и доступность препаратов для широкого круга потребителей.

Компания осуществляет свою деятельность в строгом соответствии с международными стандартами качества. Производственные площадки ООО «Озон» и ООО «Озон Фарм» сертифицированы по правилам надлежащей производственной практики (GMP) ЕАЭС. Аналогичную сертификацию планируется получить и для новых производственных комплексов — ООО «Мабскейл» и ООО «Озон Медика» — к моменту их коммерческого запуска в 2027 году. Лабораторные подразделения компании работают в соответствии с принципами надлежащей лабораторной практики (GLP), а логистическая система выстраивается с учётом стандартов надлежащей дистрибьюторской практики (GDP), обеспечивая высокий уровень контроля на всех этапах движения продукции.
Краткая характеристика группы Эмитента
На конец отчетного периода в Группу входят 12 (двенадцать) организаций – Эмитент и 11 организаций, подконтрольных Эмитенту и перечисленных ниже: 

1. ООО «Мабскейл»;

2. ООО «Озон Медика»;

3. ООО «Озон»;

4. ООО «Озон Фарм»;

5. ООО «Озон Хелскеа Рус»;

6. ООО «РИФ»;

7. ООО «Атолл»;

8. ООО «Коралл»;

9. ООО «Трейдсервис»;

10. ООО «Озон Хелскеа»;

11. ООО «Управляющая компания».
Информация о личных законах организаций, входящих в группу Эмитента
Личным законом Эмитента и других организаций, составляющих Группу, является право Российской Федерации. 
Федеральными законами для определенной категории (группы) инвесторов, в том числе для иностранных инвесторов (группы лиц, определяемой в соответствии статьей 9 Федерального закона О защите конкуренции, в которую входят иностранные инвесторы), установлены ограничения при их участии в уставном капитале эмитента (совершении сделок с акциями (долями), составляющими уставный капитал эмитента) в связи с осуществлением эмитентом и (или) его подконтрольными организациями определенного вида (видов) деятельности, в том числе вида (видов) деятельности, имеющего стратегическое значение для обеспечения обороны страны и безопасности государства: 

В соответствии с пунктом 1 Указа Президента Российской Федерации от 01.03.2022 г. № 81 «О дополнительных временных мерах экономического характера по обеспечению финансовой стабильности Российской Федерации» (далее – «Указ № 81»), в соответствии с федеральными законами от 30 декабря 2006 г. № 281-ФЗ «О специальных экономических мерах и принудительных мерах», от 28 декабря 2010 г. № 390-ФЗ «О безопасности» и от 4 июня 2018 г. № 127-ФЗ «О мерах воздействия (противодействия) на недружественные действия Соединенных Штатов Америки и иных иностранных государств», с 02.03.2022 г. устанавливается особый порядок осуществления (исполнения) резидентами России сделок (операций), влекущих за собой возникновение права собственности на ценные бумаги, осуществляемые (исполняемые) с иностранными лицами, связанными с иностранными государствами, которые совершают в отношении российских юридических лиц и физических лиц недружественные действия (в том числе если такие иностранные лица имеют гражданство этих государств, местом их регистрации, местом преимущественного ведения ими хозяйственной деятельности или местом преимущественного извлечения ими прибыли от деятельности являются эти государства), и с лицами, которые находятся под контролем указанных иностранных лиц, независимо от места их регистрации или места преимущественного ведения ими хозяйственной деятельности. Перечень иностранных государств, указанных в подпункте (а) пункта 1 Указа № 81, приводится в Распоряжении Правительства Российской Федерации от 5 марта 2022 года № 430-р. 

В соответствии с подпунктом (б) пункта 1 Указа № 81, а также иными Указами Президента Российской Федерации, действующими с 01.03.2022 г., сделки (операции), предусмотренные в частности подпунктом (а) пункта 1 Указа № 81 и пунктом 3 Указа Президента Российской Федерации от 28.02.2022 г. № 79 «О применении специальных экономических мер в связи с недружественными действиями Соединенных Штатов Америки и примкнувших к ним иностранных государств и международных организаций», могут осуществляться (исполняться) на основании разрешений, выдаваемых Правительственной комиссией по контролю за осуществлением иностранных инвестиций в Российской Федерации и при необходимости содержащих условия осуществления (исполнения) таких сделок (операций) (далее – «Разрешение Правительственной комиссии»). 

Порядок получения Разрешения Правительственной комиссии определен в Постановлении Правительства Российской Федерации от 06.03.2022 г. № 295 «Об утверждении Правил выдачи Правительственной комиссией по контролю за осуществлением иностранных инвестиций в Российской Федерации разрешений в целях реализации дополнительных временных мер экономического характера по обеспечению финансовой стабильности Российской Федерации и иных разрешений, предусмотренных отдельными указами Президента Российской Федерации, и внесении изменения в Положение о Правительственной комиссии по контролю за осуществлением иностранных инвестиций в Российской Федерации». 

Разрешение Правительственной комиссии на осуществление (исполнение) сделки по приобретению размещаемых ценных бумаг должно быть получено приобретателем Акций до осуществления (исполнения) сделки в случае, если такое Разрешение Правительственной комиссии будет необходимо в соответствии с подпунктом «б» пункта 1 Указа № 81, иными Указами Президента Российской Федерации и связанными с ними нормативно-правовыми и нормативными актами Российской Федерации, её органов и Банка России. Кроме того, предусмотренные абзацем третьим подпункта «а» пункта 1 Указа № 81 сделки (операции), влекущие за собой возникновение права осуществляться на организованных торгах на основании разрешений, выдаваемых Центральным банком Российской Федерации по согласованию с Министерством финансов Российской Федерации и содержащих условия осуществления (исполнения) таких сделок (операций) (далее – «Разрешение Банка России»). 

Таким образом, на основании подпункта «г» пункта 1 Указа № 81 сделки по приобретению размещаемых ценных бумаг могут потребовать получения Разрешения Банка России в случае, если приобретателями размещаемых ценных бумаг и лицами, имеющими преимущественное право их приобретения, являются лица, указанные в подпункте «а» пункта 1 Указа № 81. 

Разрешение Банка России на осуществление (исполнение) сделки по приобретению размещаемых ценных бумаг должно быть получено приобретателем Акций до осуществления (исполнения) сделки в случае, если такое Разрешение Банка России будет необходимо в соответствии с подпунктом «г» пункта 1 Указа № 81. 
Иные ограничения, связанные с участием в уставном капитале эмитента, установленные его уставом 
Иные ограничения на участие в уставном капитале Эмитента отсутствуют.
Иная информация, которая, по мнению эмитента, является существенной для получения заинтересованными лицами общего представления об эмитенте и его финансово-хозяйственной деятельности 
Отсутствует.

1.2. Сведения о положении эмитента в отрасли
Общая характеристика отрасли, в которой осуществляют деятельность организации группы эмитента, а также сведения о структуре отрасли и темпах ее развития, основных тенденциях развития, а также основных факторах, оказывающих влияние на ее состояние.
В 2024 году, несмотря на сохраняющееся геополитическое давление и нестабильность глобальных цепочек поставок, российская экономика показала устойчивый рост. По предварительным оценкам Росстата, рост ВВП в 2024 году составил 4,1%
. Инфляция составляла 9,5%, при этом рост цен на медикаменты составил 11%. На фоне умеренного роста доходов и увеличения бюджетных расходов на социальный сектор, включая здравоохранение, государственная политика была направлена на поддержку ключевых отраслей, в том числе фармацевтической.

Сектор здравоохранения играет ключевую роль в обеспечении устойчивого развития человеческого капитала, повышения качества жизни населения и формирования социально ориентированной экономики. Однако в России доля здравоохранения в структуре валового внутреннего продукта остается на сравнительно низком уровне — 3,7% по итогам 2024 года. Это существенно ниже, чем в странах с развитой медицинской системой. Для сравнения, расходы на здравоохранение в странах ОЭСР
 в 2023 году в среднем составили 9,1% от ВВП
: в США — 16,7%, Германии — 12,0%, Франции — 11,6%.

В 2024 году фармацевтический рынок России вырос на 10% в денежном выражении. Основной вклад в рост внесли дженерики (+12%), рецептурные препараты (+10%) и аптечный сегмент (+14%), демонстрируя темпы выше среднерыночных. Эти направления формируют устойчивую основу рынка и задают динамику его развития. По прогнозу, фармацевтический рынок России продолжит расти и достигнет объема в 4,2 трлн руб. к 2030 году при сохранении среднегодового темпа роста на уровне 9%.

За последние шесть лет объем рынка увеличился в полтора раза. Среднегодовой темп прироста (СТТР) за период 2019–2024 годов составил 9%. Быстрее всего росли оригинальные препараты, рецептурный сегмент и аптечный канал (по 10% в год). Дженерики показывали стабильный рост на уровне всего рынка, в то время как государственные закупки развивались более умеренно, прибавляя 7% в год.

Одновременно с ростом в денежном выражении рынок претерпевает структурные изменения. Увеличивается доля препаратов в упаковках с большим количеством доз, что позволяет снижать стоимость лечения и повышать удобство для пациента. Это способствует росту приверженности к терапии и поддерживает потребление в терапевтических дозах, несмотря на сокращение количества реализованных упаковок.

В 2025 году ожидается ускорение темпов роста до 15%. Наиболее высокие темпы сохранятся в сегментах дженериков и рецептурных препаратов (до 14–16%). Аптечный канал продолжит активно развиваться, а в государственном сегменте прогнозируется рост закупочной активности за счет расширения программ лекарственного обеспечения.

Таким образом, дженерики, рецептурные препараты и государственные закупки остаются ключевыми драйверами роста рынка — и именно в этих направлениях Компания продолжает развивать свои компетенции и усиливать позиции.

Устойчивость рынка объясняется сочетанием фундаментальных факторов и институциональной поддержки. Спрос на лекарственные препараты в России обладает низкой эластичностью: они относятся к категории товаров первой необходимости. При этом рост заболеваемости, увеличение продолжительности жизни и “старение” населения, а также улучшение диагностики заболеваний формируют стабильную потребность в медикаментозной терапии.

Дополнительным драйвером служит рост охвата населения системой здравоохранения и развитие инфраструктуры. Так, количество аптечных точек в стране достигло 80,9 тыс. по состоянию на конец 2024 года, что на 4% больше, чем годом ранее. Свой вклад в охват удаленных населенных пунктов также вносит растущий канал онлайн-торговли. Расширение доступности лекарств напрямую влияет на объем потребления лекарственных препаратов и качество медицинской помощи.

Также рынок поддерживается целевыми мерами государственной политики. В 2023 году утверждена Стратегия развития фармацевтической и медицинской промышленности до 2030 года («Фарма-2030»), предполагающая:

· приоритет продукции российских производителей;

· развитие локального производства (в том числе активных фармацевтических субстанций);

· поддержку экспорта;

· совершенствование регулирования.

Российский рынок лекарственных средств последовательно трансформируется в сторону увеличения доли дженериков – воспроизведённых препаратов с тем же терапевтическим действием, что и у оригинальной продукции, но по значительно более доступной цене. В 2024 году их доля составила 62%, а по прогнозу на 2030 год – достигнет 67%. В 2019–2024 годах среднегодовой прирост дженериков составил 9%, в то время как оригинальные препараты росли в среднем на 10% в год. В дальнейшем ожидаются опережающие темпы роста дженериков – до 2030 года дженерики будут увеличиваться в среднем на 11% ежегодно, тогда как оригинальные препараты – на 7%. Таким образом, сегмент дженериков является ключевым драйвером роста фармацевтического рынка России
.
Объём рынка, трлн руб.

	Год
	Общий рынок
	Дженерики
	Оригинальные препараты

	2019
	1,6
	1,0
	0,6

	2020
	1,9
	1,1
	0,8

	2021
	2,0
	1,2
	0,8

	2022
	2,2
	1,3
	0,9

	2023
	2,2
	1,3
	0,9

	2024П
	2,5
	1,5
	1,0

	2025П
	2,8
	1,7
	1,1

	2028П
	3,6
	2,0
	1,6

	2030П
	4,2
	2,8
	1,4


Такой сдвиг объясняется сразу несколькими факторами: экономическая доступность дженериков по сравнению с оригинальными препаратами; истечение сроков патентной защиты на оригинальные препараты; растущее доверие к российским производителям; системная государственная поддержка импортозамещения.

Высокая доля дженериков в структуре потребления населения говорит о зрелости и эффективности национальной системы лекарственного обеспечения. В натуральном выражении потребление дженериков существенно превышает долю оригинальных препаратов на международных рынках. В развитых странах, включая США, доля дженериков в натуральном выражении занимает приблизительно 90% от общего объема лекарственных средств.

Одновременно наблюдается перераспределение долей рынка лекарственных препаратов в различных срезах: увеличивается доля розничного (коммерческого) рынка и сегмента рецептурных препаратов; увеличивается выручка на одну аптечную точку, управляемость сегмента управляемой розницы, а онлайн-продажи лекарств демонстрируют опережающую динамику; увеличивается потребление рецептурных лекарств: по сравнению с 2020 годом их удельный вес увеличился на 6,5% в денежном выражении и на 6,2% в упаковках.
Факторы роста доли дженериков
· Более низкая цена: дженерики значительно дешевле оригинальных препаратов, что делает их более доступными для широкой аудитории и привлекательными для системы госзакупок.

· Государственная стратегия «Фарма-2030»: включает приоритет локального производства и увеличение доли отечественных дженериков, особенно в сегменте ЖНВЛП.

· Импортозамещение: поддерживается на уровне законодательства и госпрограмм, что стимулирует развитие локальных производителей и снижает зависимость от внешних поставок.

· Истечение сроков патентной защиты: по мере завершения сроков действия патентов на оригинальные препараты на рынок выводятся их более доступные воспроизведённые аналоги, что увеличивает предложение дженериков.

Общая оценка результатов финансово-хозяйственной деятельности эмитента (группы эмитента) в данной отрасли. Доля эмитента (группы эмитента) в объеме реализации аналогичной продукции иными предприятиями отрасли или иные фактические показатели, характеризующие положение эмитента (группы эмитента) в отрасли в целом.
«Озон Фармацевтика» является одним из лидеров фармацевтического рынка и демонстрирует высокие темпы роста, благодаря широкому охвату, сбалансированной продуктовой линейке и высокой адаптивности к требованиям рынка.

По результатам исследования рынка лекарственных препаратов за 2024 год, проведенный DSM Group
, Компания:

· Входит в тройку ведущих отечественных производителей дженериков в денежном и натуральном выражении;

· Заняла 1-место среди отечественных дженерических компаний на аптечном рынке;

· Заняла 1-е место среди отечественных производителей небрендированных дженериков в денежном выражении;

· Заняла 1-е место в сегменте рецептурных препаратов по объему продаж в натуральном и 2-ое место в денежном выражении;

· Входит в топ-3 по продажам дженериков в денежном выражении по сегменту жизненно важных лекарственных препаратов (ЖНВЛП);

ТОП-10 производителей отечественных дженериков по объему продаж в 2024 году, млрд руб.

	Компания
	Объем продаж, млрд руб.
	Доля продаж дженериков от всех лекарственных средств в обороте компании без учета БАД и медицинских изделий,% 

	Фармстандарт
	47,0
	100

	Биннофарм
	45,8
	98

	Озон Фармацевтика
	43,0
	100

	Нижфарм
	37,7
	60

	BIOCAD
	36,3
	83

	OTCpharm
	35,6
	80

	Generium
	28,8
	95

	Solopharm
	27,9
	100

	Фармсинтез
	27,1
	97

	ВЕРТЕКС
	27,0
	92


Важнейшими ключевыми преимуществами «Озон Фармацевтика» выступают:

• крупнейший в стране портфель регистрационных удостоверений – на конец 2024 года в портфеле компании находилось 535 РУ;

• обширный ассортимент препаратов в различных терапевтических направлениях;

• современные производственные мощности, обеспечивающие масштабные объемы выпуска, что позволяет формировать привлекательное ценовое предложение.

«Озон Фармацевтика» лидирует в сегменте небрендированных дженериков и занимает третью строчку в рецептурном сегменте – наиболее растущих направлениях рынка. Также Компания входит в число крупнейших игроков на рынке безрецептурных средств. Потребление рецептурных препаратов остается стабильным в течение всего года, в то время как спрос на безрецептурные лекарственные средства носит сезонный характер и увеличивается в периоды роста заболеваемости ОРВИ и гриппом, особенно в осенне-зимний период.

В сегменте ЖНВЛП Компания входит в ТОП-5 лидеров рынка. Препараты из этого перечня подлежат обязательному наличию в аптеках, что обеспечивает рост продаж в этом канале сбыта. В то же время рост отпускных цен на ЖНВЛП регулируется государством. Для «Озон Фармацевтика» такая модель является комплементарной – аптечные сети представляют основной канал сбыта для Компании и при этом отмечается сравнительно низкая доля ЖНВЛП в структуре выручки по сравнению с другими участниками рынка. Широкий ассортимент «Озон Фармацевтика» позволяет компании подбирать наиболее привлекательные лекарственные препараты не только с точки зрения продаж, но и с точки зрения рентабельности, что также снижает зависимость от ценового регулирования.
Объем продаж небрендированных дженериков в 2024 году, млрд руб.

	Компания
	Объем продаж, млрд руб.

	Доля небрендированыъ дженериков в портфеле, %


	Озон Фармацевтика
	44,2
	82

	Фармстандарт
	38,8
	54

	ВЕРТЕКС
	26,4
	76

	Renewal
	25,1
	94

	Биннофарм
	13,7
	45


Объем продаж рецептурных препаратов (Rx) в 2024 году, млрд руб.

	Компания
	Объем продаж, млрд руб.

	Доля рецептурных препаратов в портфеле, %


	BIOCAD
	43,2
	99

	Generium
	30,4
	100

	Озон Фармацевтика
	29,3
	73

	Фармстандарт
	27,8
	59

	Фармсинтез
	27,4
	99


Основные элементы бизнес-модели Группы
Бизнес-модель группы ПАО «Озон Фармацевтика» основана на трех ключевых компонентах, которые обеспечивают успех и устойчивый рост компании:
1. Разработка и регистрация препаратов
Компания активно развивает свой портфель препаратов, что позволяет ей оставаться лидером на рынке. ПАО «Озон Фармацевтика» обладает самым широким портфелем зарегистрированных препаратов в стране, который ежегодно пополняется новыми продуктами – на конец 2024 года количество регистрационных удостоверений составляет 535 штук. На постоянной основе в разработке находится около 250 препаратов. Основной задачей компании является эволюция портфеля в соответствии с потребностями рынка, что позволяет обеспечивать доступность современных и высококачественных лекарств для потребителей.
2. Производство и качество
В сфере производства компания является технологическим новатором. Она обслуживает ассортимент, включающий более 2000 SKU, что является результатом более чем 20-летнего опыта работы на рынке. ПАО «Озон Фармацевтика» предлагает гибкость в выборе фармацевтических форм выпуска и постоянно адаптирует ассортимент под требования рынка, а также для достижения высокого уровня рентабельности. Система контроля качества компании соответствует международным стандартам GMP и GDP, что подтверждается высокими объемами выпуска и отсутствием претензий со стороны потребителей и регулирующих органов.
3. Коммерческая функция
Коммерческие возможности компании опираются на комбинацию широкого портфеля препаратов, масштабного производства и гибкости в управлении ассортиментом. ПАО «Озон Фармацевтика» активно развивает коммерческую функцию, работая через все каналы продаж, включая прямые маркетинговые соглашения с более чем 80% аптек в стране. Это позволяет компании эффективно продвигать и увеличивать продажи существующих препаратов, а также оперативно корректировать маркетинговые инвестиции в зависимости от потребностей рынка. Глубокая диверсификация портфеля дает возможность управлять рисками и обеспечивать стабильный рост, что делает бизнес-модель компании уникальной на рынке.
Основные конкуренты Эмитента
Группа ПАО «Озон Фармацевтика» занимает уверенную позицию в топ-3 лидеров российского фармацевтического рынка дженериков. Конкуренция в этом сегменте химической фармацевтики характеризуется высоким уровнем соперничества. В то время как рынок биотехнологий, особенно в области биосимиляров, представляет собой «голубой океан», где уровень конкуренции значительно ниже из-за высоких барьеров входа. Однако, в каждой молекуле присутствует несколько игроков, что делает конкурентную среду динамичной и меняющейся в зависимости от года и типа продукции.
Основные конкуренты в сегменте дженериков:
· Биннофарм

· Вертекс 

· Веллфарм
Основные конкуренты на целевом рынке «Озон Медика»:
· Фармасинтез

· Биохимик (Промомед)

· Аксельфарм (Онкотаргет)

· Технология лекарств (Р-Фарм)
· Biocad (ФСТ)

· Амидарт

· Белмедпрепараты
Основные конкуренты в биотехнологическом сегменте (в частности, биосимиляры):
· F. Hoffmann-La Roche

· Biocad

· Dr Reddy’s

ПАО «Озон Фармацевтика» — один из немногих российских производителей, который уже достиг стадии подготовки к коммерческому выпуску биосимиляров (моноклональных антител). Это позволяет компании занять опережающую позицию в высокомаржинальном сегменте, обеспечивая конкурентные преимущества на рынке биотехнологий. По мере расширения линейки препаратов на рынке Мабскейл усилится конкуренция со стороны игроков, таких как Generium, Биннофарм и Р-Фарм.  

1.3.  Основные операционные показатели, характеризующие деятельность эмитента
Основные операционные показатели, которые характеризуют финансово-хозяйственную деятельность Группы в натуральном выражении.

	Наименование показателя
	2023
	     2024

	Объем продаж в натуральном выражении, млн упаковок
	285
	321

	Количество регистрационных удостоверений в использовании на конец отчетного периода, шт.
	504
	535

	Доля в обороте * портфеля международных непатентованных наименований (МНН), %
	84%
	82%

	Доля в обороте жизненно необходимых и важнейших лекарственных препаратов (ЖНВЛП), %
	63%
	61%

	Доля в обороте рецептурных препаратов, %
	72%
	73%

	Доля розничных продаж в обороте, %
	78%
	77%

	Количество сотрудников на конец отчетного периода, человек
	1 982
	3 005


* Оборот - выручка компании до вычета НДС, инвестиций в рынок и резервов по стимулированию продаж.
Анализ динамики изменения приведенных показателей операционной деятельности Эмитента
Основными операционными индикаторами бизнеса Группы являются объем продаж в натуральном выражении, количество регистрационных удостоверений, доли в обороте портфеля МНН, ЖНВЛП, рецептурных препаратов, доля розничных продаж и доля государственных закупок, а также количество сотрудников Группы.
Объем продаж в натуральном выражении
Объём продаж в натуральном выражении вырос на 13% — до 321 млн упаковок. При этом по оценкам различных отраслевых экспертов, в 2024 году рынок в целом оставался в состоянии стагнации или незначительного снижения. Рост обеспечен в том числе запуском новых производственных линий, что позволило увеличить выпуск продукции, приступить к улучшению представленности ассортимента в аптечных сетях и онлайне, а также нарастить участие в тендерах.
Количество регистрационных удостоверений
На 31 декабря 2024 года количество регистрационных удостоверений (РУ) Группы составило 535. В течение 2024 года Группа зарегистрировала 31 новое РУ. Порядка 250 молекул дженериков находится на разных этапах разработки и регистрации, из них более 60 препаратов на этапе клинических исследований (КИ) или в процессе регистрации и утверждения в Министерстве Здравоохранения. Портфель препаратов в разработке регулярно пополняется.
Структура и динамика продаж
При реализации своей стратегии компания выделяет следующие приоритеты: (i) фокус на стратегическом развитии ассортимента, (ii) повышение операционной эффективности и (iii) активное расширение рыночного присутствия, в том числе за счёт укрепления позиций в розничном сегменте, онлайне и в канале государственных закупок.

В результате в 2024 году Компания продемонстрировала уверенный рост по всем направления бизнеса, опередив рост рынка в 3,0 раза, а также обеспечила высокий уровень рентабельности.
 Международные непатентованные наименования (МНН) являются основой продуктового портфеля Группы. По итогам 2024 года доля МНН препаратов в структуре оборота Группы составила 82%. Остальные 18% приходятся на брендированные дженерики.

Выручка канала розничных продаж выросла на 24% в денежном выражении и на 4% в упаковках. Доля розничного канала продаж в обороте Группы в 2024 года составила 77%.

Выручка канала государственных закупок выросла на 45% в денежном выражении и на 44% в упаковках за счет более активного участия в тендерах. Доля канала государственных закупок в обороте Группы составила 23%.

В 2024 году доля рецептурных препаратов (драйвер роста рынка лекарственных препаратов) в структуре оборота составила 73%. Группа входит в тройку лидеров по объемам продаж рецептурных препаратов среди отечественных производителей в стране (по данным «Альфа Ресерч и Маркетинг», DSM и RNC.). Доля жизненно необходимых и важнейших лекарственных препаратов (ЖНВЛП), традиционно представленных в аптеках, в структуре оборота составила 61%.
Количество сотрудников 
Успех Группы во многом обусловлен своевременным расширением команды сотрудников. По мере роста бизнеса, Группа активно нанимала новых квалифицированных сотрудников и уделяла внимание удержанию и мотивации. На 31 декабря 2024г. количество сотрудников составило 3005 человек. Рост относительно конца 2023 года обусловлен консолидацией компаний Группы в одном периметре с целью создания единого фармацевтического холдинга.

Основные события и факторы, в том числе макроэкономические, которые, по мнению Эмитента, оказали существенное влияние на изменение операционных показателей, характеризующих деятельность Группы

В 2024 году на изменение операционных показателей Группы «Озон Фармацевтика» существенное влияние оказали следующие ключевые факторы:
Рыночные факторы:
1.
Рост внутреннего спроса на доступные и эффективные лекарственные препараты, обусловленный устойчивым смещением потребления в сторону дженериков, в частности отечественных производителей.

2.
Реализация государственной политики импортозамещения, включая приоритет отечественных производителей в рамках государственных закупок.

3.
Изменение структуры потребления в сторону препаратов для лечения хронических заболеваний на фоне демографических и клинических трендов — старения населения и улучшения диагностики заболеваний.

4.
Укрепление конкурентных позиций отечественных производителей, в том числе за счёт роста затрат у иностранных компаний и усложнения логистических цепочек поставок импортных препаратов.
Операционные факторы:
5.
Расширение производственных мощностей Группы, включая запуск новых линий в конце 2023 года, что позволило нарастить выпуск продукции, увеличить уровень загрузки до 76% и оперативно адаптировать ассортимент к спросу.

6.
Увеличение представленности в розничном сегменте, в том числе за счёт активного взаимодействия с аптечными сетями и роста онлайн-продаж, способствовавших приросту выручки на 24% в этом канале.

7.
Расширению участия Группы в государственных тендерах и увеличению продаж в этом сегменте на 44% год к году.

8.
Рост средней цены реализуемой упаковки на 15%, вызванный увеличением доли более дорогостоящих препаратов в портфеле и индексацией цен на фоне инфляции.

Указанные рыночные и внутренние операционные факторы в совокупности обеспечили рост натуральных объемов продаж на 13% и увеличение выручки на 30% по сравнению с предыдущим отчетным периодом.
1.4.  Основные финансовые показатели эмитента

1.4.1. Финансовые показатели, рассчитываемые на основе консолидированной финансовой отчетности (финансовой отчетности)
	N п/п
	Наименование показателя
	Методика расчёта показателя с ссылками на консолидированную финансовую отчетность Группы, подготовленную в соответствии с МСФО
	2023
	2024

	1
	Выручка по договорам с покупателями (Выручка), млн руб.
	Показатель равен показателю «Выручка по договорам с покупателями» консолидированного отчета о прибылях или убытках и прочего совокупного дохода.
	19 724
	25 562

	2
	Валовая прибыль, млн руб.
	Показатель равен показателю «Валовая прибыль» консолидированного отчета о прибылях или убытках и прочего совокупного дохода.
	8 946
	11 701

	3
	Рентабельность Валовой прибыли, %
	Отношение показателя «Валовая прибыль» к показателю «Выручка по договорам с покупателями» консолидированного отчета о прибылях или убытках и прочего совокупного дохода.
	45%
	46%

	4
	Прибыль до вычета расходов по выплате процентов, налогов, износа основных средств и нематериальных активов, финансовых доходов и расходов (EBITDA), млн руб.
	Показатель равен показателю прибыли за год до вычета расходов по налогам на прибыль, амортизации основных средств, амортизации активов в форме права пользования и амортизации нематериальных активов, а также финансовых доходов/расходов, представленных в консолидированном отчете о прибылях или убытках и прочего совокупного дохода и примечаниях 24, 25, 26,27,29,30 консолидированной отчетности Группы по МСФО. Сверка показателя «EBITDA» к прибыли до налогообложения представлена в примечании 35 консолидированной отчетности Группы, подготовленной в соответствии с МСФО.
	7 081
	9 068

	5
	Рентабельность по EBITDA, %
	Отношение показателя «EBITDA» определенного в п.4 выше к показателю «Выручка по договорам с покупателями» консолидированного отчета о прибылях или убытках и прочего совокупного дохода.
	36%
	35%

	6
	Прибыль за период (Чистая прибыль), млн руб.
	Показатель равен показателю «Прибыль за период» консолидированного отчета о прибылях или убытках и прочего совокупного дохода.
	4 003
	4 611

	7
	Рентабельность по чистой прибыли, %
	Отношение показателя «Прибыль за период» к показателю «Выручка по договорам с покупателями» консолидированного отчета о прибылях или убытках и прочего совокупного дохода.
	20%
	18%

	8
	Чистая сумма денежных средств от / (использованных в) операционной деятельности (Денежный поток от операционной деятельности), млн руб.
	Показатель равен показателю «Чистая сумма денежных средств от/(использованных в) операционной деятельности» консолидированного отчета о движении денежных средств.
	4 661
	5 830

	9
	Приобретение основных средств и нематериальных активов (Капитальные затраты), млн руб.
	Показатель равен сумме показателей «Платежи за приобретение основных средств» и «Платежи за приобретение нематериальных активов» консолидированного отчета о движении денежных средств.
	(706)
	(4 282)

	10
	Свободный денежный поток (FCF), млн руб.
	Показатель равен разности между показателями «Чистая сумма денежных средств от / (использованных в) операционной деятельности» и «Платежи за приобретение основных средств» и «Платежи за приобретение нематериальных активов» консолидированного отчета о движении денежных средств.
	3 956
	1 548

	11
	Чистый долг, млн руб.
	Показатель равен сумме показателей долгосрочные и краткосрочные «Кредиты и займы», «Долгосрочная часть обязательств по аренде» и «Краткосрочная часть обязательств по аренде» за вычетом суммы показателей «Денежные средства и эквиваленты денежных средств» и «Банковские депозиты со сроком погашения более трех месяцев» консолидированного отчета о финансовом положении.
	12 001
	10 079

	12
	Отношение чистого долга к EBITDA за

предыдущие 12 месяцев
	Отношение показателя «Чистый долг» рассчитанного в п. 11 выше к показателю «EBITDA»* за предыдущие 12 месяцев к балансовой дате
	1,7х
	1,1х

	13
	Рентабельность капитала (ROE), %
	Отношение показателя Прибыль за предыдущие 12 месяцев к отчетной дате* к среднегодовому размеру показателя «Итого капитал»** консолидированного отчета о финансовом положении. 
	27%
	22%


* Показатель «Прибыль за отчетный период» и «EBITDA» за предыдущие 12 месяцев к отчетной дате рассчитывается следующим образом: в случае совпадения отчетной даты с концом отчетного года определяется – как прибыль/EBITDA за отчетный год, в случае совпадения отчетной даты с концом отчетного полугодия показатель определяется как сумма прибыли/EBITDA за предыдущий отчетный год и прибыли/EBITDA за отчетное полугодие за вычетом прибыли/EBITDA за первое полугодие предыдущего отчетного года.

** Среднегодовой размер показателя «Итого капитал» рассчитывается как сумма статей «Итого капитал» на конец отчетного периода и на дату за 12 месяцев до отчетной даты, деленная на 2. 
1.4.2. Эмитенты, не составляющие и не раскрывающие консолидированную финансовую отчетность (финансовую отчетность), указывают следующие основные финансовые показатели, рассчитываемые на основе бухгалтерской (финансовой) отчетности эмитента:
Эмитент составляет и раскрывает консолидированную финансовую отчетность (финансовую отчетность).
1.4.3. Эмитенты, являющиеся кредитными организациями, приводят следующие основные финансовые показатели:
Эмитент не является кредитной организацией.
1.4.4. Иные финансовые показатели, в том числе характеризующие финансовые результаты деятельности Группы в отношении выделяемых сегментов операционной деятельности, видов товаров (работ, услуг), контрагентов (включая связанные стороны), географии ведения бизнеса, иных аспектов, характеризующих специфику деятельности Группы.
Иные финансовые показатели не приводятся.
1.4.5. Анализ динамики изменения финансовых показателей, приведенных в подпунктах 1.4.1 - 1.4.4 настоящего пункта.
Выручка Группы выросла на 30 % год к году и составила 25,6 млрд руб. Рост обеспечен увеличением объемов продаж (рост представленности ассортимента в аптеках и активное участие в государственных закупках), а также ростом средней стоимости упаковки и увеличением доли более дорогих препаратов в структуре продаж. 

Валовая прибыль увеличилась на 31% (или 2,8 млрд руб.), до 11,7 млрд руб. Рентабельность по валовой прибыли выросла на 0,4 п.п. и составила 46 %, несмотря на ослабление курса рубля, инфляцию и рост заработной платы. Это стало возможным благодаря увеличению доли более дорогих препаратов и эффекту масштаба (за счет роста выручки на 30%), а также улучшениям коммерческих условий закупок в рамках программы перехода на прямые поставки сырья от производителей.

EBITDA увеличилась на 28%, до 9 млрд руб., рентабельность по EBITDA составила 35%. Эффект масштаба и переход на прямые поставки сырья в большей степени компенсировали негативное влияние ослабления курса рубля, рост затрат на персонал и инфляцию в операционных расходах. 

Чистая прибыль увеличилась на 15% (или 0,6 млрд руб.) и составила 4,6 млрд руб. Рентабельность по чистой прибыли снизилась на 2,3 п.п. до 18%, в основном из-за роста чистых финансовых расходов. Эффективная ставка налога на прибыль осталась на уровне прошлого года и составила 21%.

Объем капитальных вложений составил 4,3 млрд руб. и представлен инвестициями в строительство и закупку оборудования «Озон Медика» (1,2 млрд руб.) и «Мабскейл» (0,8 млрд руб.), оборудование на других заводах Группы (0,4 млрд руб.) а также затратами на регистрацию препаратов дженериков и биосимиляров (1,8 млрд руб.) согласно стратегии роста. Увеличение капитальных вложений в 6,1 раза год к году в первую очередь связано с присоединением в состав периметра Группы компаний «Мабскейл» и «Озон Медика» с 2 квартала 2024 года.

Денежный поток от операционной деятельности по итогам 2024 г. составил 5830 млн. руб.,  рост на 25% по сравнению с денежным потоком в 2023 г., что говорит о качественном росте бизнеса, подкрепленном платежеспособным рыночным спросом.

Свободный денежный поток (FCF) составил 1,5 млрд руб. Основная причина сокращения FCF на 61% год к году – реализация инвестиционной программы согласно стратегии роста и присоединение с 2 квартала 2024 года компаний «Мабскейл» и «Озон Медика».

Чистый долг сократился на 16% и по состоянию на 31.12.2024 г. составил 10,1 млрд руб. за счет роста денежного потока. Соотношение Чистый долг / EBITDA составило 1,1х.

Рентабельность капитала (ROE) Группы в 2024 г. составила 22%, по сравнению с 25% в 2023 гг. Уровень рентабельности капитала отражает специфику отрасли, связанную с длительностью цикла инвестиций, характерным для сектора, в котором оперирует Группа. Динамика рентабельности капитала является следствием более быстрого темпа роста собственного капитала Группы относительно темпов роста чистой прибыли.
Основными внешними событиями и факторами, оказавшими влияние на результаты деятельности Группы за указанные периоды, являются: 
В 2024 году на изменение финансовых показателей Группы «Озон Фармацевтика» существенное влияние оказали следующие ключевые факторы:

Рыночные факторы:

1.
Рост внутреннего спроса на доступные и эффективные лекарственные препараты, обусловленный устойчивым смещением потребления в сторону дженериков, в частности отечественных производителей.

2.
Реализация государственной политики импортозамещения, включая приоритет отечественных производителей в рамках государственных закупок.

3.
Изменение структуры потребления в сторону препаратов для лечения хронических заболеваний на фоне демографических и клинических трендов — старения населения и улучшения диагностики заболеваний.

4.
Укрепление конкурентных позиций отечественных производителей, в том числе за счёт роста затрат у иностранных компаний и усложнения логистических цепочек поставок импортных препаратов.

Операционные факторы:

5.
Расширение производственных мощностей Группы, включая запуск новых линий в конце 2023 года, что позволило нарастить выпуск продукции, увеличить уровень загрузки до 76% и оперативно адаптировать ассортимент к спросу.

6.
Увеличение представленности в розничном сегменте, в том числе за счёт активного взаимодействия с аптечными сетями и роста онлайн-продаж, способствовавших приросту выручки на 24% в этом канале.

7.
Расширению участия Группы в государственных тендерах и увеличению продаж в этом сегменте на 44% год к году.

8.
Рост средней цены реализуемой упаковки на 15%, вызванный увеличением доли более дорогостоящих препаратов в портфеле и индексацией цен на фоне инфляции.

Указанные рыночные и внутренние операционные факторы в совокупности обеспечили рост натуральных объемов продаж на 13% и увеличение выручки на 30% по сравнению с предыдущим отчетным периодом.

1.5.  Сведения об основных поставщиках эмитента
Сведения приводятся об основных поставщиках Группы, являющихся лицами, не входящими в Группу (далее - внешнегрупповые поставщики), с отдельным указанием объема и (или) доли поставок сырья и товаров (работ, услуг), приходящихся на поставщиков, входящих в Группу, а также на внешнегрупповых поставщиков.
Доля внешнегрупповых поставщиков в консолидированной финансовой отчетности Группы составляет 100% по состоянию на 31 декабря 2024 г., так как внутригрупповые операции элиминируются в соответствии с МСФО. Доля внутригрупповых поставщиков в консолидированной финансовой отчетности Группы, подготовленной в соответствии с МСФО, составляет 0% по состоянию на 31 декабря 2024 г., так как обороты с компаниями Группы исключаются для целей консолидации в соответствии с МСФО.
До исключения внутригрупповых операций для целей составления консолидированной финансовой отчетности структура оборота поставок сырья и товаров (работ, услуг) следующая: 
	На
	Доля поставок сырья и товаров (работ, услуг), приходящихся на поставщиков, входящих в Группу, %
	Доля поставок сырья и товаров (работ, услуг), приходящихся на внешнегрупповых поставщиков, %

	31.12.2024
	33,97
	66,03


Уровень (количественный критерий) существенности объема и (или) доли поставок основного поставщика определен Эмитентом в размере 10 (десять) процентов от объема поставок сырья и товаров (работ, услуг), осуществленных внешнегрупповыми поставщиками на дату окончания соответствующего отчетного периода. 

У Группы отсутствуют поставщики, подпадающие под определенный Эмитентом уровень существенности. 

У Группы отсутствуют поставщики, поставки которых, по мнению Эмитента, имеют для Группы существенное значение в силу иных причин, факторов или обстоятельств.

1.6.  Сведения об основных дебиторах эмитента
Сведения об основных дебиторах Группы, являющихся лицами, не входящими в Группу (далее - внешнегрупповые дебиторы), с отдельным указанием объема и (или) доли дебиторской задолженности, приходящейся на дебиторов, входящих в Группу, а также на внешнегрупповых дебиторов.
В состав дебиторской задолженности для целей данного пункта включены строки «Торговая и прочая дебиторская задолженность», «Долгосрочные финансовые активы», «Краткосрочные финансовые активы», «Авансы под основные средства» Консолидированных отчетов о финансовом положении Группы по состоянию на 31 декабря 2024 года.

Объем и (или) доля дебиторской задолженности, приходящейся на внешних дебиторов в консолидированной финансовой отчетности Группы, подготовленной в соответствии с МСФО составляет 100% по состоянию на 31 декабря 2024 г. Объем и (или) доля дебиторской задолженности, приходящейся на дебиторов, входящих в Группу согласно консолидированной финансовой отчетности Группы, подготовленной в соответствии с МСФО, составляет 0% по состоянию на 31 декабря 2024 г., так как внутригрупповые задолженности элиминируются для целей консолидации в соответствии с МСФО. 
До исключения внутригрупповых операций для целей составления консолидированной финансовой отчетности структура дебиторской задолженности следующая: 
	На
	Доля дебиторской задолженности, приходящейся на дебиторов, входящих в Группу, %
	Доля дебиторской задолженности, приходящейся на внешнегрупповых дебиторов, %

	31.12.2024
	33,11
	     66,89


Уровень существенности дебиторской задолженности, приходящейся на долю основного дебитора, определен в размере 10 (десять) процентов от общей суммы дебиторской задолженности, приходящейся на внешнегрупповых дебиторов на дату окончания соответствующего отчетного периода. У Группы отсутствуют иные дебиторы, которые, по мнению Эмитента, имеют для Группы существенное значение в силу иных причин, факторов или обстоятельств.
Дебиторы, на долю которых приходится 10 (десять) и более процентов от общей суммы дебиторской задолженности, приходящейся на внешнегрупповых дебиторов, на 31.12.2024: 
1) полное фирменное наименование: Акционерное общество «Центр внедрения «Протек»
сокращенное фирменное наименование: АО ЦВ ПРОТЕК

место нахождения: г. Москва

ИНН (если применимо): 7724053916

ОГРН (если применимо): 1027700266670

сумма дебиторской задолженности: 1 746 117 тыс. руб.

доля основного дебитора в объеме дебиторской задолженности, приходящейся на внешнегрупповых дебиторов, %: 11,4

размер и условия (процентная ставка, размер неустойки) просроченной дебиторской задолженности: просроченная задолженность отсутствует;

сведения о том, является ли основной дебитор организацией, подконтрольной члену органа управления Эмитента и (или) лицу, контролирующему Эмитента: не является.
2) полное фирменное наименование: Общество с ограниченной ответственностью «Формула-ФР»
сокращенное фирменное наименование: ООО «Формула-ФР»

место нахождения: г. Москва

ИНН (если применимо): 7719757138

ОГРН (если применимо): 1107746628626

сумма дебиторской задолженности: 2 198 849 тыс. руб.

доля основного дебитора в объеме дебиторской задолженности, приходящейся на внешнегрупповых дебиторов, %: 14,4

размер и условия (процентная ставка, размер неустойки) просроченной дебиторской задолженности: просроченная дебиторская задолженность отсутствует

сведения о том, является ли основной дебитор организацией, подконтрольной члену органа управления Эмитента и (или) лицу, контролирующему Эмитента: не является.

3) полное фирменное наименование: Акционерное общество «Научно-Производственная компания «Катрен»
сокращенное фирменное наименование: АО НПК «Катрен»

место нахождения: РФ, Новосибирская обл., рабочий поселок Кольцово

ИНН (если применимо): 5408130693

ОГРН (если применимо): 1025403638875

сумма дебиторской задолженности: 1 745 823 тыс. руб.

доля основного дебитора в объеме дебиторской задолженности, приходящейся на внешнегрупповых дебиторов, %: 11,4

размер и условия (процентная ставка, размер неустойки) просроченной дебиторской задолженности: просроченная дебиторская задолженность отсутствует

сведения о том, является ли основной дебитор организацией, подконтрольной члену органа управления Эмитента и (или) лицу, контролирующему Эмитента: не является.

1.7.  Сведения об обязательствах эмитента
1.7.1. Сведения об основных кредиторах эмитента
Сведения об основных кредиторах Группы, являющихся лицами, не входящими в Группу (далее - внешнегрупповые кредиторы), с отдельным указанием объема и (или) доли кредиторской задолженности, приходящейся на кредиторов, входящих в Группу, а также на внешнегрупповых кредиторов.
В состав кредиторской задолженности для целей данного пункта включены строки «Долгосрочные кредиты и займы», «Долгосрочная часть обязательств по аренде», «Краткосрочные кредиты и займы», «Краткосрочная часть обязательств по аренде», «Торговая и прочая кредиторская задолженность» Консолидированных отчетов о финансовом положении Группы по состоянию на 31 декабря 2024 года. 
Доля внешнегрупповых кредиторов в консолидированной отчетности Группы составляет 100% по состоянию на 31 декабря 2024, так как внутригрупповые операции элиминируются в соответствии с МСФО.  Объем и (или) доля кредиторской задолженности, приходящейся на кредиторов, входящих в Группу согласно консолидированной финансовой отчетности Группы, подготовленной в соответствии с МСФО, составляет 0% по состоянию на 30 декабря 2024 г., 31 декабря 2023, 2022, 2021 гг., так как внутригрупповые задолженности элиминируются для целей консолидации в соответствии с МСФО.
До исключения внутригрупповых операций для целей составления консолидированной отчетности структура кредиторской задолженности следующая:
	 На
	Доля кредиторской задолженности, приходящейся на кредиторов, входящих в Группу, %
	Доля кредиторской задолженности, приходящейся на внешнегрупповых кредиторов, %

	31.12.2024
	    23,17
	     76,83


Уровень существенности кредиторской задолженности, приходящейся на долю основного кредитора, определен в размере 10 (десять) процентов от общей суммы кредиторской задолженности, приходящейся на внешнегрупповых кредиторов на дату окончания соответствующего отчетного периода.

У Группы отсутствуют кредиторы, которые, по мнению Эмитента, имеют для Группы существенное значение в силу иных причин, факторов или обстоятельств.
Кредиторы, на долю которых приходится 10 (десять) и более процентов от общей суммы кредиторской задолженности, приходящейся на внешнегрупповых кредиторов:

	полное фирменное наименование
	Публичное акционерное общество «Сбербанк России»

	сокращенное фирменное наименование
	ПАО Сбербанк

	идентификационный номер налогоплательщика (ИНН)
	7707083893

	основной государственный регистрационный номер (ОГРН) 
	1027700132195

	место нахождения
	г. Москва

	сумма кредиторской задолженности, тыс. руб.
	на 31.12.2024: 6 831 449,59 тыс. руб.

	доля внешнегруппового кредитора в объеме кредиторской задолженности, приходящейся на внешнегрупповых кредиторов, %
	на 31.12.2024: 30,11%

	размер и условия (процентная ставка, размер неустойки) просроченной кредиторской задолженности
	Не является просроченной кредиторской задолженностью 

	дата заключения кредитного договора (договора займа) (в случае если кредиторская задолженность возникла в связи с заключением кредитного договора (договора займа)
	Договор 1 – 22.04.2019

Договор 2 – 20.06.2022

Договор 3 – 20.09.2023

Договор 4 – 17.11.2022

	дата прекращения кредитного договора (договора займа), в том числе в связи с его исполнением (в случае если кредиторская задолженность возникла в связи с заключением кредитного договора (договора займа))
	Договор 1 – 21.04.2026

Договор 2 – 20.06.2025

Договор 3 – 20.09.2026

Договор 4 – 16.11.2032

	сведения о том, является ли основной кредитор организацией, подконтрольной члену органа управления Эмитента и (или) лицу, контролирующему Эмитента
	не является


	полное фирменное наименование
	Банк ВТБ (публичное акционерное общество);

	сокращенное фирменное наименование
	Банк ВТБ (ПАО)

	идентификационный номер налогоплательщика (ИНН)
	7702070139

	основной государственный регистрационный номер (ОГРН) 
	1027739609391

	место нахождения
	г. Санкт-Петербург

	сумма кредиторской задолженности, тыс. руб.
	на 31.12.2024: 4 435 515,44 тыс. руб.

	доля внешнегруппового кредитора в объеме кредиторской задолженности, приходящейся на внешнегрупповых кредиторов, %
	на 31.12.2024: 19,55 %

	размер и условия (процентная ставка, размер неустойки) просроченной кредиторской задолженности
	Не является просроченной кредиторской задолженностью

	дата заключения кредитного договора (договора займа) (в случае если кредиторская задолженность возникла в связи с заключением кредитного договора (договора займа)
	Договор 1 – 28.05.2021

Договор 2 – 28.04.2022

Договор 3 – 27.04.2022

Договор 4 – 27.04.2022

Договор 5 – 02.02.2021

Договор 6 – 18.04.2024

Договор 7 – 18.04.2024

Договор 8 – 18.04.2024

Договор 9 – 28.05.2021

	дата прекращения кредитного договора (договора займа), в том числе в связи с его исполнением (в случае если кредиторская задолженность возникла в связи с заключением кредитного договора (договора займа))
	Договор 1 – 26.05.2028

Договор 2 – 26.04.2029

Договор 3 – 26.04.2025

Договор 4 – 26.04.2025

Договор 5 – 01.02.2026

Договор 6 – 18.04.2027

Договор 7 – 18.04.2027

Договор 8 – 17.04.2031

Договор 9 – 26.05.2028

	сведения о том, является ли основной кредитор организацией, подконтрольной члену органа управления Эмитента и (или) лицу, контролирующему Эмитента
	не является


1.7.2. Сведения об обязательствах эмитента из предоставленного обеспечения
Информация о размере обеспечения, предоставленного лицами, входящими в Группу, иным лицам, входящим в Группу, и лицам, не входящим в нее, а также о совершенных организациями, входящими в Группу сделках по предоставлению такого обеспечения, имеющих для Группы существенное значение.
Единица измерения: тыс. руб.
	Наименование показателя
	31.12.2024

	Общий размер предоставленного организациями Группы обеспечения лицам, не входящим в Группу
	16 806 961

	Размер предоставленного организациями Группы обеспечения в форме залога
	2 911 864

	Размер предоставленного организациями Группы обеспечения в форме поручительства
	13 895 097

	Размер предоставленного организациями Группы обеспечения в форме независимой гарантии 
	

	Общий размер предоставленного организациями Группы обеспечения лицам, входящим в Группу
	0

	Размер предоставленного организациями Группы обеспечения в форме залога 
	0

	Размер предоставленного организациями Группы обеспечения в форме поручительства 
	0

	Размер предоставленного организациями Группы обеспечения в форме независимой гарантии 
	Указанное обеспечение не предоставлялось


Уровень существенности размера предоставленного обеспечения, определенный Эмитентом: 
Уровень существенности размера предоставленного обеспечения определен Эмитентом в размере 10 (десять) процентов от размера обеспечения, предоставленного организациями, входящими в Группу, лицам, не входящим в Группу.
Сделки по предоставлению обеспечения, имеющие для Группы существенное значение, на 31.12.2024:
1) Размер предоставленного обеспечения, тыс. руб.: 2 007 689
Должник по основному обязательству: ООО «Озон» 
Кредитор, выгодоприобретатель: ПАО Сбербанк
Поручитель: ООО «Озон Фарм»
Вид обеспеченного обязательства: кредит
Содержание обеспеченного обязательства: обязательства, вытекающие из кредитного договора, заключенного между ООО «Озон» и ПАО Сбербанк
Размер обеспеченного обязательства, тыс. руб. 2 007 689
Срок исполнения обеспеченного обязательства: 20.06.2025
Способ обеспечения: поручительство
Размер обеспечения, тыс. руб.: 2 007 689
Условия предоставления, в том числе предмет и стоимость предмета залога, если способом обеспечения является залог: поручитель отвечает перед кредитором за исполнение должником обязательств по кредитному договору 
Срок, на который предоставлено обеспечение: 20.06.2028
Факторы, которые могут привести к неисполнению или ненадлежащему исполнению обеспеченного обязательства, и вероятности возникновения таких факторов: существенное ухудшение финансового состояния должника. Вероятность возникновения таких факторов низкая. 
2) Размер предоставленного обеспечения, тыс. руб.: 2 007 689
Должник по основному обязательству: ООО «Озон» 
Кредитор, выгодоприобретатель: ПАО Сбербанк
Поручитель: ООО «Коралл»
Вид обеспеченного обязательства: кредит
Содержание обеспеченного обязательства: обязательства, вытекающие из кредитного договора, заключенного между ООО «Озон» и ПАО Сбербанк
Размер обеспеченного обязательства, тыс. руб. 2 007 689
Срок исполнения обеспеченного обязательства: 20.06.2025
Способ обеспечения: поручительство
Размер обеспечения, тыс. руб.: 2 007 689
Условия предоставления, в том числе предмет и стоимость предмета залога, если способом обеспечения является залог: поручитель отвечает перед кредитором за исполнение должником обязательств по кредитному договору 
Срок, на который предоставлено обеспечение: 20.06.2028
Факторы, которые могут привести к неисполнению или ненадлежащему исполнению обеспеченного обязательства, и вероятности возникновения таких факторов: существенное ухудшение финансового состояния должника. Вероятность возникновения таких факторов низкая. 
3) Размер предоставленного обеспечения, тыс. руб.: 3 702 049
Должник по основному обязательству: ООО «Мабскейл» 
Кредитор, выгодоприобретатель: ПАО Сбербанк
Поручитель: ООО «Озон Фарм»
Вид обеспеченного обязательства: кредит
Содержание обеспеченного обязательства: обязательства, вытекающие из кредитного договора, заключенного между ООО «Мабскейл» и ПАО Сбербанк
Размер обеспеченного обязательства, тыс. руб. 3 702 049
Срок исполнения обеспеченного обязательства: 16.11.2032
Способ обеспечения: поручительство
Размер обеспечения, тыс. руб.: 3 702 049
Условия предоставления, в том числе предмет и стоимость предмета залога, если способом обеспечения является залог: поручитель отвечает перед кредитором за исполнение должником обязательств по кредитному договору 
Срок, на который предоставлено обеспечение: 16.11.2035
Факторы, которые могут привести к неисполнению или ненадлежащему исполнению обеспеченного обязательства, и вероятности возникновения таких факторов: существенное ухудшение финансового состояния должника. Вероятность возникновения таких факторов низкая. 
4) Размер предоставленного обеспечения, тыс. руб.: 3 702 049
Должник по основному обязательству: ООО «Мабскейл» 
Кредитор, выгодоприобретатель: ПАО Сбербанк
Поручитель: ООО «Коралл»
Вид обеспеченного обязательства: кредит
Содержание обеспеченного обязательства: обязательства, вытекающие из кредитного договора, заключенного между ООО «Мабскейл» и ПАО Сбербанк
Размер обеспеченного обязательства, тыс. руб. 3 702 049
Срок исполнения обеспеченного обязательства: 16.11.2032
Способ обеспечения: поручительство
Размер обеспечения, тыс. руб.: 3 702 049
Условия предоставления, в том числе предмет и стоимость предмета залога, если способом обеспечения является залог: поручитель отвечает перед кредитором за исполнение должником обязательств по кредитному договору 
Срок, на который предоставлено обеспечение: 16.11.2035
Факторы, которые могут привести к неисполнению или ненадлежащему исполнению обеспеченного обязательства, и вероятности возникновения таких факторов: существенное ухудшение финансового состояния должника. Вероятность возникновения таких факторов низкая. 
5) Размер предоставленного обеспечения, тыс. руб.: 3 702 049
Должник по основному обязательству: ООО «Мабскейл» 
Кредитор, выгодоприобретатель: ПАО Сбербанк
Поручитель: ООО «Озон»
Вид обеспеченного обязательства: кредит
Содержание обеспеченного обязательства: обязательства, вытекающие из кредитного договора, заключенного между ООО «Мабскейл» и ПАО Сбербанк
Размер обеспеченного обязательства, тыс. руб. 3 702 049
Срок исполнения обеспеченного обязательства: 16.11.2032
Способ обеспечения: поручительство
Размер обеспечения, тыс. руб.: 3 702 049
Условия предоставления, в том числе предмет и стоимость предмета залога, если способом обеспечения является залог: поручитель отвечает перед кредитором за исполнение должником обязательств по кредитному договору 
Срок, на который предоставлено обеспечение: 16.11.2035
Факторы, которые могут привести к неисполнению или ненадлежащему исполнению обеспеченного обязательства, и вероятности возникновения таких факторов: существенное ухудшение финансового состояния должника. Вероятность возникновения таких факторов низкая.
1.7.3. Сведения о прочих существенных обязательствах эмитента
Обязательства, которые, по мнению эмитента, могут существенным образом воздействовать на финансовое положение эмитента (а если эмитентом составляется и раскрывается консолидированная финансовая отчетность - на финансовое положение группы эмитента), в том числе на ликвидность, источники финансирования и условия их использования, результаты деятельности и расходы, с описанием факторов, при которых указанные обязательства могут повлечь такое воздействие. 
Отсутствуют.

1.8.  Сведения о перспективах развития эмитента
Устойчивое развитие «Озон Фармацевтика» основано на многолетнем опыте в отрасли, широкой производственной платформе и глубокой интеграции научных, регуляторных и технологических процессов. За более чем 20 лет на рынке сформирован комплекс компетенций и активов, обеспечивающих гибкое масштабирование бизнеса и своевременное реагирование на вызовы фармацевтической отрасли и изменчивый спрос. 

• «Озон Фармацевтика» обладает самым широким портфелем регистрационных удостоверений, что позволяет занимать лидирующие позиции на рынке дженериков, диверсифицировать бизнес и одновременно формирует развитую коммерческую платформу для вывода новых продуктов. 

• Гибкие производственные возможности и масштаб производства обеспечивают выпуск различной продукции по различным направлениям лечения и видам лекарственных форм. Технологическая экспертиза позволяет оперативно обновлять ассортимент под изменчивый рыночный спрос. 

• Гарантия качества продукции. Система контроля качества охватывает полный цикл – от закупки сырья до выпуска готовой продукции. Группа имеет международные сертификаты надлежащей практики – GMP, GDP и GLP. 

• Омниканальная система продаж и прямые контракты с аптеками. Постепенно расширяя ассортимент и его представленность в аптечных сетях, онлайн-канале и в государственных закупках, «Озон Фармацевтика» обеспечивает устойчивый и прибыльный рост бизнеса. 

• Команда отраслевых экспертов с многолетним опытом. Ключевые процессы – от создания продукта до его коммерциализации – управляются внутри Компании. Такая модель позволяет сохранять гибкость, поддерживать высокие стандарты качества и уверенно развивать портфель Группы. 

Стратегия развития ПАО «Озон Фармацевтика» ориентирована на сочетание стабильности проверенных решений с последовательным расширением в более сложные терапевтические и технологические направления как в химической фармацевтике, так и в биотехнологиях.

Собственная научная база, мощная производственная инфраструктура, развитая коммерческая служба, фокус на локализацию ключевых процессов и эффективный̆ вывод продуктов на рынок обеспечивают развитие бизнеса опережающими рынок темпами при сохранении прибыльности и в конечном счете создание долгосрочной̆ ценности для акционеров. 

В основе стратегии Компании лежит «пирамида устойчивого роста и развития», которая определяет ключевые драйверы роста и действия, направленные на укрепление позиций компании в химической фармацевтике и биотехнологиях.
1. Укрепление позиций на российском рынке дженериков: развитие текущего портфеля и разработка и регистрация новых продуктов. 
«Озон Фармацевтика» обладает самым широким портфелем дженериков в России, что обеспечивает стабильный денежный поток и поддерживает рост всей компании. Масштаб производства и развитая система продаж позволяют эффективно выводить новые препараты на рынок и поддерживать конкурентное ценообразование. В 2024 году компания заняла второе место среди российских производителей по объему реализованной дженериковой продукции, выпустив более 320 млн упаковок.

Продуктовый портфель охватывает широкий спектр терапевтических направлений и включает как международные непатентованные наименования, так и бренд-дженерики. Стратегия компании направлена на расширение линейки препаратов, с более чем 250 рецептурами в стадии разработки на конец 2024 года.

Высокая эффективность коммерческой модели обеспечивается за счет работы во всех каналах продаж и гибкой ценовой политики. Прямые маркетинговые соглашения охватывают более 80% аптек в России, что позволяет оперативно удовлетворять рыночный спрос и выводить новые препараты на рынок.
Ключевые цели и задачи:
· Обеспечение роста продаж с темпами, превышающими среднерыночные.

· Расширение продуктового портфеля (30+ регистрационных удостоверений в год).

· Укрепление позиций в аптечных сетях и онлайн-каналах.

· Расширение присутствия в государственных закупках.
2. Развитие онкологического направления
Онкологические препараты являются одним из ключевых направлений развития «Озон Фармацевтика». В ответ на рост заболеваемости и высокую государственную поддержку компания реализует проект строительства новой площадки «Озон Медика» для выпуска противоопухолевых препаратов. Площадка будет ориентирована на производство высокотоксичных лекарств и сложных молекул, с основным фокусом на государственные закупки. Запуск производства планируется на 2027 год.

На сегодняшний день в портфеле компании уже 26 онкопрепаратов, с прогнозируемым ростом до более чем 80 регистрационных удостоверений в ближайшие годы
. Строительство площадки осуществляется с учетом международных стандартов качества и безопасности при производстве высокотоксичной продукции.
Ключевые цели и задачи:
· Своевременный запуск производства в 2027 году.

· Увеличение портфеля до более чем 80 регистрационных удостоверений.

· Повышение маржинальности бизнеса за счет новых продуктов.
3. Коммерциализация биотехнологических направлений
С учетом растущего спроса на современные биотехнологические препараты и ограниченной локализации их производства в России «Озон Фармацевтика» готовится к коммерческому запуску биосимиляров на основе моноклональных антител и других рекомбинантных белков. Для запуска биотехнологического направления компания создала «Мабскейл» – производственную площадку полного цикла, включающую разработку, трансфер технологий, производство субстанций и выпуск готовых форм. 

Основное внимание уделено направлению моноклональных антител как одному из наиболее перспективных сегментов биотеха. Производственные процессы выстроены с ориентацией на эффективность, безопасность и соответствие международным требованиям. Завод производит воспроизведенные биотехнологические препараты – биосимиляры – это более доступная альтернатива оригинальным продуктам, что позволяет сочетать экономическую эффективность и высокую клиническую ценность. 

На конец 2024 года портфель включал более 25 биосимиляров на различных стадиях разработки. Старт коммерческого производства запланирован на 2027 год. Компания уверенно выходит в сегмент с высокой маржинальностью, высоким спросом и преференциями в рамках государственных программ. 
Ключевые цели и задачи: 
· завершение технологической подготовки к промышленному выпуску субстанций и готовых форм, последующее расширение мощностей и модернизация инженерной инфраструктуры; 

· запуск и реализация программ клинических исследований в соответствии с планами по выводу продукции на рынок; 

· реализация потенциала по увеличению маржинальности бизнеса. 
4. Усиление маркетинговой активности и взаимодействие с профессиональным сообществом
В условиях макроэкономических изменений на российском фармацевтическом рынке, вызванных сокращением присутствия зарубежных производителей, компания «Озон Фармацевтика» активно использует новые возможности для укрепления позиций. Это включает в себя усиление маркетинговой активности и прямую коммуникацию с профессиональной аудиторией.

Компания реализует стратегию активного продвижения, направленную на повышение узнаваемости бренда и расширение партнерств в ключевых каналах. Маркетинговая модель «Озон Фармацевтика» опирается на широкое территориальное присутствие, развитую партнерскую сеть и экспертную работу, что позволяет эффективно использовать открывшиеся возможности и повышать значимость бренда среди профессионалов отрасли.
Ключевые цели и задачи:
· Расширение охвата аптечных сетей и укрепление позиций в розничном сегменте.

· Повышение узнаваемости бренда через профессиональные каналы.

· Включение препаратов в клинические рекомендации и стандарты терапии.

· Участие в отраслевых мероприятиях и развитие коммуникации с медицинским сообществом.

· Поддержка экспертных команд и информационное сопровождение врачей.
Компания не планирует изменение основной деятельности. 

1.9.  Сведения о рисках, связанных с деятельностью эмитента
1.9.1. Отраслевые риски
Группа является одним из ведущих производителей лекарственных препаратов в России. На основании этого в настоящем пункте приводятся риски, которые связаны с осуществлением Группой деятельности в фармацевтической отрасли.
Группа в условиях высокой конкуренции, которая может отрицательно повлиять на бизнес, финансовое положение и результаты деятельности Группы
Группа работает в условиях высокой конкуренции на фармацевтическом рынке, что может негативно повлиять на её бизнес, финансовое положение и результаты деятельности. На рынке присутствует множество участников, постоянно адаптирующих свои стратегии в ценообразовании, ассортименте и продвижении. Несмотря на усилия Группы по сохранению конкурентных цен и широкого ассортимента, агрессивные ценовые стратегии конкурентов могут оказать давление на маржинальность и темпы роста бизнеса.

Компания конкурирует как с крупнейшими российскими, так и с зарубежными фармацевтическими компаниями, в том числе в сфере инноваций, интеллектуальной собственности и ценообразования. Разработка конкурентами более эффективных или дешевых препаратов, а также защита патентов и других прав могут снизить продажи существующих препаратов Группы и замедлить вывод новых продуктов на рынок, несмотря на значительные инвестиции в разработки.

Группа занимает лидирующие позиции в производстве дженериков (воспроизводимых лекарственных препаратов), однако на рынке появляются новые аналоги, что может привести к снижению цен на продукцию. Успех Группы зависит от её способности быстро получать регистрационные удостоверения на новые препараты. Задержки в регистрации могут привести к потере рыночных позиций и оказать давление на результаты.
Разработка конкурентами новых или улучшенных препаратов и технологий может сделать продукцию Группы менее эффективной или устаревшей. Поэтому своевременная разработка безопасных и востребованных препаратов, а также повышение технологического уровня, являются важными факторами для сохранения конкурентоспособности.
Группа занимает ведущие конкурентные позиции благодаря лидирующему числу регистрационных удостоверений, развитию востребованных направлений фармацевтики, возможности оперативно получать регистрационные удостоверения и производить препараты в ключевых нишах (традиционная, химическая фармацевтика, биотехнологии), а также благодаря эффективной платформе маркетинга и продвижения.
Группа активно анализирует рынок и запросы клиентов, инвестирует в исследования и разработки для улучшения существующих и создания новых препаратов. Постоянное обновление портфеля и повышение качества продукции помогают удерживать клиентов и усиливать конкурентные преимущества.
Успех Группы зависит от способности реализовывать инвестиции в новые разработки и инновационные решения в области производства лекарственных препаратов 
Успех Группы напрямую зависит от её способности реализовывать инвестиции в новые разработки и инновационные решения в производстве лекарств. Создание высококачественных препаратов и эффективных производственных процессов требует доступа к передовым технологиям и значительных вложений. Ограниченный доступ к этим ресурсам или недостаток инвестиций может замедлить разработки и снизить конкурентоспособность Группы, что повлияет на её рыночные позиции и результаты.

Операционная платформа Группы базируется на высокотехнологичных производственных активах с большим потенциалом роста. В настоящее время Группа имеет две производственные площадки, специализирующиеся на дженериках, которые обеспечивают стабильный денежный поток. Разработкой биотехнологических препаратов занимается компания «Мабскейл», которая готовится к выпуску первого высокотехнологичного препарата уже в 2027 году. Разработка препаратов генной инженерии и работа с клеточными линиями требуют высококлассного оборудования и строгого соблюдения производственных стандартов.

Группа продолжает инвестировать в исследования и разработки, что позволяет сохранять лидерство в отрасли.
Успех Группы, конкурентоспособность и перспективы зависят от возможности привлечь, обучить и сохранить высококвалифицированных и опытных специалистов
Высокие стандарты производства и требования отрасли к достижению научно-технического прогресса лекарств требуют высококвалифицированного персонала. Недостаток таких специалистов или их текучесть могут снизить эффективность и качество работы. Конкуренция за кадры и технологии может привести к росту затрат на персонал (в том числе их мотивация и обучение) и повлиять на финансовые результаты Группы.
Для минимизации этого риска Группа уделяет особое внимание привлечению и удержанию высококвалифицированных специалистов. Среди применяемых стратегий:
· Конкурентная оплата труда: Группа предлагает своим сотрудникам конкурентоспособную оплату труда, что помогает привлекать и удерживать квалифицированных специалистов.
· Релокация: Группа предоставляет возможности для релокации иногородним кандидатам, обеспечивая их переезд и адаптацию на новом месте работы.
· Сотрудничество с образовательными учреждениями: Группа активно развивает программы сотрудничества с вузами и профессиональными учебными заведениями.
· Специальные программы для студентов и школьников: Группа реализует специальные программы для студентов и школьников, в рамках которых компании Группы могут брать на себя расходы по оплате обучения и предоставлять возможности для стажировки талантливой молодежи из профильных вузов не только Самарской области, но и всей России.
· Карьерные возможности внутри Группы и система обучения персонала. Для каждого звена сотрудников Группа предусматривает программы обучения. Сотрудники, занятые на производстве, проходят обучение для соответствия требованиям GMP. Административный штат регулярно проходит краткосрочные программы повышения квалификации (президентская программа подготовки управленческих кадров, тренинги, семинары). Топ-менеджмент компании обучается по программе MBA.
На продажи продукции Группы могут повлиять реформы в сфере здравоохранения
Государственные реформы совершенствования ценообразования на лекарственные препараты в том числе в части: 
· совершенствования механизмов компенсации цен в случае резких колебаний на рынке (существенное изменение цен на сырье и материалы, изменение накладных расходов, колебания валютных курсов, форс-мажорные обстоятельства, возникшие у поставщиков сырья и материалов);

· повышения гибкости механизмов определения рисков возникновения дефектуры лекарственных препаратов;

· установления гибкой системы формирования предельных отпускных цен с учетом особенностей отдельных групп лекарственных препаратов,

могут оказать существенное влияние на бизнес, финансовое положение и результаты деятельности Группы.
Сокращение расходов государства на закупки лекарственных средств или возмещение стоимости лекарственных средств для пациентов, а также реформы, направленные на повышение доступности лекарств, могут увеличить объемы продаж, но снизить доходы из-за необходимости уменьшения цен. Изменения в правилах регулирования ценообразования также могут повлиять на результаты деятельности.

Для минимизации рисков Группа отслеживает изменения законодательства, адаптирует стратегии ценообразования и взаимодействует с представителями профильных органов государственной власти.
Перебои и задержки в поставках могут негативно сказаться на бизнесе, финансовом положении и результатах деятельности Группы 

Производство продукции Группы требует своевременной поставки достаточного количества сложных, высококачественных компонентов. Группа может столкнуться в будущем с непредвиденными трудностями и задержками в производстве из-за перебоев внутренних или внешних цепочек поставок, которые могут привести к дефициту продукции, снижению объема продаж и негативному влиянию на репутацию. Кроме того, устранение последствий, связанные с ликвидацией дефицита продукции могут привести к росту затрат. 

В свете санкционного давления, вызванного внешними факторами, Группа принимает активные меры для минимизации рисков. Группа укрепляет свои взаимоотношения с поставщиками и внедряет новые системы управления цепочками поставок для более эффективного контроля и управления рисками в области поставок.
Перебои и задержки в производственной деятельности могут негативно сказаться на бизнесе, финансовом положении и результатах деятельности Группы 
Производство лекарств требует стабильной работы оборудования, а любые задержки из-за регуляторных мер, проблем с качеством, нехватки рабочей силы или сырья, инцидентов на производстве, природных катастроф, эпидемий или других факторов могут снизить объем продаж и увеличить расходы на их устранение.

Группа управляет этими рисками через регулярное обучение персонала, что помогает оперативно решать возникающие проблемы.
Риски, связанные с возможным изменением цен на основные виды сырья, товаров, работ, услуг, используемых Группой в своей деятельности 
Группа сталкивается с риском роста цен на сырье, упаковочные материалы и транспортные услуги, что может увеличить себестоимость и снизить рентабельность. Причинами могут быть изменения в мировой экономике, изменение валютного курса, рост цен на энергоресурсы, геополитика или стихийные бедствия. В свою очередь такой рост цен негативно может сказаться на рентабельности Группы. 

Для снижения рисков Группа сотрудничает с разными поставщиками, предлагающие лучшие цены, заключает долгосрочные контракты для фиксации цен и активно мониторит рынок, чтобы оперативно адаптироваться к изменениям и минимизировать затраты. Группа также применяет стратегии для хеджирования валютных рисков.
Риски, связанные с возможным изменением цен на товары, работы и (или) услуги Группы:

Группа подвержена рискам, связанным с изменением цен на фармацевтические препараты
К рискам, связанным с возможным изменением цен на фармацевтические препараты, влияющим на финансовое положение и деятельность Группы относятся:
· Риск, связанный с ростом цен на сырье и услуги, используемые Группой. Если цены на необходимые товары и услуги, используемые Группой, будут расти быстрее, чем цены на препараты Группы, это может негативно сказаться на прибыльности и финансовых показателях Группы. В таком случае Группе необходимо будет реагировать повышением цен на свою продукцию.
· Риск изменения налогов и регулирования. Изменения налоговых правил в сторону роста отчислений могут заставить Группу повышать цены на препараты для сохранения рентабельности, что может негативно отразиться на спросе.
· Риск изменения законодательства. Изменение законодательства может повысить затраты на производство и реализацию, ограничить цены на препараты и потребовать пересмотра ценовой политики Группы.
· Риск снижения платежеспособности населения. Снижение платежеспособности населения, в том числе в силу повышения налоговой нагрузки, может привести к снижению спроса на препараты Группы. 
· Конкурентный риск. Конкуренция может снизить спрос на препараты Группы и оказать влияние на финансовое положение, если конкуренты предложат аналогичные товары по более низким ценам.
· Технологический риск. Развитие новых технологий конкурентами может изменить спрос на продукцию Группы. Если конкуренты предложат более дешевые или эффективные препараты, это ухудшит конкурентоспособность и позицию Группы на рынке.
В связи с изменением цен на продукцию возникает риск снижения спроса на продукцию Группы, что может привести к снижению объема продаж продукции Группы и, как следствие, снижению выручки Группы. 
Группа принимает меры для снижения рисков изменения цен на препараты. Она ведет системный мониторинг изменений в законодательстве и налоговых правилах, чтобы вовремя адаптироваться к новым требованиям, чтобы избежать дополнительных расходов. Для эффективного контроля затрат внедрены системы учета и управления, что позволяет своевременно выявлять и устранять излишние расходы. Мониторинг цен конкурентов и рыночной конъюнктуры помогает Группе адаптировать свою ценовую политику и сохранять конкурентоспособность. Оптимизация производства и использование современных технологий помогают снизить издержки и компенсировать рост цен на сырье и услуги.
1.9.2. Страновые и региональные риски
Эмитент зарегистрирован в качестве налогоплательщика и осуществляет свою основную деятельность в Российской Федерации. На результаты деятельности Группы оказывают и, как ожидается, будут оказывать существенное влияние изменения социальной, экономической и политической ситуации в России. Эти факторы, включая конкретные перечисленные ниже риски, могут существенным и неблагоприятным образом повлиять на финансовое положение и результаты деятельности Группы.
Риски, связанные с политической, экономической и социальной нестабильностью в Российской Федерации
Российская экономика подвержена влиянию факторов, таких как:
· колебания ВВП, замедление роста,

· внешнеполитические факторы и санкции,

· высокая инфляция и изменение процентных ставок,

· снижение доходов населения, 

· волатильность рубля,

· неопределенность с трансграничным движением капитала.
Экономика России, зависящая от цен на нефть, газ и сырье, уязвима к их колебаниям. Замедление мировой экономики снижает спрос на экспортные товары, ухудшает торговый баланс и инвестиционную привлекательность, усиливая неопределенность и риски, в том числе для финансового положения Эмитента.

Текущий геополитический кризис привел к волатильности рубля, росту ставок, инфляции и уходу транснациональных компаний. Эскалация санкций может снизить доверие инвесторов и повлиять на потребительские расходы, что негативно отразится на деятельности Группы.
Политическая нестабильность или новые конфликты могут осложнить привлечение финансирования, затруднить развитие бизнеса и снизить привлекательность акций Группы. Тем не менее, согласно Отчету, фармацевтический рынок демонстрирует высокую устойчивость к макроэкономической нестабильности и низкую эластичность спроса, что позволяет снизить влияние риска и обеспечивает устойчивое положение действующих фармацевтических производителей.
Риски, связанные с возможными военными конфликтами, введением чрезвычайного положения и забастовками 
Эмитент не может полностью исключить риски, связанные с возможным введением чрезвычайного и/или военного положения в регионе деятельности или во всей стране. 

Такие возможные события, как частичная или всеобщая военная мобилизация, могут оказывать негативное влияние на бизнес Группы, т.к. Группа существенным образом зависит от кадрового потенциала.
Активы Группы находятся вдали от зон военных конфликтов, и риск введения военного положения в Самарской области оценивается как низкий из-за ее удаленности. Вероятность чрезвычайного положения из-за техногенных катастроф также невелика.

В случае возникновения рисков Группа предпримет меры для минимизации последствий, разработает защитные планы и продолжит мониторинг ситуации. Однако подготовка к таким событиям осложняется неопределенностью, поэтому меры будут зависеть от конкретных обстоятельств.
Международные санкции могут оказать неблагоприятное воздействие на бизнес, финансовое положение и результаты деятельности Группы
С 2014 года многие правительства, включая правительства США, Европейского Союза (ЕС), Швейцарии и Великобритании, ввели ряд санкций в отношении России, в том числе ограничив экспорт технологий и услуги для России. Некоторые иностранные компании при этом применяют более строгие внутренние ограничения, чем требуют законы.
Группа импортирует активные фармацевтические субстанции (АФС) и оборудование, оплачивая их в иностранной валюте. Ограниченное число поставщиков создает риски перебоев в поставках или ухудшения условий договоров, что может негативно повлиять на деятельность и финансовые результаты. Несмотря на успехи в диверсификации поставщиков АФС и оборудования, международные санкции могут усложнить сотрудничество и расчеты.
Хотя ни Эмитент, ни какая-либо из компаний Группы не являются объектами международных санкций, вышеуказанные решения государств значительно ограничивают возможность Группы заключать договоры с некоторыми иностранными контрагентами, а часть из них может отказаться работать с компаниями Группы по причине геополитической ситуации. Для минимизации данного риска Группа занимается поиском альтернативных поставщиков и выстраиванием надежных каналов поставок с производителями активных фармацевтических субстанций и оборудования из третьих стран. 
Региональные риски
Ключевым регионом присутствия Группы является Самарская область – один из инвестиционно привлекательных регионов в России с динамично развивающейся инфраструктурой и промышленным ростом.

В данное время Эмитент не прогнозирует негативных изменений в экономической ситуации в регионе регистрации компаний Группы.

Группа учитывает риски региона при планировании и прогнозировании своей деятельности. В случае неожиданного ухудшения экономической, политической или социальной ситуации, она готова принять меры для минимизации негативных последствий.
Риски, связанные с географическими особенностями регионов присутствия Группы 
Группа осуществляют свою деятельность в регионе с развитой инфраструктурой и не подвержена рискам, связанным с транспортной доступностью, возможным прекращением транспортного сообщения в связи с удаленностью, природными катаклизмами, повышенной опасностью стихийных бедствий и прочие риски географического характера. Эмитент оценивает ситуацию в регионе присутствия как стабильную и благоприятную (с учетом общестрановых рисков, описанных выше). Риск, связанный с введением чрезвычайного положения трудно прогнозировать. 

Риски, связанные с забастовками, не характерны для России. Однако нет уверенности в том, что при существенном ухудшении экономической ситуации в России не будет расти число случаев, провоцирующих забастовки и иные негативные явления, препятствующие или создающие угрозу безостановочной деятельности российских предприятий.

Одним из рисков является нехватка квалифицированных кадров в регионе. Работа Группы зависит от специалистов с нужными знаниями и опытом в разработке, производстве и продаже лекарств. Дефицит таких специалистов может усложнить найм, замедлить реализацию проектов, снизить эффективность производственных процессов и конкурентоспособность. Группа работает над минимизацией данного риска путем мотивации и развитию различных программ для сотрудников (см. Отраслевые риски).

В случае реализации этих рисков Группа предпримет меры для минимизации последствий, адаптируя действия под конкретную ситуацию. Однако Группа не может гарантировать, что принятые меры полностью устранят проблему, так как большинство рисков находятся вне ее контроля.

1.9.3. Финансовые риски
Риск изменения процентной ставки 
Учитывая относительно высокую историческую волатильность рублевых процентных ставок, нет гарантий, что в будущем Группа сможет привлечь долговое финансирование по схожей или лучшей процентной ставке по сравнению с текущей стоимостью заимствований. 

Прибыль и денежные потоки Группы могут быть подвержены риску изменения процентной ставки в связи с изменением рыночной стоимости обязательств по кредитам, в том числе по кредитам и займам с плавающей процентной ставкой. У Группы нет формальной политики и процедур для снижения риска изменения справедливой стоимости вследствие изменения процентной ставки. 

Значительное увеличение суммы процентов, выплачиваемых компаниями Группы, может негативно сказаться на бизнесе Группы, результатах ее деятельности, прибыльности и перспективах дальнейшего развития. Невозможность привлечения долгового финансирования в связи с повышением процентной ставки, необходимого для развития деятельности Группы, что может оказать негативное влияние на бизнес Группы и помешать реализации его роста. 

Для минимизации такого риска Эмитент формирует диверсифицированный кредитный портфель, выстраивая долгосрочные партнерские отношения с банками и ведя переговоры по улучшению условий кредитования, а также использует инструменты хеджирования процентной ставки по кредитным договорам. В дополнение к этому, Группа рассматривает возможность привлечения средств на долговом рынке. На данный момент Компания осуществила несколько выпусков облигаций.

В случае неблагоприятного изменения процентных ставок Группа может рассмотреть осуществление гибкой политики рефинансирования, выбирая наиболее подходящие методы в зависимости от конкретных рыночных условий, контролировать уровень долговой нагрузки и сроки заимствования. Тем не менее, если Группе не удастся своевременно привлечь долговое финансирование на приемлемых условиях, это может оказать неблагоприятное влияние на хозяйственную деятельность, финансовое положение, результаты деятельности Группы.
Валютный риск
У Группы есть денежные средства и эквиваленты денежных средств, банковские депозиты со сроком погашения более трех месяцев, торговая и прочая дебиторская задолженность и торговая и прочая кредиторская задолженность, выраженные в иностранной валюте. В связи с этим Группа подвержена валютному риску. Девальвация рубля может увеличить инвестиционные и финансовые расходы Группы, привести к убыткам от курсовых разниц, а также негативно отразиться на финансовом состоянии и ликвидности Группы. 

Колебания валютных курсов находятся вне контроля Группы, и полностью исключать возможность негативного влияния данного изменения невозможно. Формально Группа не осуществляет хеджирование валютных рисков, связанных с совершаемыми операциями. Для хеджирования валютных рисков, связанных с сырьевыми закупками, компания осуществляет размещение валютных депозитов на сумму валютной кредиторской задолженности. Этот подход позволяет по большей степени компенсировать колебания валютного курса.  Руководство следит за изменением обменного курса и контролирует валютные обязательства, но нет гарантии, что меры, предпринятые Группой, компенсируют любые неблагоприятные финансовые последствия, возникающие в результате колебаний валютных курсов. Неспособность эффективно управлять этими рисками может негативно повлиять на бизнес и финансовые результаты
Риск ликвидности 
Риск ликвидности связан с возможными трудностями при исполнении финансовых обязательств Группы.

Управление риском ликвидности заключается в поддержании достаточного уровня денежных средств и наличии доступных кредитных инструментов. Руководство контролирует текущую ликвидность на основе ожидаемых денежных потоков и ожидаемого поступления выручки. Риск ликвидности оценивается путем прогнозирования будущих денежных потоков в момент подписания новых кредитных договоров, а также с помощью процедур бюджетирования, с учетом среднесрочных и долгосрочных планов по финансированию инвестиций в производственные мощности и собственные исследования и разработку биотехнологических препаратов, требующих значительных затрат и инвестиций. Основываясь на долгосрочной кредитной истории финансирования и наличии достаточного количества основных средств для их возможного использования в качестве обеспечения по долгосрочным и краткосрочным кредитам, руководство полагает, что Группа в дальнейшем будет способна привлекать заемный капитал. Источники финансирования деятельности Группы включают в себя денежный поток от операционной деятельности, банковские кредиты и облигации.

Коэффициенты долговой нагрузки Групп рассчитываются для оценки финансовой устойчивости и позволяют оценить способность управлять долговой нагрузкой и ликвидностью. Показатели соотношения чистого долга к EBITDA на 31 декабря 2024 г., 31 декабря 2023 г. и 31 декабря 2022 г. составили 1,1х, 1,7х и 1,3х, соответственно, что свидетельствует о способности Группы эффективно управлять долговой нагрузкой и поддерживать оптимальный уровень финансовой устойчивости.

Эмитент считает, что ожидаемые денежные потоки от операционной деятельности и доступные источники кредитного финансирования являются достаточными для финансирования текущих операций Группы и планируемых инвестиций в производственные мощности, собственные исследования и разработку препаратов.
Инфляционные риски
В России ранее наблюдалась высокая инфляция, и её возможное возвращение может снизить покупательскую способность, увеличить расходы Группы и негативно повлиять на её бизнес и финансовые результаты. Это также может снизить привлекательность ценных бумаг Эмитента для инвесторов. При этом негативное влияние инфляции на показатели Группы может быть отмечено в случае дисбаланса инфляции в различных сегментах экономики.

Для снижения инфляционных рисков Группа планирует:
· рассматривать повышение цен на препараты при росте затрат;

· оптимизировать расходы;

· принимать меры по повышению оборачиваемости дебиторской задолженности и запасов и снижению оборачиваемости кредиторской задолженности;

· учитывать инфляцию при планировании расходов и создавать резервы;

· размещать свободные средства в инструментах, доходность которых зависит от инфляции.
Однако, полностью исключить влияние инфляции невозможно, так как эти факторы не зависят от Группы.
Критическое, по мнению Эмитента, значение инфляции 
Эмитент считает, что критическое значение инфляции составляет 100 и более процентов годовых, что соответствует гиперинфляции. С учетом политики Центрального Банка России по таргетированию инфляции, такой сценарий представляется маловероятным.
Показатели консолидированной финансовой отчетности (финансовой отчетности), бухгалтерской (финансовой) отчетности Эмитента наиболее подверженные изменению в результате влияния финансовых рисков, указанных в настоящем пункте 
	Вид финансового риска
	Показатели, подверженные изменению
	Вероятность возникновения
	Характер изменений в консолидированной отчетности Группы

	Риск изменения процентных ставок
	Прибыль за период, Финансовые расходы
	Средняя
	Рост процентных ставок может ограничить возможность Группы по привлечению финансирования и повлиять на будущие процентные расходы, включая увеличение процентных расходов по заимствованиям с плавающей ставкой.
Характер изменений показателей: Прибыль за период – снижение,

Финансовые расходы – рост.

	Валютный риск
	Прибыль за период, Себестоимость продаж, Банковские депозиты со сроком погашения более трех месяцев, Торговая и прочая кредиторская задолженность
	Средняя
	Изменение курсов валют может привести к увеличению расходов по валютным обязательствам. На банковские депозиты, номинированные в иностранной валюте, колебания валютных курсов могут влиять в части реальной доходности.
Характер изменений показателей: 

Прибыль за период, Банковские депозиты со сроком погашения более трех месяцев  – снижение,

Себестоимость продаж, Торговая и прочая кредиторская задолженность – рост.

	Инфляционный риск
	Прибыль за период, Себестоимость продаж, Чистая сумма денежных средств от операционной деятельности


	Средняя
	Увеличение операционных расходов и, как следствие, снижение чистой прибыли Группы в случае их опережающего роста над выручкой.

Характер изменений показателей: Себестоимость продаж – рост,

Прибыль за период, Чистая сумма денежных средств от операционной деятельности – снижение.


1.9.4. Правовые риски
Особенности, связанные с российской правовой системой и российским законодательством
Россия продолжает развивать правовую базу, необходимую для рыночной экономики. Деятельность Группы регулируется федеральными законами, подзаконными актами, в том числе, указами и распоряжениями Президента Российской Федерации, постановлениями Правительства Российской Федерации, федеральных министерств и других государственных органов, которые, в свою очередь, дополняются нормативными актами субъектов Российской Федерации и муниципальных образований. Группа прилагает все возможные усилия по выполнению всех действующих законодательных требований в полном объеме, а также осуществляет мониторинг правоприменения по ключевым и вновь принимаемым законам и подзаконным актам. Вместе с тем, изменение практики применения действующего законодательства или принятие нового законодательства, практика применения которого не носит устойчивого характера, в определенных случаях может повлиять на способность Группы исполнять обязательства по своим ценным бумагам, обеспечивать соблюдение своих прав по договорам или защищаться от исков других лиц, что, в свою очередь, может оказать существенное негативное влияние на бизнес, финансовое состояние, результаты деятельности и перспективы Группы.
Риски, связанные с текущими судебными процессами, в которых участвует Группа
Компании Группы участвовали в нескольких судебных процессах (как в качестве истца, так и в качестве ответчика) в рамках стандартной практики ведения деловых операций.

В настоящее время не имеется незавершенных судебных процессов или действующих требований, которые могут существенно и неблагоприятно отражаться на деятельности или финансовом положении Группы. Эмитент не прогнозирует каких-либо значительных судебных разбирательств с участием Группы в ближайшее время, поэтому риски, связанные с текущими судебными процессами, не являются существенными.
Группа может оказаться не в состоянии должным образом защитить свою интеллектуальную собственность и коммерческую тайну
Поскольку интеллектуальная собственность становится все более важным активом Группы, ее будущий успех зависит, помимо прочего, от успешной защиты своей интеллектуальной собственности, которую Группа старается защитить, в том числе, с помощью регистрация патентов, товарных знаков, наименований и логотипов, используемых Группой, а также защита коммерческой тайны путем заключения, при определенных обстоятельствах, соглашений о конфиденциальности.

Шаги, которые Группа предпринимает для защиты своей интеллектуальной собственности и конфиденциальной информации, могут оказаться недостаточными для предотвращения незаконного присвоения ее объектов интеллектуальной собственности, поскольку наличие законов или контрактов, запрещающих такие действия, не всегда может служить достаточным сдерживающим фактором. Права Группы на интеллектуальную собственность могут быть оспорены, и она может оказаться не в состоянии защитить такие права в будущем. 

Группа может быть вынуждена предъявить претензии и иски третьим сторонам, включая бывших сотрудников и подрядчиков, для определения исключительных прав на объекты, которые Группа считает своей интеллектуальной собственностью. Если Группа не сможет предъявить такие претензии, она может потерять права на часть принадлежащей ей интеллектуальной собственности.

Стоит отметить, если действия Группы по защите своих прав на интеллектуальную собственность будут успешными, ведение соответствующих судебных процессов может привести к сопутствующим финансовым и временным затратам.

Риск утечки коммерческой тайны представляет серьезную угрозу для Группы, особенно в контексте новых разработок и секретов производства (ноу-хау), которые могут обеспечить конкурентное преимущество. Внутренние утечки информации могут возникнуть из-за несанкционированного доступа сотрудников к конфиденциальным данным или злонамеренных действий работников.

Если конфиденциальная информация о новых препаратах, технологиях или процессах Группы попадает в руки конкурентов, это может привести к потере конкурентного преимущества и уменьшению доли рынка Группы. Кроме того, утечка коммерческой тайны может привести к нарушению контрактов и соглашений, заключенных с партнерами, поставщиками или клиентами, что может повлечь за собой судебные разбирательства и утрату доверия со стороны партнеров. Группа стремится эффективно защищать свою коммерческую тайну и минимизировать риск утечки конфиденциальной информации, что способствует обеспечению устойчивости ее бизнеса и сохранению конкурентного преимущества.
Риски, связанные с изменением валютного законодательства     

В ходе своей хозяйственной деятельности Эмитент и компании Группы выстраивают договорные отношения с иностранными поставщиками, что расширяет возможности для закупок. Расчеты с этими поставщиками номинированы в иностранных валютах. Одновременно, компания поддерживает договорные отношения с резидентами Российской Федерации, с расчетами, номинированными в российских рублях, что способствует стабильности финансовых операций на внутреннем рынке. Группа на постоянной основе осуществляет мониторинг изменений нормативной базы в области валютного регулирования и следует всем установленным законодательным требованиям при осуществлении своей деятельности. Специфика деятельности и правового положения компаний Группы и Эмитента позволяют оценивать риски, связанные с изменением валютного регулирования, как умеренные.
Риски, связанные с изменением законодательства о налогах и сборах
Российское налоговое законодательство постоянно реформируется российским правительством. Ряд действующих нормативно-правовых актов в области налогов и сборов нередко содержит нечеткие формулировки и/или пробелы в регулировании отдельных вопросов. Судебная практика в Российской Федерации также подвержена частым изменениям и отличается непоследовательностью толкования правовых норм. Кроме того, ФНС России и Минфин России выпускают разъяснения по вопросам налогового законодательства, которые нередко представляют собой противоположные позиции по одному и тому же вопросу. Как следствие изложенного, существует риск оспаривания со стороны налоговых органов корректности применения налогового законодательства и доначисления Эмитенту и/или компаниям Группы сумм налогов, применения штрафов, суммы которых могут оказаться значительными. Такие условия создают трудности при планировании налоговых расходов и могут оказать неблагоприятное воздействие на результаты деятельности Группы в случае возникновения дополнительной налоговой нагрузки.

В свете текущей макроэкономической ситуации и потенциального дефицита бюджета российские власти могут ввести дополнительные налоги и штрафы в будущем, включая потенциальные налоги на «непредвиденные доходы». В 2023 году Группа начислила 87 млн рублей «налога на сверхприбыль», предусмотрительно снизив его размер за счет внесения обеспечительного платежа.

Кроме того, проведение налоговых проверок может привести к дополнительным расходам для Группы, особенно если налоговые органы придут к выводу, что Эмитент или другие компании Группы не выполнили свои налоговые обязательства в каком-либо налоговом периоде. Проверки также могут создать дополнительные издержки для Группы, отвлекая внимание руководства. 

По мнению Эмитента, Группой во всех существенных аспектах соблюдается действующее налоговое законодательство. В случае изменения налогового законодательства Эмитент предпримет все необходимые меры для осуществления деятельности в полном соответствии с новыми требованиями.
Риски, связанные с изменением законодательства в сфере персональных данных
Правовое регулирование, определяющее порядок сбора, обработки, передачи и защиты данных, получаемых от заказчиков, партнеров и работников, регулируется целым рядом российских нормативно-правовых актов. Основу российского регулирования составляет Федеральный закон от 27.07.2006 № 152-ФЗ «О персональных данных», требования которого соблюдает Группа. Однако существует вероятность, что их интерпретация и применение изменятся таким образом, что это войдет в противоречие со сложившейся на сегодняшний день практикой. Если это произойдет, на Группу могут быть наложены штрафные санкции или могут быть выданы предписания, требующие внесения изменений в бизнес-процессы Группы, что, в свою очередь, может оказать существенное негативное воздействие на ее бизнес, финансовое положение и результаты деятельности. 
Риски, связанные с изменением правил таможенного контроля и таможенных пошлин
Российские законы и нормативно-правовые акты в сфере таможенного регулирования часто меняются и могут быть истолкованы по-разному, что создает риск оспаривания их применения государственными органами. Ужесточение таможенного контроля может увеличить расходы Группы, замедлить поставки или ограничить торговлю с некоторыми странами.

По мнению Эмитента, Группа соблюдает действующие правила таможенного контроля и готова оперативно адаптироваться к изменениям законодательства.
Риски, связанные с изменением требований по лицензированию основной деятельности Группы, а также лицензированию прав пользования объектами, нахождение которых в обороте ограничено (включая природные ресурсы)
Группа использует лицензии в своей деятельности. Риск изменения требований по лицензированию, который может затруднить деятельность Группы, оценивается как умеренный. В случае изменения таких требований Группа предпримет необходимые меры для получения соответствующих лицензий и разрешений и привидения деятельности группы в соответствие с ними.

Выполнение нормативных требований и соблюдение применимых законов, а также мониторинг и реагирование на поправки и изменения к законам, содержащим лицензионные требования, могут потребовать от Эмитента дополнительных затрат, что может снизить прибыльность. Любые нарушения законодательства и (или) несвоевременное выполнение требований могут привести к серьезным последствиям для бизнеса и деятельности Группы, включая возможность применения к компаниям Группы гражданских, административных и уголовных мер ответственности.

Любые штрафы, санкции, невозможность соблюдать лицензионные требования или получать новые лицензии и иную разрешительную документацию могут оказать негативное влияние на бизнес Группы, финансовое положение, результаты деятельности, будущие перспективы Группы.

Эмитент регулярно следит за изменениями в требованиях лицензирования и в случае изменений своевременно инициирует все необходимые действия для соответствия этим требованиям, включая получение соответствующих лицензий. Эмитент оценивает риски, связанные с изменением требований по лицензированию основной деятельности, как незначительные.
Риски, связанные с изменением судебной практики по вопросам, связанным с финансово-хозяйственной деятельностью Группы, которые могут негативно сказаться на результатах ее финансово-хозяйственной деятельности, а также на результатах текущих судебных процессов, в которых участвуют компании Группы
Риски, связанные с изменением судебной практики по вопросам, связанным с финансово-хозяйственной деятельностью Группы, которые могут существенно сказаться на результатах ее деятельности, Эмитент оценивает как незначительные. Эмитент и его подконтрольные организации находятся в равном положении с остальными участниками рынка и обладают всеми средствами правовой защиты своих интересов, что позволяет оценить данный риск в качестве приемлемого.

На текущий момент ни Эмитент, ни другие компании Группы не участвуют в судебных процессах, результаты которых могут негативно сказаться на деятельности Группы. Вместе с тем, учитывая широкое применение правовых позиций высших судов при анализе и применении положений законодательства, изменение судебной практики по ключевым для Группы вопросам способно оказать влияние на деятельность Группы. Сейчас Эмитент не обладает информацией об изменениях судебной практики, способной оказать существенное влияние на деятельность Группы.
В случае ведения Эмитентом (группой Эмитента) финансово-хозяйственной деятельности на рынках за пределами Российской Федерации, отдельно описываются правовые риски, связанные с ведением такой деятельности:
Поскольку основная часть деятельности Группы осуществляется преимущественно на территории Российской Федерации, Группа оценивает правовые риски на международных рынках как незначительные или несущественные. Такие оценки основаны на том, что основной бизнес Группы осуществляется в рамках действующего российского законодательства, а международные операции имеют ограниченный объем и не влияют существенным образом на общую деятельность Группы.

1.9.5. Риск потери деловой репутации (репутационный риск)
Риск, связанный с формированием негативного представления о финансовой устойчивости, финансовом положении Группы, качестве производимых товаров (работ, услуг) или характере деятельности в целом.
Жалобы со стороны потребителей продукции Группы и негативное освещение в медиа и может неблагоприятным образом повлиять на бизнес, финансовое положение и результаты деятельности Группы.
Репутации Группы потенциально может быть нанесен ущерб в результате возможных претензий к качеству продукции, проверок органов государственной власти и судебных разбирательств. 

Потенциальные побочные эффекты от лекарственных препаратов, производимых Группой, могут негативно повлиять на состояние здоровья пациентов. Это может существенно подорвать доверие к Группе со стороны потребителей и контрагентов и отразиться на спросе.

Юридические последствия, включая судебные иски со стороны пострадавших пациентов или штрафы от регулирующих органов, могут привести к значительным финансовым потерям и ущербу репутации Группы. Дополнительным негативным фактором может стать отзыв продукции с рынка в случае обнаружения серьезных побочных эффектов. 

Публикации о негативных аспектах деятельности, менеджмента или акционеров, даже безосновательные, в том числе касающиеся преступного поведения или коррупции, могут привести к серьезным юридическим последствиям, подорвать доверие к Группе и ее репутацию у инвесторов, партнеров и контрагентов, и привести к снижению стоимости ценных бумаг, операционным и финансовым потерям. 

Для контроля качества и минимизации репутационных рисков Группа ПАО «Озон Фармацевтика» проводит регулярный фармаконадзор с целью выявления и предотвращения неблагоприятных побочных эффектов и других проблем, связанных с безопасностью и эффективностью препаратов. Компания строго соблюдает международные стандарты GMP, GDP и GLP, что обеспечивает высокое качество продукции на всех этапах — от разработки до дистрибуции. Такой подход помогает поддерживать репутацию и доверие со стороны потребителей и партнеров.

Кроме того, Группа работает над формированием положительного имиджа у существующих и потенциальных потребителей продукции Группы путем мониторинга профиля безопасности выпускаемых лекарственных препаратов. Потребители могут выразить свои пожелания и задать вопросы относительно качества продукции или эффективности лекарственных препаратов. В случае побочной реакции на лекарственный препарат Группы, потребители могут сообщить об этом, заполнив анкету по качеству или форму извещения о побочных эффектах. Такие меры помогают Группе оперативно реагировать на возможные проблемы и обеспечивать высокое качество своей продукции. 

Группа активно работает над минимизацией рисков негативного освещения в СМИ. Профильные подразделения мониторят упоминания о Группе, оперативно реагируют на негативные публикации и устраняют возможные недоразумения. Группа открыто взаимодействует с заинтересованными сторонами, активно управляет своим новостным контентом, участвует в различных конференциях и презентациях. Группа находится в непрерывном контакте с медицинским сообществом и принимает участие в профильных выставках, своевременно и в полном объеме раскрывает результаты своей деятельности и руководствуется лучшими практиками корпоративного управления. Группа также сотрудничает с экспертами в области связей с общественностью и юридического обеспечения для разработки и реализации стратегии по управлению репутацией и защите интересов. В рамках своей социальной ответственности, Группа активно участвует в различных благотворительных мероприятиях и проектах. Эти меры позволяют Группе минимизировать влияние риска негативного освещения в СМИ, укреплять и защищать свою репутацию и интересы инвесторов при непосредственном участии руководства Группы.
Успех Группы зависит от способности эффективно формировать позитивное восприятие собственной продукции у независимых третьих лиц и потребителей
Группа реализует продукцию через различные каналы сбыта, включая электронную коммерцию (сайты аптечных сетей, маркетплейсы, профильные сайты), государственные закупки (контракты и аукционы через дистрибьюторов), а также основной канал — прямые отгрузки в законтрактованные аптеки и через дистрибьюторов в не законтрактованные аптеки. Компания сотрудничает с основными дистрибьюторами отрасли и имеет 81 филиал по всей России, оснащенный командами продаж и маркетинга. Профессиональная команда коммерческих и медицинских представителей регулярно взаимодействует с врачами и медицинскими учреждениями.

Несмотря на омниканальную систему продаж и широкое географическое присутствие, Группа сталкивается с рисками негативного восприятия со стороны независимых третьих лиц, включая больницы, фармацевтов и пациентов. Непредвиденные побочные эффекты или неудачные рекламные кампании могут повлиять на назначение препаратов, рекомендации фармацевтов и отзывы клиентов, что в свою очередь может оказать негативное влияние на продажи и репутацию компании.

Компания минимизирует риски, связанные с восприятием продукции и репутацией, посредством активной маркетинговой деятельности и взаимодействия с профессиональным сообществом. Группа активно работает с медицинскими представителями в регионах, участвует в отраслевых и научно-практических мероприятиях, а также регулярно организует визиты врачей и специалистов на производственные площадки. Это способствует укреплению доверия к продукции и бренду, сбору обратной связи и актуализации информации о препаратах. Кроме того, компания активно использует цифровые каналы для общения с профессионалами, а также сотрудничает с медицинскими вузами и научными учреждениями, что помогает формировать устойчивую репутацию среди будущих специалистов.

1.9.6. Стратегический риск
Стратегический риск связан с возможными убытками Группы в результате ошибок (недостатков) при принятии решений, определяющих стратегию деятельности и развития Группы (стратегическое управление), таких как недостаточный учет рисков, неверный выбор направлений деятельности, в которых Группа может достичь преимущества перед конкурентами или нехватка необходимых ресурсов (финансовых, материально-технических, человеческих) и организационных мер (управленческих решений). 

С учетом разработанного и реализуемого подхода стратегического планирования риск таких ошибок оценивается как низкий.

Для его минимизации      Эмитент проводит тщательный анализ макроэкономических показателей и темпов развития, актуальных для отрасли и смежных рынков, оценивает конкурентную ситуацию в отрасли, а также проводит последовательные действия по обеспечению необходимых ресурсов (финансовых, материально-технических, человеческих) для достижения стратегических целей Группы в полном объеме.

Многолетний профильный опыт работы руководства и ключевых сотрудников позволяет Группе принимать взвешенные стратегические решения.
Рост Группы зависит от высшего руководства и ключевого персонала
Рост Группы зависит от высшего руководства и ключевого персонала, чьи знания и опыт в фармацевтической отрасли являются важными факторами успеха. Хотя отсутствие гарантий по поводу продолжительности трудовых соглашений с ключевыми руководителями и возможные трудности с наймом новых сотрудников могут повлиять на деятельность и стратегию компании, Эмитент оценивает этот риск как низкий. Это обусловлено наличием системы преемственности в руководстве, которая включает подготовку и развитие талантов внутри компании. Также высококвалифицированный кадровый резерв и эффективная корпоративная культура позволяют минимизировать влияние возможных изменений в руководстве. В результате, компания уверена в своей способности сохранять стабильность и продолжать успешную реализацию стратегии, несмотря на возможные кадровые изменения.
Любая деятельность по слиянию и поглощению может оказаться неудачной, потребовать значительных ресурсов или привести к значительным непредвиденным потерям, затратам или обязательствам
В рамках своей бизнес-стратегии Эмитент может осуществлять стратегические приобретения компаний для расширения своих технологических возможностей и географического присутствия с учетом имеющихся геополитических ограничений.

Подобные приобретения сопряжены с многочисленными рисками, которые варьируются в зависимости от их масштаба и характера. Определение подходящих целей для приобретения часто может быть затруднено, и Группа может оказаться не в состоянии завершить такие приобретения на выгодных условиях. Сделки по приобретению компаний не всегда могут в конечном итоге укрепить конкурентные позиции или помочь в достижении стратегических целей Группы. Иногда даже тщательный анализ объектов приобретения может не выявить всех существенных проблем, необходимых для точной оценки затрат или потенциальных непредвиденных убытков в связи с конкретной сделкой. 

Эмитент не может гарантировать ожидаемый прирост компетенций или целевые показатели роста, эффекта масштаба или экономии средств, которых он добивается при приобретениях, в ожидаемом объеме или в ожидаемые сроки.

Реализация любого из вышеуказанных рисков может оказать существенное негативное влияние на бизнес, финансовое состояние, результаты и перспективы деятельности Группы.
Риски, связанные с выходом в новые сегменты и планируемым запуском новых производственных мощностей
Выход в новые сегменты рынка связан с неопределенностью спроса и конкуренции, а также может потребовать значительных маркетинговых и рекламных усилий для успешного продвижения препаратов. Неспособность эффективно конкурировать или правильно оценить рыночный спрос может привести к снижению выручки и рентабельности. Для минимизации этих рисков Группа проводит всесторонний анализ рынка и конкурентной среды, а также разрабатывает детальные маркетинговые стратегии, адаптированные под специфику каждого нового сегмента.

В 2023 году началось строительство завода «Озон Медика» в Особой Экономической Зоне (ОЭЗ) г. Тольятти. Новая обособленная производственная площадка позволит Группе выпускать высокотоксичные онкологические препараты, относящиеся к группе "Противоопухолевые препараты и иммуномодуляторы". Группа также имеет выделенную производственную площадку «Мабскейл», предназначенную для полного цикла производства биотехнологических лекарственных препаратов: от создания высокопродуктивных клеточных линий до промышленного производства готовых лекарственных форм собственными силами Группы. Планируемый запуск производства намечен на 2027 год. 

Запуск новых производственных мощностей связан с высокими капитальными затратами и требует значительного времени для разработки и внедрения новых технологий. Неудачи в технологических процессах, задержки в строительстве и наладке оборудования могут привести к увеличению затрат и отсрочке сроков выхода препаратов на рынок. Кроме того, процесс получения регистрационных удостоверений на лекарственные средства занимает длительное время и связан с проведением дорогостоящих клинических исследований. Для минимизации этих рисков Группа внедряет современные технологии проектного управления и контроля качества, а также привлекает опытных специалистов для реализации проектов.
Риск невозможности привлечения новых и/или удержания старых клиентов
На привлечение новых клиентов и удержание старых могут влиять рыночные факторы. Конкуренция в фармацевтической отрасли крайне высока, и клиенты могут переключиться на предложения конкурентов, если они сочтут их более привлекательными по цене, качеству или инновациям. Для минимизации этого риска Группа проводит детальный анализ конкурентной среды и разрабатывает стратегии по дифференциации своих лекарственных препаратов, чтобы предложить уникальные преимущества и ценность для клиентов.

Недостаток опыта или ошибки в управлении отношениями с клиентами могут привести к их потере. Эффективное управление включает в себя не только предоставление качественных продуктов, но и высокий уровень обслуживания клиентов, решение их проблем и удовлетворение их потребностей. Группа минимизирует эти риски путем внедрения передовых практик управления клиентскими отношениями (CRM) и постоянного обучения персонала.
Риск изменения текущих стратегических целей и задач Группы
Внешние экономические условия, конкуренция и изменения спроса могут потребовать пересмотра текущих стратегических планов. Однако Группа придерживается выбранной стратегии, которая гибко адаптируется к изменениям внешней среды. Несвоевременная адаптация к новым условиям может негативно сказаться на выручке и конкурентоспособности, но благодаря постоянному анализу рынка и конкурентной среды, а также гибкому подходу к планированию, Группа оперативно корректирует свои стратегические цели, сохраняя приверженность долгосрочным направлениям развития.

Изменение спроса и новых рыночных условий также могут потребовать корректировки стратегических целей. Для минимизации этого риска Группа регулярно проводит исследования рынка и разрабатывает гибкие стратегии адаптации продуктов, при этом не теряя фокуса на своих долгосрочных целях и укреплении позиций в ключевых сегментах фармацевтики.

Инвесторы должны учитывать риск изменения текущих стратегических целей и задач при оценке перспектив вложений в Группу. Тем не менее, Группа уверена в своей способности эффективно справляться с возникающими вызовами и обеспечивать стабильное развитие бизнеса, привержено следуя избранной стратегии.

1.9.7. Риски, связанные с деятельностью эмитента
Риски, связанные с взаимоотношениями с дистрибьютерами Группы 
Группа может столкнуться с несколькими рисками, связанными с контрагентами-дистрибьютерами Группы.

Длительные отсрочки платежей по договорам с контрагентами увеличивают вероятность нарушения обязательств по оплате со стороны дистрибьюторов. Это может привести к значительным задержкам в получении денежных средств и повлиять на финансовое положение Группы. Хотя Группа проводит тщательную оценку кредитоспособности своих контрагентов, это не всегда позволяет точно оценить их финансовую устойчивость.

Нарушение обязательств по оплате может привести к юридическим спорам и затратам на их разрешение. Для минимизации этих рисков Группа тщательно прорабатывает условия договоров с дистрибьюторами, включая четкие механизмы урегулирования споров и предусмотрение штрафных санкций за нарушение условий оплаты.

Группа устанавливает расчетные показатели для контрагентов с целью оценки их финансового состояния и способности выполнять свои финансовые обязательства. На основе результатов анализа Группа может принять различные меры, чтобы минимизировать риски. Одной из таких мер является ограничение отсрочек платежей в зависимости от финансового положения контрагента и соответствия установленным расчетным показателям. Если контрагент не соответствует установленным критериям, ему может быть предложено уменьшить или исключить отсрочку платежей, а также дополнительно может быть установлено обязательство заключить соглашение о факторинге или страховании дебиторской задолженности.

Таким образом, путем анализа финансовых показателей и принятия соответствующих мер Группа обеспечивает более точное управление кредитным риском и сохраняет финансовую устойчивость в своих взаимоотношениях с дистрибьюторами.
Группа использует оборудование и материалы для производства лекарственных препаратов, которые приобретаются у сторонних поставщиков. Любые задержки поставок или прекращение сотрудничества с ключевыми поставщиками могут отрицательно повлиять на бизнес, финансовое положение и результаты деятельности Группы
Группа использует в своей работе зарубежные материалы для производства лекарственных средств, технологическое оборудование из Германии и Италии, а также инженерное оборудования из Италии и Бельгии, и может столкнуться с риском задержки или прекращения поставок материалов и комплектующих из-за ограничений во внешней торговле. Это может привести к снижению объемов производства, потере клиентов и репутации, а также к финансовым потерям из-за невыполнения планов и обязательств перед заказчиками.

Для минимизации данного риска Группа занимается поиском альтернативных поставщиков и выстраиванием надежных каналов поставок с производителями активных фармацевтических субстанций из Китая, Индии и Израиля, что позволяет ей разнообразить и диверсифицировать источники поставок и оперативно реагировать на соответствующие задержки. 

Кроме того, Группа находится прорабатывает поставки аналогичного оборудования из Китая, что позволит Группе снизить зависимость от отдельных регионов или поставщиков, обеспечить более гибкие логистические пути и конкурентные цены. Эти шаги позволят Группе эффективно управлять рисками, связанными с использованием зарубежного оборудования, и обеспечить стабильность в производственных процессах, а также избежать рисков финансовых потерь.

Постоянные мониторинг и анализ рынка обеспечивают Группу актуальной информацией о состоянии поставок и проблемах, связанных с поставщиками. Это позволяет ей оперативно реагировать на любые изменения ситуации и принимать необходимые меры для обеспечения бесперебойной работы производства.

На текущий момент у Группы задействованы одни из наиболее современных и новых комплексов оборудования на производствах, средний срок службы которых составляет 20 лет. Таким образом Группа имеет существенный запас времени для проработки дополнительных мер по диверсификации поставщиков и снижению рисков. Кроме того, активы Группы выгодно расположены в ОЭЗ Тольятти и Жигулевске, в непосредственной близости от Технопарка и множества компаний-сателлитов АвтоВАЗа. Такое расположение обеспечивает доступ к локальным производителям оснастки и комплектующих для оборудования, что способствует сокращению логистических издержек, повышению оперативности поставок и упрощению процесса обслуживания.
Риски, возникающие при эксплуатации производственных центров Группы
Данный риск связан с потенциальной угрозой для безопасности сотрудников и окружающей среды, а также финансовыми потерями из-за возможных производственных аварий или инцидентов.

Производственные мощности Группы – площадки «Озон», «Озон Фарм», «Озон Медика» и «Мабскейл», требуют соблюдения высоких стандартов безопасности, особенно в случае производства препаратов для онкологического лечения, и строгого соблюдения правил обращения с высокотоксичными химическими соединениями для обеспечение максимальной защиты сотрудников и окружающей среды.

Строительство и эксплуатация предприятий Группы сопряжена с серьезными инвестициями в современное оборудование, системы безопасности, защиту окружающей среды, обучение персонала правилам безопасности и регулярные аудиты для соответствия стандартам безопасности. Нарушение стандартов безопасности может привести к производственным авариям, а также к выпуску продукции более низкого качества, что может негативно отразиться на здоровье потребителей Группы и ее репутации.

Производство лекарственных препаратов подвержено строгим регуляторным требованиям, установленным государственными и международными организациями. Нарушение этих требований может привести к серьезным штрафам и санкциям.

Для минимизации риска, Группа принимает ряд мер, включая регулярные аудиты производственных процессов, обучение сотрудников правилам безопасности и качества, обеспечивая соответствие всем требованиям и стандартам.

Кроме того, Группа диверсифицирует производственные процессы. Поскольку половина выручки Группы формируется портфелем, который может производиться на любой из двух действующих площадок - «Озон», «Озон Фарм», Группа может эффективно управлять рисками, возникающими при эксплуатации производственных центров. Это позволяет распределить производственные нагрузки между площадками (данные площадки имеют запас производственных мощностей) и минимизировать потенциальные негативные последствия, связанные с проблемами безопасности или регуляторными нарушениями на одной из площадок. Такой подход повышает гибкость произведенных операций и обеспечивает устойчивость бизнеса Группы в условиях строгих регуляторных требований.
Риск неспособности компаний Группы своевременно обновлять и закупать современное оборудование
Если Группа не будет регулярно обновлять и обслуживать свое оборудование, а также внедрять современные технологии в производство, это может негативно сказаться на её перспективах роста, производительности и репутации. В результате, конкуренты, использующие более современное оборудование, могут предложить более эффективные медицинские средства, что приведет к потере потребителей, ухудшению финансовых показателей и стоимости акций Эмитента.

Технологический прогресс в области медицины быстро развивается, и старение оборудования может потребовать его замены раньше, чем ожидалось. Использование современного оборудования требует регулярного технического обслуживания и устранения неполадок, что является важным для поддержания высокой производительности.

Для минимизации этого риска Группа обеспечивает регулярное техническое обслуживание и своевременное обновление оборудования, что позволяет поддерживать оптимальные производственные мощности и снижать вероятность простоя. Эффективная работа технических специалистов и системы обслуживания позволяет Группе оставаться конкурентоспособной, поддерживать высокое качество продукции и минимизировать возможные риски, связанные с устареванием производственных мощностей.
Невостребованность новых препаратов Группы на рынке может отрицательно повлиять на бизнес, финансовое положение и результаты деятельности Группы
Группа выпускает стерильные, мягкие и твердые формы лекарств. Всего в портфеле компании более 500 регистрационных удостоверений и около 250 препаратов химической фармацевтике и более 25 биосимиляров находятся на разных стадиях разработки. Производство включает в себя:

· промышленные линии «Озон» и «Озон Фарм»;

· производство препаратов против онкологии из высокотоксичных соединений- «Озон Медика» (запуск производства на новой площадке запланирован на 2027 год);

· создание биотехнологических препаратов - «Мабскейл» (запуск коммерческого производства запланирован на 2027 год).

Несмотря на значительные инвестиции в разработку новых высокотехнологичных лекарственных препаратов, включая препараты генной инженерии, спрос на них может оказаться ниже ожидаемого из-за различных причин, таких как эффективность, цена или конкурентная среда. Спрос потребителей и требования рынка к лекарственным препаратам могут меняться со временем. Если продукция Группы не будет соответствовать текущим тенденциям или ожиданиям рынка, это может привести к снижению спроса и оказать существенное неблагоприятное влияние на бизнес, финансовое состояние, результаты деятельности или перспективы Группы.

Для минимизации риска низкого спроса Группа предпринимает следующие меры:

· активное изучение и анализ рынка для выявления изменений в требованиях потребителей и конкурентной среде;

· инвестирование в маркетинг и рекламу для повышения узнаваемости и привлекательности продукции Группы;

· разработка и внедрение инновационных препаратов, которые соответствуют текущим потребностям рынка;

· расширение географии сбыта и поиск новых рынков сбыта для диверсификации рисков;

· постоянное совершенствование качества и эффективности продукции, чтобы удовлетворить потребности потребителей.
Риски, связанные с разработкой биосимиляров
Группа активно разрабатывает биосимиляры - лекарственные препараты на основе биологически активных веществ или биологических препаратов. Эти препараты представляют собой важное направление в развитии фармацевтической индустрии, особенно в лечении различных заболеваний, таких как рак, иммунные расстройства и хронические заболевания. Однако, их разработка сопряжена с рядом значительных рисков, которые могут повлиять на успешность проектов и результаты деятельности Группы:

· риск непредсказуемости результатов исследований и клинических испытаний, который может увеличить финансовые и/или временные ресурсы на разработку;

· сложности с регистрацией и соблюдением регуляторных требований, что может привести к задержкам в ожидаемом коммерческом продвижении;

· высокая конкуренция на рынке биосимиляров может привести к снижению цен и уменьшению доли рынка;

· финансовые риски, связанные с необходимостью значительных инвестиций в исследования, клинические испытания и производство

· возможные технические проблемы производства могут привести к потере продукции и дополнительным затратам на их устранение.

В портфеле компании находятся более 25 биосимиляров, 12 из которые находятся на разных стадиях клинических испытаний. Это требует больших объемов финансирования на исследования и разработку в ближайшие несколько лет, до начала стадии коммерциализации. Поскольку у Группы нет истории успешной регистрации биосимиляров, существует риск возникновения трудностей при их регистрации и отсутствия коммерческого успеха.
Риски, связанные с отсутствием возможности продлить действие лицензий Группы на ведение определенного вида деятельности либо на использование объектов, нахождение которых в обороте ограничено (включая природные ресурсы)
Такой риск оценивается как незначительный.

По окончании срока действия лицензий либо в связи с изменением требований по лицензированию Группа предпримет все возможные меры и проведет необходимые мероприятия по переоформлению лицензий, продлению срока их действия или получению новых лицензий.
Риски, связанные с возможной ответственностью Эмитента (подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение) по обязательствам третьих лиц, в том числе подконтрольных Эмитенту
Эмитент не выступает поручителем и не гарантирует иным образом исполнения обязательств третьих лиц. На дату составления настоящего Отчета компании Группы предоставляют обеспечение по кредитным обязательствам компаний Группы. Риски ухудшения финансового положения компаний, в обеспечение исполнение обязательств которых компаниями Группы, предоставлено обеспечение, маловероятны. 

Тем не менее, существует риск, что ухудшение финансового положения одной из компаний Группы может оказать негативное влияние на Группу. В соответствии с российским законодательством в случаях, когда Эмитент дает своему дочернему обществу обязательные для него указания, в том числе по договору с ним, Эмитент будет солидарно с дочерним обществом отвечать по сделкам, заключенным последним во исполнение таких указаний. Существует также риск субсидиарной ответственности Эмитента по долгам его дочерних обществ в случае несостоятельности (банкротства) какого-либо дочернего общества по вине Эмитента. Кроме того, участники (акционеры) дочерних обществ вправе требовать возмещения Эмитентом убытков, причиненных по его вине такому дочернему обществу. 

Эмитент оценивает вероятность возникновения рисков, связанных с возможной ответственностью Эмитента по обязательствам третьих лиц, в том числе подконтрольных Эмитенту, как незначительную. 
Риски, связанные с возможностью потери потребителей, на оборот с которыми приходится не менее чем 10 процентов общей выручки от продажи товаров (работ, услуг) Группы
Если Группа потеряет заказчиков (контрагентов-дистрибьюторов), на оборот с которыми приходится не менее чем 10% выручки, это может привести к снижению объемов продаж ее продукции и позволит конкурентам укрепить свои позиции на рынке. Недостаточное покрытие рынка или потеря доступа к определенным сегментам потребителей может существенно снизить выручку Группы. Если конкурирующие компании смогут завоевать контракты с заказчиками, ранее работавшими с Группы, это может привести к потере рыночной доли и уменьшению конкурентоспособности. Кроме того потеря заказчиков может быть воспринята рынком как плохой сигнал относительно деятельности Группы. Это может негативно сказаться на ее репутации и вызвать сомнения у инвесторов и партнеров о ее стабильности и перспективах развития.

Эмитент считает реализацию указанных рисков маловероятной. Расширение сети заказчиков и клиентов по различным регионам и сегментам рынка, установление долгосрочных и надежных отношений с заказчиками позволяет Группе уменьшить зависимость от отдельных контрагентов. Поддержание высокого уровня качества продукции Группы способствует укреплению доверия партнеров. 

1.9.8. Риск информационной безопасности
Системы информационных технологий Группы могут выходить из строя или быть недостаточными для удовлетворения операционных потребностей Группы.

Информационные системы Группы имеют важное значение для ряда областей ее хозяйственной деятельности, включая, среди прочего, ее лабораторную информационную систему, системы электронного документооборота, систему бухгалтерского учета и финансового менеджмента, а также корпоративные модули для работы оборудования. Любой системный сбой, вызывающий перерыв в обслуживании или доступе к системе, может существенным образом отрицательно повлиять на деятельность Группы и/или уменьшить выручку. Несмотря на то, что Группа внедрила меры сетевой безопасности, ее серверы потенциально могут быть уязвимы для компьютерных вирусов, взломов и аналогичных сбоев в результате несанкционированного доступа. Возникновение любого из этих событий может привести к сбоям, задержкам, потере или повреждению данных или недоступности систем, а также может повлечь за собой ответственность Группы в результате кражи или неправомерного использования данных, хранящихся в ее системах, несоблюдение законов и правил о конфиденциальности или неспособность защитить конфиденциальную информацию. Любое из этих событий может оказать существенное неблагоприятное влияние на бизнес, финансовое состояние, результаты деятельности или перспективы Группы, а также на рыночную стоимость акций Эмитента.

1.9.9. Экологический риск
Группа подчиняется законам и иным нормативным актам, касающимся охраны окружающей среды, здоровья и безопасности, и может подвергаться значительным мерам ответственности в случае несоблюдения таких законов и нормативных актов.

Выбросы отходов и химических веществ, использованных в процессе производства лекарственных препаратов, могут привести к загрязнению водоемов, негативно сказываться на качестве воздуха в районах производства, а также приводить к образованию смога и загрязнению атмосферы. Несмотря на стремление к неукоснительному соблюдению стандартов безопасности, сотрудники Группы могут пострадать или причинить ущерб окружающей сред. Отходы могут быть утилизированы ненадлежащим образом (например, из-за ненадлежащего поведения или ошибок сотрудников, или сторонних подрядчиков, или по другим причинам), что может привести к ущербу. Ответственность за расходы на расследование и восстановление может быть возложена без учета вины и, при определенных обстоятельствах, на солидарной основе, и такие расходы могут быть значительными. Таким образом, любое существенное нарушение законов и нормативных актов в области охраны окружающей среды или здоровья и безопасности может привести к применению к Группе мер ответственности, которые могут оказать существенное неблагоприятное влияние на бизнес, финансовое состояние, результаты деятельности или перспективы Группы, а также на рыночную стоимость акций Эмитента.

Группа непрерывно работает над тем, чтобы ответственное использование ее продукции было безопасным для людей и окружающей среды, стремится сводить к минимуму потенциальное негативное влияние ее препаратов на безопасность, здоровье и окружающую среду во всей цепочке создания стоимости – от разработки препарата до окончания его жизненного цикла.

Эмитент осознает важность экологической повестки и стремится к сокращению нагрузки деятельности Группы на окружающую среду, поступательному снижению углеродного следа своих предприятий, повышению энергоэффективности, ведению эффективного и ответственного управления отходами и водопотреблением. Группа работает в непосредственной близости от национального парка «Самарская Лука» и уделяет особое внимание обеспечению безопасности окружающей среды. Производство Группы является экологичным с минимальными выбросами вредных веществ в атмосферу, строгим контролем за производственной и пожарной безопасностью. Группа внедрила систему экологического менеджмента, направленную на снижение риска аварийности и, как следствие, уменьшение потребления природных ресурсов и негативного воздействия на окружающую среду. Это не только способствует устойчивому развитию, но и повышает конкурентоспособность продукции, снижает уровень заболеваемости сотрудников и увеличивает производительность труда. 
Группа реализует инициативы по снижению удельного ресурсопотребления, внедряя современные технологии энергосбережения, водоочистки и утилизации отходов, что позволяет эффективно использовать природные ресурсы и минимизировать экологический след.

1.9.10. Природно-климатический риск
Риски, связанные с воздействием на производственно-хозяйственную деятельность организаций Группы стихийных сил природы, в том числе землетрясений, наводнений, бурь, эпидемий
Производственные объекты Группы могут понести ущерб в связи с неправомерными действиями третьих лиц, отключением электропитания, сбоями телекоммуникаций, наводнениями, пожарами, экстремальными погодными условиями и аналогичными событиями. Наступление стихийного бедствия или иных непредвиденных проблем по одному или нескольким местам нахождения производственных объектов может привести к длительным перерывам в работе Группы, а пандемия, вспышка заболевания или схожие проблемы здравоохранения, такие как недавняя пандемия коронавируса COVID-19, либо опасения таких событий, могут привести к невозможности либо отказу сотрудников от очного осуществления трудовых функций, что, в свою очередь, может привести к частичной или полной остановке работы оборудования, дефициту кадров.

Регулярное обучение сотрудников Группы по действиям в чрезвычайных ситуациях и использованию специализированного оборудования позволяет повысить эффективность мер по предотвращению и ликвидации последствий стихийных бедствий.

1.9.11. Риски кредитных организаций
Не применимо. Эмитент не является кредитной организацией.

1.9.12. Иные риски, которые являются существенными для Эмитента
Существенные для деятельности эмитента (группы эмитента) риски данного вида отсутствуют 
Раздел 2. Сведения о лицах, входящих в состав органов управления эмитента, сведения об организации в эмитенте управления рисками, контроля за финансово-хозяйственной деятельностью и внутреннего контроля, внутреннего аудита, а также сведения о работниках эмитента

2.1. Информация о лицах, входящих в состав органов управления эмитента
Органами управления Эмитента являются общее собрание акционеров («Общее собрание акционеров»), совет директоров («Совет директоров») и генеральный директор («Генеральный директор»).
Генеральный директор
1. фамилия, имя, отчество (ФИО): Минаков Олег Эдуардович
год рождения: 1961
образование, квалификация, специальность: высшее, Московский ордена Ленина и ордена Трудового Красного Знамени химико-технологический институт имени Д.И. Менделеева, квалификация – Инженер-технолог, специальность – Химия и технология высокомолекулярных соединений.
все должности, занимаемые таким лицом в Эмитенте и других организациях за последние три года и в настоящее время в хронологическом порядке, в том числе по совместительству: 
	Период
	Наименование организации
	Должность

	с
	по
	
	

	2010
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Коралл»
	Заместитель директора

	2017
	2022
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон Фарм»
	Директор по производству


	2017
	2022
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
	Директор по производству

	2022
	2023
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
	Исполнительный директор

	2022
	2024
	Общество с ограниченной ответственностью «Управляющая компания»
	Директор по производству

	2023
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
	Уполномоченное лицо

	2023
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон Фарм»
	Уполномоченное лицо

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Генеральный директор


доля участия данного лица в уставном капитале Эмитента: 1,3 %
доля принадлежащих данному лицу обыкновенных акций Эмитента: 1,3 %
количество акций Эмитента каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: не применимо, так как Эмитентом не выпускались иные ценные бумаги, за исключением акций;
доля участия данного лица в уставном капитале подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение, а для тех подконтрольных Эмитенту организаций, которые имеют для него существенное значение и являются акционерными обществами, - также доля принадлежащих лицу обыкновенных акций подконтрольной Эмитенту организации и количество акций подконтрольной Эмитенту организации каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: 0;
сведения о совершении лицом в отчетном периоде сделки по приобретению или отчуждению акций (долей) эмитента: 0;
характер родственных связей (супруги, родители, дети, усыновители, усыновленные, родные братья и сестры, дедушки, бабушки, внуки) с лицами, входящими в состав органов управления Эмитента и (или) органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента, указанных в пункте 2.3 настоящего раздела: не имеет;
сведения о привлечении лица к административной ответственности за правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг или к уголовной ответственности (о наличии судимости) за преступления в сфере экономики и (или) за преступления против государственной власти: не привлекался;
сведения о занятии лицом должностей в органах управления коммерческих организаций в период, когда в отношении указанных организаций было возбуждено дело о банкротстве и (или) была введена одна из процедур банкротства, предусмотренных статьей 27 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)»: не занимал.
Персональный состав Совета директоров 
1. ФИО: Алексенко Павел Владимирович;
год рождения: 1970;
образование, квалификация, специальность: высшее, Ташкентский политехнический институт им. Беруни, квалификация – Инженер электронной техники, специальность – Промышленная электроника;
все должности, занимаемые таким лицом в Эмитенте и других организациях за последние три года и в настоящее время в хронологическом порядке, в том числе по совместительству: 
	Период
	Наименование организации
	Должность

	с
	по
	
	

	2012
	2024
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон Фармацевтика»
	Директор

	2015
	2024
	Общество с ограниченной ответственностью «Управляющая компания»
	Советник

	2022
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
	Заместитель директора

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Председатель совета директоров

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Советник


доля участия данного лица в уставном капитале Эмитента: 40,0872 %;
доля принадлежащих данному лицу обыкновенных акций Эмитента: 40,0872 %;
количество акций Эмитента каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: не применимо, так как Эмитентом не выпускались иные ценные бумаги, за исключением акций;
доля участия данного лица в уставном капитале подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение, а для тех подконтрольных Эмитенту организаций, которые имеют для него существенное значение и являются акционерными обществами, - также доля принадлежащих лицу обыкновенных акций подконтрольной Эмитенту организации и количество акций подконтрольной Эмитенту организации каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: 0;
сведения о совершении лицом в отчетном периоде сделки по приобретению или отчуждению акций (долей) эмитента: 
	№
	Дата совершения сделки
	Содержание сделки

(купля/продажа/мена/дарение/залог и т.п.)
	Категория

акций
	Количество акций

	1.
	05.06.2024
	продажа
	обыкновенные
	5 000 000

	2.
	05.06.2024
	продажа
	обыкновенные
	5 000 000

	3.
	05.06.2024
	продажа
	обыкновенные
	5 000 000


характер родственных связей (супруги, родители, дети, усыновители, усыновленные, родные братья и сестры, дедушки, бабушки, внуки) с лицами, входящими в состав органов управления Эмитента и (или) органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента, указанных в пункте 2.3 настоящего раздела: не имеет;
сведения о привлечении лица к административной ответственности за правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг или к уголовной ответственности (о наличии судимости) за преступления в сфере экономики и (или) за преступления против государственной власти: не привлекался;
сведения о занятии лицом должностей в органах управления коммерческих организаций в период, когда в отношении указанных организаций было возбуждено дело о банкротстве и (или) была введена одна из процедур банкротства, предусмотренных статьей 27 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)»: не занимал;
сведения об участии (член комитета, председатель комитета) в работе комитетов совета директоров (наблюдательного совета) с указанием названия комитета (комитетов): не участвует;
является независимым директором: нет.
2. ФИО: Титова Наталья Анатольевна;
год рождения: 1973;
образование, квалификация, специальность: высшее, Курский государственный медицинский институт, квалификация – Провизор, специальность – Фармация;
все должности, занимаемые таким лицом в Эмитенте и других организациях за последние три года и в настоящее время в хронологическом порядке, в том числе по совместительству: 
	Период
	Наименование организации
	Должность

	с
	по
	
	

	2015
	2024
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
	Заместитель директора по развитию

	2019
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Мабскейл»
	Генеральный директора

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Член совета директоров


доля участия данного лица в уставном капитале Эмитента: 1,3 %;
доля принадлежащих данному лицу обыкновенных акций Эмитента: 1,3 %;
количество акций Эмитента каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: не применимо, так как Эмитентом не выпускались иные ценные бумаги, за исключением акций;
доля участия данного лица в уставном капитале подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение, а для тех подконтрольных Эмитенту организаций, которые имеют для него существенное значение и являются акционерными обществами, - также доля принадлежащих лицу обыкновенных акций подконтрольной Эмитенту организации и количество акций подконтрольной Эмитенту организации каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: 0;
сведения о совершении лицом в отчетном периоде сделки по приобретению или отчуждению акций (долей) эмитента:
	№
	Дата совершения сделки
	Содержание сделки

(купля/продажа/мена/дарение/залог и т.п.)
	Категория

акций
	Количество акций

	1.
	21.10.2024
	Купля
	обыкновенные
	10000

	2.
	18.11.2024
	Купля
	обыкновенные
	8080


характер родственных связей (супруги, родители, дети, усыновители, усыновленные, родные братья и сестры, дедушки, бабушки, внуки) с лицами, входящими в состав органов управления Эмитента и (или) органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента, указанных в пункте 2.3 настоящего раздела: не имеет;
сведения о привлечении лица к административной ответственности за правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг или к уголовной ответственности (о наличии судимости) за преступления в сфере экономики и (или) за преступления против государственной власти: не привлекалась;
сведения о занятии лицом должностей в органах управления коммерческих организаций в период, когда в отношении указанных организаций было возбуждено дело о банкротстве и (или) была введена одна из процедур банкротства, предусмотренных статьей 27 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)»: не занимала;
сведения об участии (член комитета, председатель комитета) в работе комитетов совета директоров (наблюдательного совета) с указанием названия комитета (комитетов): не участвует;
является независимым директором: нет.
3. ФИО: Грядунов Павел Евгеньевич;
год рождения: 1975;
образование, квалификация, специальность: высшее, Тольяттинский Политехнический Институт, квалификация – Инженер, специальность – Машины и аппараты химических производств и предприятий строительных материалов;
все должности, занимаемые таким лицом в Эмитенте и других организациях за последние три года и в настоящее время в хронологическом порядке, в том числе по совместительству: 
	Период
	Наименование организации
	Должность

	с
	по
	
	

	2011
	2022
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
	Начальник отдела формирования стратегии

	2014
	2025
	Общество с ограниченной ответственностью «Нобель»
	Директор

	2016
	2023
	Общество с ограниченной ответственностью «Управляющая компания»
	Секретарь правления

	2022
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
	Заместитель директора

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Член совета директоров


доля участия данного лица в уставном капитале Эмитента: 1,3 %;
доля принадлежащих данному лицу обыкновенных акций Эмитента: 1,3 %;
количество акций Эмитента каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: не применимо, так как Эмитентом не выпускались иные ценные бумаги, за исключением акций;
доля участия данного лица в уставном капитале подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение, а для тех подконтрольных Эмитенту организаций, которые имеют для него существенное значение и являются акционерными обществами, - также доля принадлежащих лицу обыкновенных акций подконтрольной Эмитенту организации и количество акций подконтрольной Эмитенту организации каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: 0;
сведения о совершении лицом в отчетном периоде сделки по приобретению или отчуждению акций (долей) эмитента:
	№
	Дата совершения сделки
	Содержание сделки

(купля/продажа/мена/дарение/залог и т.п.)
	Категория

акций
	Количество акций

	1
	17.10.2024
	Купля
	обыкновенные
	42220

	2
	18.10.2024
	Купля
	обыкновенные
	260020

	3
	21.10.2024
	Купля
	обыкновенные
	76760

	4
	29.10.2024
	Купля
	обыкновенные
	7000


характер родственных связей (супруги, родители, дети, усыновители, усыновленные, родные братья и сестры, дедушки, бабушки, внуки) с лицами, входящими в состав органов управления Эмитента и (или) органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента, указанных в пункте 2.3 настоящего раздела: не имеет;
сведения о привлечении лица к административной ответственности за правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг или к уголовной ответственности (о наличии судимости) за преступления в сфере экономики и (или) за преступления против государственной власти: не привлекался;
сведения о занятии лицом должностей в органах управления коммерческих организаций в период, когда в отношении указанных организаций было возбуждено дело о банкротстве и (или) была введена одна из процедур банкротства, предусмотренных статьей 27 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)»: не занимал;
сведения об участии (член комитета, председатель комитета) в работе комитетов совета директоров (наблюдательного совета) с указанием названия комитета (комитетов): не участвует;
является независимым директором: нет.
4. ФИО: Минаков Олег Эдуардович;
год рождения: 1961;
образование, квалификация, специальность: высшее, Московский ордена Ленина и ордена Трудового Красного Знамени химико-технологический институт имени Д. И. Менделеева, квалификация – Инженер-технолог, специальность – Химия и технология высокомолекулярных соединений;
все должности, занимаемые таким лицом в Эмитенте и других организациях за последние три года и в настоящее время в хронологическом порядке, в том числе по совместительству: 
	Период
	Наименование организации
	Должность

	с
	по
	
	

	2010
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Коралл»
	Заместитель директора

	2017
	2022
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон Фарм»
	Директор по производству


	2017
	2022
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
	Директор по производству

	2022
	2023
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
	Исполнительный директор

	2022
	2024
	Общество с ограниченной ответственностью «Управляющая компания»
	Директор по производству

	2023
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
	Уполномоченное лицо

	2023
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон Фарм»
	Уполномоченное лицо

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Член совета директоров

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Генеральный директор


доля участия данного лица в уставном капитале Эмитента: 1,3 %;
доля принадлежащих данному лицу обыкновенных акций Эмитента: 1,3 %;
количество акций Эмитента каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: не применимо, так как Эмитентом не выпускались иные ценные бумаги, за исключением акций;
доля участия данного лица в уставном капитале подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение, а для тех подконтрольных Эмитенту организаций, которые имеют для него существенное значение и являются акционерными обществами, - также доля принадлежащих лицу обыкновенных акций подконтрольной Эмитенту организации и количество акций подконтрольной Эмитенту организации каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: 0;
сведения о совершении лицом в отчетном периоде сделки по приобретению или отчуждению акций (долей) эмитента: 0;
характер родственных связей (супруги, родители, дети, усыновители, усыновленные, родные братья и сестры, дедушки, бабушки, внуки) с лицами, входящими в состав органов управления Эмитента и (или) органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента, указанных в пункте 2.3 настоящего раздела: не имеет; 
сведения о привлечении лица к административной ответственности за правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг или к уголовной ответственности (о наличии судимости) за преступления в сфере экономики и (или) за преступления против государственной власти: не привлекался;
сведения о занятии лицом должностей в органах управления коммерческих организаций в период, когда в отношении указанных организаций было возбуждено дело о банкротстве и (или) была введена одна из процедур банкротства, предусмотренных статьей 27 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)»: не занимал;
сведения об участии (член комитета, председатель комитета) в работе комитетов совета директоров (наблюдательного совета) с указанием названия комитета (комитетов): не участвует;
является независимым директором: нет.
5. ФИО: Абдурасулов Дилшод Абдувахидович;
год рождения: 1970;
образование, квалификация, специальность: высшее, Ташкентский государственный технический университет, квалификация – Инженер электронной техники, специальность – Промышленная электроника; НОУ ВПО «Медицинский институт «РЕАВИЗ», квалификация – Провизор, специальность – Фармация;
все должности, занимаемые таким лицом в Эмитенте и других организациях за последние три года и в настоящее время в хронологическом порядке, в том числе по совместительству: 
	Период
	Наименование организации
	Должность

	с
	по
	
	

	2015
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон Фарм»
	Заместитель директора

	2017
	2022
	Общество с ограниченной ответственностью «Мабскейл»
	Исполнительный директор

	2020
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон Медика»
	Директор по проектной деятельности

	2020
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Коралл»
	Заместитель директора по проектной деятельности

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Член совета директоров


доля участия данного лица в уставном капитале Эмитента: 1,3 %;
доля принадлежащих данному лицу обыкновенных акций Эмитента: 1,3 %;
количество акций Эмитента каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: не применимо, так как Эмитентом не выпускались иные ценные бумаги, за исключением акций;
доля участия данного лица в уставном капитале подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение, а для тех подконтрольных Эмитенту организаций, которые имеют для него существенное значение и являются акционерными обществами, - также доля принадлежащих лицу обыкновенных акций подконтрольной Эмитенту организации и количество акций подконтрольной Эмитенту организации каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: 0;
сведения о совершении лицом в отчетном периоде сделки по приобретению или отчуждению акций (долей) эмитента:
	№
	Дата совершения сделки
	Содержание сделки

(купля/продажа/мена/дарение/залог и т.п.)
	Категория

акций
	Количество акций

	1.
	25.10.2024
	Купля 
	обыкновенные
	250

	2.
	29.10.2024
	Купля 
	обыкновенные
	4000

	3.
	09.01.2025
	Купля 
	обыкновенные
	10


характер родственных связей (супруги, родители, дети, усыновители, усыновленные, родные братья и сестры, дедушки, бабушки, внуки) с лицами, входящими в состав органов управления Эмитента и (или) органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента, указанных в пункте 2.3 настоящего раздела: не имеет;
сведения о привлечении лица к административной ответственности за правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг или к уголовной ответственности (о наличии судимости) за преступления в сфере экономики и (или) за преступления против государственной власти: не привлекался;
сведения о занятии лицом должностей в органах управления коммерческих организаций в период, когда в отношении указанных организаций было возбуждено дело о банкротстве и (или) была введена одна из процедур банкротства, предусмотренных статьей 27 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)»: не занимал;
сведения об участии (член комитета, председатель комитета) в работе комитетов совета директоров (наблюдательного совета) с указанием названия комитета (комитетов): не участвует;
является независимым директором: нет.
6. ФИО: Кремер Галина Владимировна;
год рождения: 1984;
образование, квалификация, специальность: высшее, ФГОУ ВПО «Ульяновская Государственная Сельскохозяйственная академия», квалификация – Экономист-менеджер, специальность – Экономика и управление на предприятии агропромышленного комплекса; ФГБОУ ВО «Российская Академия Народного Хозяйства и Государственной Службы при Президенте Российской Федерации», Мастер делового администрирования - Master of Business Administration (MBA); АНО ВО «Московская международная высшая школа бизнеса «МИРБИС», MBA «Финансовый менеджмент»;
все должности, занимаемые таким лицом в Эмитенте и других организациях за последние три года и в настоящее время в хронологическом порядке, в том числе по совместительству: 
	Период
	Наименование организации
	Должность

	с
	по
	
	

	2017
	2024
	Общество с ограниченной ответственностью «Управляющая компания»
	Директор по финансам

	2017
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Коралл»
	Начальник финансового отдела

	2017
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Мабскейл»
	Финансовый директор

	2018
	2024
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон Фармацевтика»
	Начальник финансового отдела

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Член совета директоров

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Директор по финансам


доля участия данного лица в уставном капитале Эмитента: 0,4551 %;
доля принадлежащих данному лицу обыкновенных акций Эмитента: 0,4551 %;
количество акций Эмитента каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: не применимо, так как Эмитентом не выпускались иные ценные бумаги, за исключением акций;
доля участия данного лица в уставном капитале подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение, а для тех подконтрольных Эмитенту организаций, которые имеют для него существенное значение и являются акционерными обществами, - также доля принадлежащих лицу обыкновенных акций подконтрольной Эмитенту организации и количество акций подконтрольной Эмитенту организации каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: 0;
сведения о совершении лицом в отчетном периоде сделки по приобретению или отчуждению акций (долей) эмитента:
	№
	Дата совершения сделки
	Содержание сделки

(купля/продажа/мена/дарение/залог и т.п.)
	Категория

акций
	Количество акций

	1
	17.10.2025
	Купля
	обыкновенные
	100


характер родственных связей (супруги, родители, дети, усыновители, усыновленные, родные братья и сестры, дедушки, бабушки, внуки) с лицами, входящими в состав органов управления Эмитента и (или) органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента, указанных в пункте 2.3 настоящего раздела: не имеет;
сведения о привлечении лица к административной ответственности за правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг или к уголовной ответственности (о наличии судимости) за преступления в сфере экономики и (или) за преступления против государственной власти: не привлекалась;
сведения о занятии лицом должностей в органах управления коммерческих организаций в период, когда в отношении указанных организаций было возбуждено дело о банкротстве и (или) была введена одна из процедур банкротства, предусмотренных статьей 27 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)»: не занимала;
сведения об участии (член комитета, председатель комитета) в работе комитетов совета директоров (наблюдательного совета) с указанием названия комитета (комитетов): не участвует;
является независимым директором: нет.
7. ФИО: Горшков Андрей Евгеньевич;
год рождения: 1969;
образование, квалификация, специальность: высшее, Самарский государственный медицинский университет, специальность - «Лечебное дело», квалификация - врач, МВА в ИБДА РАНХиГС  в области «Стратегического маркетинга»;
все должности, занимаемые таким лицом в Эмитенте и других организациях за последние три года и в настоящее время в хронологическом порядке, в том числе по совместительству: 
	Период
	Наименование организации
	Должность

	с
	по
	
	

	2021
	2024
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон Хелскеа Рус»
	Главный исполнительный директор

	2024
	наст. время
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон Хелскеа Рус»
	Директор

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Директор по внешним коммуникациям

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Член совета директоров


доля участия данного лица в уставном капитале Эмитента: 0,0163 %;
доля принадлежащих данному лицу обыкновенных акций Эмитента: 0,0163 %;
количество акций Эмитента каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: не применимо, так как Эмитентом не выпускались иные ценные бумаги, за исключением акций;
доля участия данного лица в уставном капитале подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение, а для тех подконтрольных Эмитенту организаций, которые имеют для него существенное значение и являются акционерными обществами, - также доля принадлежащих лицу обыкновенных акций подконтрольной Эмитенту организации и количество акций подконтрольной Эмитенту организации каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: 0;
сведения о совершении лицом в отчетном периоде сделки по приобретению или отчуждению акций (долей) эмитента:
	№
	Дата совершения сделки
	Содержание сделки

(купля/продажа/мена/дарение/залог и т.п.)
	Категория

акций
	Количество акций

	1.
	17.10.2024
	Купля
	обыкновенные
	16230

	2.
	18.10.2024
	Купля
	обыкновенные
	27200

	3.
	21.10.2024
	Купля
	обыкновенные
	101890

	4.
	06.11.2024
	Купля
	обыкновенные
	13000

	5.
	07.11.2024
	Купля
	обыкновенные
	20670


характер родственных связей (супруги, родители, дети, усыновители, усыновленные, родные братья и сестры, дедушки, бабушки, внуки) с лицами, входящими в состав органов управления Эмитента и (или) органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента, указанных в пункте 2.3 настоящего раздела: не имеет;
сведения о привлечении лица к административной ответственности за правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг или к уголовной ответственности (о наличии судимости) за преступления в сфере экономики и (или) за преступления против государственной власти: не привлекался;
сведения о занятии лицом должностей в органах управления коммерческих организаций в период, когда в отношении указанных организаций было возбуждено дело о банкротстве и (или) была введена одна из процедур банкротства, предусмотренных статьей 27 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)»: не занимал;
сведения об участии (член комитета, председатель комитета) в работе комитетов совета директоров (наблюдательного совета) с указанием названия комитета (комитетов): не участвует;
является независимым директором: нет.
8. ФИО: Ларина Ольга Алексеевна;
год рождения: 1983;
образование, квалификация, специальность: высшее, Поволжский государственный университет сервиса, г. Тольятти, квалификация - специалист, специальность – экономист-менеджер; MBA в области стратегического маркетинга и управление организацией в Московской международной школе бизнеса МИРБИС (Институт), повышение квалификации по программе «Эффективный руководитель по управлению персоналом»;
все должности, занимаемые таким лицом в Эмитенте и других организациях за последние три года и в настоящее время в хронологическом порядке, в том числе по совместительству: 
	Период
	Наименование организации
	Должность

	с
	по
	
	

	2016
	2023
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
	Заместитель начальника отдела продаж по коммерческой деятельности

	2023
	2024
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
	Директор по продажам

	2024
	2024
	Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
	Коммерческий директор

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Коммерческий директор

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Член совета директоров


доля участия данного лица в уставном капитале Эмитента: 0,01 %;
доля принадлежащих данному лицу обыкновенных акций Эмитента: 0,01 %;
количество акций Эмитента каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: не применимо, так как Эмитентом не выпускались иные ценные бумаги, за исключением акций;
доля участия данного лица в уставном капитале подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение, а для тех подконтрольных Эмитенту организаций, которые имеют для него существенное значение и являются акционерными обществами, - также доля принадлежащих лицу обыкновенных акций подконтрольной Эмитенту организации и количество акций подконтрольной Эмитенту организации каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: 0;
сведения о совершении лицом в отчетном периоде сделки по приобретению или отчуждению акций (долей) эмитента:
	№
	Дата совершения сделки
	Содержание сделки

(купля/продажа/мена/дарение/залог и т.п.)
	Категория

акций
	Количество акций

	1
	17.10.2024
	Купля
	обыкновенные
	3240

	2
	21.10.2024
	Купля
	обыкновенные
	25000

	3
	28.10.2024
	Купля
	обыкновенные
	4540

	4
	05.11.2024
	Купля
	обыкновенные
	7370

	5
	07.11.2024
	Купля
	обыкновенные
	20000

	6
	08.11.2024
	Купля
	обыкновенные
	20000

	7
	18.11.2024
	Купля
	обыкновенные
	1500

	8
	02.12.2024
	Купля
	обыкновенные
	4500

	9
	13.12.2024
	Купля
	обыкновенные
	9500

	10
	17.12.2024
	Купля
	обыкновенные
	21500


характер родственных связей (супруги, родители, дети, усыновители, усыновленные, родные братья и сестры, дедушки, бабушки, внуки) с лицами, входящими в состав органов управления Эмитента и (или) органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента, указанных в пункте 2.3 настоящего раздела: не имеет;
сведения о привлечении лица к административной ответственности за правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг или к уголовной ответственности (о наличии судимости) за преступления в сфере экономики и (или) за преступления против государственной власти: не привлекалась;
сведения о занятии лицом должностей в органах управления коммерческих организаций в период, когда в отношении указанных организаций было возбуждено дело о банкротстве и (или) была введена одна из процедур банкротства, предусмотренных статьей 27 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)»: не занимала;
сведения об участии (член комитета, председатель комитета) в работе комитетов совета директоров (наблюдательного совета) с указанием названия комитета (комитетов): не участвует;
является независимым директором: нет.
9. ФИО: Тахиев Сергей Александрович;
год рождения: 1977;
образование, квалификация, специальность: высшее, Российская академия народного хозяйства и государственной службы при Президенте Российской Федерации, квалификация - магистр, специальность – менеджмент, диплом бизнес-школы INSEAD (Франция), курс «социология и экономическое развитие» в Duquesne University (США);
все должности, занимаемые таким лицом в Эмитенте и других организациях за последние три года и в настоящее время в хронологическом порядке, в том числе по совместительству: 
	Период
	Наименование организации
	Должность

	с
	по
	
	

	2018
	наст. время
	Акционерная компания "АЛРОСА" (Публичное акционерное общество)
	Начальник управления по корпоративным финансам

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Член совета директоров


доля участия данного лица в уставном капитале Эмитента: 0%;
доля принадлежащих данному лицу обыкновенных акций Эмитента: 0%;
количество акций Эмитента каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: не применимо, так как Эмитентом не выпускались иные ценные бумаги, за исключением акций;
доля участия данного лица в уставном капитале подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение, а для тех подконтрольных Эмитенту организаций, которые имеют для него существенное значение и являются акционерными обществами, - также доля принадлежащих лицу обыкновенных акций подконтрольной Эмитенту организации и количество акций подконтрольной Эмитенту организации каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: 0;
сведения о совершении лицом в отчетном периоде сделки по приобретению или отчуждению акций (долей) эмитента: не совершались;
характер родственных связей (супруги, родители, дети, усыновители, усыновленные, родные братья и сестры, дедушки, бабушки, внуки) с лицами, входящими в состав органов управления Эмитента и (или) органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента, указанных в пункте 2.3 настоящего раздела: не имеет;
сведения о привлечении лица к административной ответственности за правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг или к уголовной ответственности (о наличии судимости) за преступления в сфере экономики и (или) за преступления против государственной власти: не привлекался;
сведения о занятии лицом должностей в органах управления коммерческих организаций в период, когда в отношении указанных организаций было возбуждено дело о банкротстве и (или) была введена одна из процедур банкротства, предусмотренных статьей 27 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)»: не занимал;
сведения об участии (член комитета, председатель комитета) в работе комитетов совета директоров (наблюдательного совета) с указанием названия комитета (комитетов): член Комитета Совета директоров по аудиту, председатель Комитета Совета директоров по вознаграждениям и номинациям;
является независимым директором: да.
10. ФИО: Терегулов Рустем Эрикович;
год рождения: 1974;
образование, квалификация, специальность: высшее, Московский технологический институт (филиал в Санкт-Петербурге), квалификация - специалист, специальность – Финансы и учет; высшее, Университет Сэйнт Джонс (Нью Йорк, США), квалификация – MBA в области финансов и учета.
все должности, занимаемые таким лицом в Эмитенте и других организациях за последние три года и в настоящее время в хронологическом порядке, в том числе по совместительству: 
	Период
	Наименование организации
	Должность

	с
	по
	
	

	2009
	2022
	Акционерное общество "ПрайсвотерхаусКуперс Аудит"
	Партнер (Директор)

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Член совета директоров


доля участия данного лица в уставном капитале Эмитента: 0%;
доля принадлежащих данному лицу обыкновенных акций Эмитента: 0%;
количество акций Эмитента каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: не применимо, так как Эмитентом не выпускались иные ценные бумаги, за исключением акций;
доля участия данного лица в уставном капитале подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение, а для тех подконтрольных Эмитенту организаций, которые имеют для него существенное значение и являются акционерными обществами, - также доля принадлежащих лицу обыкновенных акций подконтрольной Эмитенту организации и количество акций подконтрольной Эмитенту организации каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: 0;
сведения о совершении лицом в отчетном периоде сделки по приобретению или отчуждению акций (долей) эмитента: не совершались;
характер родственных связей (супруги, родители, дети, усыновители, усыновленные, родные братья и сестры, дедушки, бабушки, внуки) с лицами, входящими в состав органов управления Эмитента и (или) органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента, указанных в пункте 2.3 настоящего раздела: не имеет;
сведения о привлечении лица к административной ответственности за правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг или к уголовной ответственности (о наличии судимости) за преступления в сфере экономики и (или) за преступления против государственной власти: не привлекался;
сведения о занятии лицом должностей в органах управления коммерческих организаций в период, когда в отношении указанных организаций было возбуждено дело о банкротстве и (или) была введена одна из процедур банкротства, предусмотренных статьей 27 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)»: не занимал;
сведения об участии (член комитета, председатель комитета) в работе комитетов совета директоров (наблюдательного совета) с указанием названия комитета (комитетов): председатель Комитета Совета директоров по аудиту, член Комитета Совета директоров по вознаграждениям и номинациям;
является независимым директором: да.
11. ФИО: Андреева Наталья Сергеевна;
год рождения: 1973;
образование, квалификация, специальность: высшее, Омский технологический институт, квалификация – специалист, специальность – Инженер-технолог, высшее, Финансовая академия при Правительстве РФ, квалификация – специалист, специальность – Экономист, Московская школа практической психологии Московского института психоанализа, степень Executive MBA Школы управления СКОЛКОВО. 

все должности, занимаемые таким лицом в Эмитенте и других организациях за последние три года и в настоящее время в хронологическом порядке, в том числе по совместительству: 
	Период
	Наименование организации
	Должность

	с
	по
	
	

	2023
	наст. время
	Акционерное общество «Свой Банк»
	Член совета директоров, председатель Совет директоров

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Член совета директоров


доля участия данного лица в уставном капитале Эмитента: 0%;
доля принадлежащих данному лицу обыкновенных акций Эмитента: 0%;
количество акций Эмитента каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: не применимо, так как Эмитентом не выпускались иные ценные бумаги, за исключением акций;
доля участия данного лица в уставном капитале подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение, а для тех подконтрольных Эмитенту организаций, которые имеют для него существенное значение и являются акционерными обществами, - также доля принадлежащих лицу обыкновенных акций подконтрольной Эмитенту организации и количество акций подконтрольной Эмитенту организации каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: 0;
сведения о совершении лицом в отчетном периоде сделки по приобретению или отчуждению акций (долей) эмитента: не совершались;
характер родственных связей (супруги, родители, дети, усыновители, усыновленные, родные братья и сестры, дедушки, бабушки, внуки) с лицами, входящими в состав органов управления Эмитента и (или) органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента, указанных в пункте 2.3 настоящего раздела: не имеет;
сведения о привлечении лица к административной ответственности за правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг или к уголовной ответственности (о наличии судимости) за преступления в сфере экономики и (или) за преступления против государственной власти: не привлекалась;
сведения о занятии лицом должностей в органах управления коммерческих организаций в период, когда в отношении указанных организаций было возбуждено дело о банкротстве и (или) была введена одна из процедур банкротства, предусмотренных статьей 27 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)»: не занимала;
сведения об участии (член комитета, председатель комитета) в работе комитетов совета директоров (наблюдательного совета) с указанием названия комитета (комитетов): член Комитета Совета директоров по аудиту, член Комитета Совета директоров по вознаграждениям и номинациям;
является независимым директором: да.

Изменений в информации настоящего пункта отчёта эмитента в период между отчётной датой и датой опубликования консолидированной финансовой отчетности за год, закончившийся 31 декабря 2024, не происходило.

2.2. Сведения о политике в области вознаграждения и (или) компенсации расходов, а также о размере вознаграждения и (или) компенсации расходов по каждому органу управления эмитента
Основные положения политики в области вознаграждения и (или) компенсации расходов членов органов управления Эмитента
Эмитентом утверждено Положение о вознаграждениях и компенсациях, выплачиваемых членам Совета директоров. Полный текст Положения о вознаграждениях и компенсациях, выплачиваемых членам Совета директоров раскрыт на странице Эмитента в сети «Интернет»: https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=39126 

Членам совета директоров и генеральному директору Эмитента, которые являются работниками Эмитента и его дочерних компаний, также выплачивается заработная плата согласно штатному расписанию Эмитента и соответствующих дочерних компаний Эмитента. Размер заработной платы определяется трудовым договором. При определении размера оклада членам совета директоров и генеральному директору Эмитента, которые являются работниками дочерних компаний Эмитента, принимались во внимание финансовые возможности Эмитента и его дочерних компаний и объем выполняемой данными лицами работы.

Коллегиальный исполнительный орган не предусмотрен уставом Эмитента.
Все виды вознаграждения, включая заработную плату членов органов управления Эмитента, являющихся (являвшихся) его работниками, в том числе работающих (работавших) по совместительству, премии, комиссионные, вознаграждения, отдельно выплачиваемые за участие в работе соответствующего органа управления, иные виды вознаграждения, которые были выплачены Эмитентом в течение последнего завершенного отчетного года, а также за последний завершенный отчетный период
В 2024 отчетном году у Эмитента отсутствовал коллегиальный исполнительный орган поскольку он не был предусмотрен его уставом. В связи с этим в 2024 отчетном году Эмитент выплачивал вознаграждение только членам Совета директоров Общества.
Совет директоров

Единица измерения: тыс. руб.
	Наименование показателя
	2024, 12 мес.

	Вознаграждение за участие в работе органа управления (независимые директора)
	3 111,11

	Заработная плата 
	80 482,04

	Премии 
	152 389,67

	Комиссионные 
	

	Иные виды вознаграждений 
	1 600,00 

	ИТОГО
	237 582,82


Сведения о принятых уполномоченными органами управления Эмитента решениях и (или) существующих соглашениях относительно размера такого вознаграждения, подлежащего выплате, и (или) размера таких расходов, подлежащих компенсации: Такие решения не принимались. Компенсации членам Совета директоров Эмитента не выплачивались.
2.3. Сведения об организации в эмитенте управления рисками, контроля за финансово-хозяйственной деятельностью, внутреннего контроля и внутреннего аудита
Полное описание организации в Эмитенте управления рисками, контроля за финансово-хозяйственной деятельностью, внутреннего контроля и внутреннего аудита в соответствии с уставом (учредительным документом) Эмитента, внутренними документами Эмитента и решениями уполномоченных органов управления Эмитента:

Информация о наличии комитета по аудиту Совета директоров (наблюдательного совета) Эмитента, его функциях, персональном и количественном составе: 
Эмитентом сформирован комитет по аудиту Совета директоров Эмитента в следующем составе:
1. Терегулов Рустем Эрикович (председатель комитета)

2. Тахиев Сергей Александрович

3. Андреева Наталья Сергеевна
Полный текст положения о комитете по аудиту Совета директоров Эмитента, содержащий информацию о его функциях, раскрыт на странице Эмитента в сети «Интернет»: https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=39126
Информация о наличии отдельного структурного подразделения (подразделений) Эмитента по управлению рисками и (или) внутреннему контролю, его задачах и функциях: 
В Соответствии с Политикой управления рисками и внутреннего контроля Эмитента, создание отдельного структурного подразделения (подразделений) Эмитента по управлению рисками и внутреннему контролю не предусмотрено.
Информация о наличии структурного подразделения (должностного лица) Эмитента, ответственного за организацию и осуществление внутреннего аудита, а также задачах и функциях указанного структурного подразделения (должностного лица):
Эмитентом сформировано структурное подразделение, ответственное за организацию и осуществление внутреннего аудита – Служба внутреннего аудита.

Полный текст политики внутреннего аудита Эмитента, содержащий информацию задачах и функциях Службы внутреннего аудита, раскрыт на странице Эмитента в сети «Интернет»: https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=39126
Информация о наличии и компетенции ревизионной комиссии (ревизора) Эмитента: Ревизионная комиссия (ревизор) отсутствует.
Сведения о политике Эмитента в области управления рисками, внутреннего контроля и внутреннего аудита:
Эмитентом утверждена Политика внутреннего аудита и Политика управления рисками и внутреннего контроля 

Полный текст Политики внутреннего аудита и Политики управления рисками и внутреннего контроля Эмитента раскрыты на странице Эмитента в сети «Интернет»: https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=39126
Сведения о наличии внутреннего документа Эмитента, устанавливающего правила по предотвращению неправомерного использования конфиденциальной и инсайдерской информации: 
Эмитентом утвержден документ, устанавливающий правила по предотвращению неправомерного использования конфиденциальной и инсайдерской информации – Положение об инсайдерской информации.

Полный текст Положения об инсайдерской информации Эмитента раскрыт на странице Эмитента в сети «Интернет»: https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=39126
Изменений в информации настоящего пункта отчёта эмитента в период между отчётной датой и датой опубликования консолидированной финансовой отчетности за год, закончившийся 31 декабря 2024, не происходило.

2.4. Информация о лицах, ответственных в Эмитенте за организацию и осуществление управления рисками, контроля за финансово-хозяйственной деятельностью и внутреннего контроля, внутреннего аудита
В случае наличия в Эмитенте ревизионной комиссии (ревизора) указывается информация о персональном составе ревизионной комиссии (ревизоре) Эмитента с указанием по каждому члену ревизионной комиссии (ревизору) Эмитента следующих сведений:
Ревизионная комиссия (ревизор) отсутствует.
В случае наличия в Эмитенте отдельного структурного подразделения (подразделений) по управлению рисками и (или) внутреннему контролю, структурного подразделения (должностного лица), ответственного за организацию и осуществление внутреннего аудита, информация, предусмотренная настоящим пунктом, указывается в отношении руководителя такого структурного подразделения (такого должностного лица) Эмитента.
Эмитентом сформировано отдельное структурное подразделение, ответственное за организацию и осуществление внутреннего аудита – Служба внутреннего аудита.
Руководитель Службы внутреннего аудита
1. ФИО: Соломаха Юлия Викторовна;
год рождения: 1970;
образование, квалификация, специальность: высшее, Донецкий Государственный университет, квалификация – специалист, специальность - экономист-математик, высшее, Медицинский университет "Реавиз", квалификация – специалист, специальность – провизор, Институт современного менеджмента Бизнес-Рост. МВА, квалификация – Лин-мастер, специальность - мастер делового администрирования, Институт внутренних аудиторов при Ассоциации участников финансового рынка, квалификация – Главный аудитор (7 уровень квалификации). 
все должности, занимаемые таким лицом в Эмитенте и других организациях за последние три года и в настоящее время в хронологическом порядке, в том числе по совместительству: 
	Период
	Наименование организации
	Должность

	с
	по
	
	

	2021
	2024
	Общество с ограниченной ответственностью "Озон"
	Начальник производства

	2024
	наст. время
	Публичное акционерное общество «Озон Фармацевтика»
	Руководитель службы внутреннего аудита


доля участия данного лица в уставном капитале Эмитента: 0%;
доля принадлежащих данному лицу обыкновенных акций Эмитента: 0%;
количество акций Эмитента каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: не применимо, так как Эмитентом не выпускались иные ценные бумаги, за исключением акций;
доля участия данного лица в уставном капитале подконтрольных Эмитенту организаций, имеющих для него существенное значение, а для тех подконтрольных Эмитенту организаций, которые имеют для него существенное значение и являются акционерными обществами, - также доля принадлежащих лицу обыкновенных акций подконтрольной Эмитенту организации и количество акций подконтрольной Эмитенту организации каждой категории (типа), которые могут быть приобретены лицом в результате конвертации принадлежащих ему ценных бумаг, конвертируемых в акции: 0;
характер родственных связей (супруги, родители, дети, усыновители, усыновленные, родные братья и сестры, дедушки, бабушки, внуки) между членом ревизионной комиссии (ревизором) и членами совета директоров (наблюдательного совета), членами коллегиального исполнительного органа, лицом, занимающим должность (осуществляющим функции) единоличного исполнительного органа эмитента: не имеет;
сведения о привлечении лица к административной ответственности за правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг или к уголовной ответственности (о наличии судимости) за преступления в сфере экономики и (или) за преступления против государственной власти: не привлекалась;
сведения о занятии лицом должностей в органах управления коммерческих организаций в период, когда в отношении указанных организаций было возбуждено дело о банкротстве и (или) была введена одна из процедур банкротства, предусмотренных статьей 27 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)»: не занимала.
Изменений в информации настоящего пункта отчёта эмитента в период между отчётной датой и датой опубликования консолидированной финансовой отчетности за год, закончившийся 31 декабря 2024, не происходило.

2.5. Сведения о любых обязательствах Эмитента перед работниками Эмитента и работниками подконтрольных Эмитенту организаций, касающихся возможности их участия в уставном капитале Эмитента
На конец отчетного периода Эмитент и подконтрольные Эмитенту организации не имеют действующих обязательств перед работниками Эмитента и работниками подконтрольных Эмитенту организаций, касающихся возможности их участия в уставном капитале Эмитента и подконтрольных Эмитенту организаций, а также не заключали соглашений со своими работниками Эмитента и работниками подконтрольных Эмитенту организаций, касающихся возможности их участия в уставном капитале Эмитента и подконтрольных Эмитенту организаций.

На конец отчетного периода у работников Эмитента и работников подконтрольных Эмитенту организаций отсутствуют предоставленные им опционы Эмитента, а также отсутствует возможность предоставления им опционов Эмитента.

В будущем Эмитент рассматривает предоставление своим работникам и работникам подконтрольных ему организаций возможности участия в уставном капитале Эмитента, в том числе в рамках программы мотивации работников. В случае предоставления соответствующей возможности (в том числе в рамках программы мотивации работников) информация об этом будет раскрыта Эмитентом в соответствии с требованиями российского законодательства о ценных бумагах, если это будет требоваться в соответствии с законодательством в соответствующий момент времени.

Изменений в информации настоящего пункта отчёта эмитента в период между отчётной датой и датой опубликования консолидированной финансовой отчетности за год, закончившийся 31 декабря 2024, не происходило.

Раздел 3. Сведения об акционерах (участниках, членах) эмитента, а также о сделках эмитента, в совершении которых имелась заинтересованность, и крупных сделках эмитента
3.1. Сведения об общем количестве акционеров (участников, членов) эмитента

Общее количество лиц с ненулевыми остатками на лицевых счетах, зарегистрированных в реестре акционеров Эмитента на дату окончания последнего отчетного периода: 18.
Общее количество номинальных держателей акций Эмитента: 1 
Общее количество лиц, включенных в составленный последним список лиц, имевших (имеющих) право на участие в Общем собрании акционеров Эмитента (иной список лиц, составленный в целях осуществления (реализации) прав по акциям Эмитента, и для составления которого номинальные держатели акций Эмитента представляли данные о лицах, в интересах которых они владели (владеют) акциями Эмитента): 58950.
Категории (типы) акций Эмитента, владельцы которых подлежали включению в такой список: обыкновенные акции.
Дата составления такого списка: 28 декабря 2024 года. 
Количество акций, приобретенных и (или) выкупленных Эмитентом, и (или) поступивших в его распоряжение, на дату окончания последнего завершенного отчетного периода: 0 шт.
Количество акций Эмитента, принадлежащих подконтрольным ему организациям: 12927030 шт.
3.2. Сведения об акционерах (участниках, членах) Эмитента или лицах, имеющих право распоряжаться голосами, приходящимися на голосующие акции (доли), составляющие уставный (складочный) капитал (паевой фонд) Эмитента
1. ФИО: Алексенко Павел Владимирович
Размер доли (в процентах) голосов, приходящихся на голосующие акции, составляющие уставный капитал Эмитента, которой имеет право распоряжаться лицо: 40,0872 %
Вид права распоряжения голосами, приходящимися на голосующие акции, составляющие уставный капитал Эмитента, которым обладает лицо: прямое распоряжение
Признак права распоряжения голосами, приходящимися на голосующие акции, составляющие уставный капитал Эмитента, которым обладает лицо: самостоятельное распоряжение
Основание, в силу которого лицо имеет право распоряжаться голосами, приходящимися на голосующие акции, составляющие уставный капитал Эмитента: участие в Эмитенте (доля участия в уставном капитале Эмитента составляет 40,0872 %)
Иные сведения, указываемые Эмитентом по собственному усмотрению: нет.

2. ФИО: Корнев Юрий Рудольфович
Размер доли (в процентах) голосов, приходящихся на голосующие акции, составляющие уставный капитал Эмитента, которой имеет право распоряжаться лицо: 14,5016 %
Вид права распоряжения голосами, приходящимися на голосующие акции, составляющие уставный капитал Эмитента, которым обладает лицо: прямое распоряжение 
Признак права распоряжения голосами, приходящимися на голосующие акции, составляющие уставный капитал Эмитента, которым обладает лицо: самостоятельное распоряжение
Основание, в силу которого лицо имеет право распоряжаться голосами, приходящимися на голосующие акции, составляющие уставный капитал Эмитента: участие в Эмитенте (доля участия в уставном капитале Эмитента составляет 14,5016 %).
Иные сведения, указываемые Эмитентом по собственному усмотрению: нет.

3. ФИО: Корнев Владимир Рудольфович
Размер доли (в процентах) голосов, приходящихся на голосующие акции, составляющие уставный капитал Эмитента, которой имеет право распоряжаться лицо: 10,9262 %
Вид права распоряжения голосами, приходящимися на голосующие акции, составляющие уставный капитал Эмитента, которым обладает лицо: прямое распоряжение 
Признак права распоряжения голосами, приходящимися на голосующие акции, составляющие уставный капитал Эмитента, которым обладает лицо: самостоятельное распоряжение
Основание, в силу которого лицо имеет право распоряжаться голосами, приходящимися на голосующие акции, составляющие уставный капитал Эмитента: участие в Эмитенте (доля участия в уставном капитале Эмитента составляет 10,9262 %)
Иные сведения, указываемые Эмитентом по собственному усмотрению: нет.

3.3. Сведения о доле участия Российской Федерации, субъекта Российской Федерации или муниципального образования в уставном капитале Эмитента, наличии специального права («золотой акции»)
Российская Федерация, субъекты Российской Федерации, муниципальные образования в уставном капитале Эмитента не участвуют. Специального права на участие Российской Федерации, субъектов Российской Федерации, муниципальных образований в управлении Эмитентом не предусмотрено.

3.4. Сделки эмитента, в совершении которых имелась заинтересованность
Перечень совершенных эмитентом в отчетном году сделок, признаваемых в соответствии с Федеральным законом "Об акционерных обществах" сделками, в совершении которых имелась заинтересованность.

В отчетном периоде Эмитент не заключал сделок признаваемых в соответствии с Федеральным законом "Об акционерных обществах" сделками, в совершении которых имелась заинтересованность.

3.5. Крупные сделки эмитента

Перечень совершенных Эмитентом в отчетном году сделок, признаваемых в соответствии с Федеральным законом "Об акционерных обществах" крупными сделками
Адрес страницы в сети "Интернет", на которой раскрыт документ, содержащий перечень совершенных Эмитентом в отчетном году сделок, признаваемых в соответствии с Федеральным законом "Об акционерных обществах" крупными сделками: https://www.e-disclosure.ru/portal/files.aspx?id=39126&type=2.
Наименование документа, содержащего перечень совершенных Эмитентом в отчетном году сделок, признаваемых в соответствии с Федеральным законом "Об акционерных обществах" крупными сделками: Отчет о крупных сделках и сделках, в совершении которых имелась заинтересованность, за 2024 год.
Дата документа, содержащего перечень совершенных Эмитентом в отчетном году сделок, признаваемых в соответствии с Федеральным законом "Об акционерных обществах" крупными сделками: 23.04.2025 года.
Отчетный период документа, содержащего перечень совершенных Эмитентом в отчетном году сделок, признаваемых в соответствии с Федеральным законом "Об акционерных обществах" крупными сделками: 2024 год.

Раздел 4. Дополнительные сведения об эмитенте и о размещенных им ценных бумагах

4.1. Подконтрольные эмитенту организации, имеющие для него существенное значение
Полное фирменное наименование: Общество с ограниченной ответственностью «Озон»
Сокращенное фирменное наименование: ООО «Озон»
ИНН: 6345002063
ОГРН: 1026303241634
Место нахождения: Самарская область, г.о. Жигулевск, г. Жигулевск 
Вид контроля, под которым находится организация, в отношении которой Эмитент является контролирующим лицом: прямой контроль
Признак осуществления Эмитентом контроля над организацией, в отношении которой он является контролирующим лицом: право прямо распоряжаться в силу участия в подконтрольной организации более 50 процентами голосов в высшем органе управления подконтрольной Эмитенту организации
Размер доли участия Эмитента в уставном капитале подконтрольной Эмитенту организации: 100%
Размер доли обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Количество обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Общая номинальная стоимость доли в уставном капитале подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: 17 000 000 рублей
Размер доли подконтрольной организации в уставном капитале Эмитента: 1,1767 %
Размер доли обыкновенных акций Эмитента, принадлежащих подконтрольной организации: 1,1767 %.
Описание основного вида деятельности подконтрольной Эмитенту организации: Производство лекарственных препаратов и материалов, применяемых в медицинских целях и ветеринарии
Персональный состав совета директоров подконтрольной организации: Создание совета директоров не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Персональный состав коллегиального исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации: Создание коллегиального исполнительного органа не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Лицо, занимающее должность (осуществляющее функции) единоличного исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации:

Фамилия, имя, отчество: Вальтер Евгения Юрьевна
Доля в уставном капитале Эмитента: 0 %
Доля обыкновенных акций Эмитента: 0 %
2. Полное фирменное наименование: Общество с ограниченной ответственностью «Озон Фарм»
Сокращенное фирменное наименование: ООО «Озон Фарм»
ИНН: 6345022831
ОГРН: 1116382003506
Место нахождения: Самарская область, г.о. Тольятти
Вид контроля, под которым находится организация, в отношении которой Эмитент является контролирующим лицом: прямой контроль
Признак осуществления Эмитентом контроля над организацией, в отношении которой он является контролирующим лицом: право прямо распоряжаться в силу участия в подконтрольной организации более 50 процентами голосов в высшем органе управления подконтрольной Эмитенту организации
Размер доли участия Эмитента в уставном капитале подконтрольной Эмитенту организации: 100%
Размер доли обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Количество обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Общая номинальная стоимость доли в уставном капитале подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: 10 000 рублей
Размер доли подконтрольной организации в уставном капитале Эмитента: 0%
Размер доли обыкновенных акций Эмитента, принадлежащих подконтрольной организации: 0%.
Описание основного вида деятельности подконтрольной Эмитенту организации: Производство лекарственных препаратов и материалов, применяемых в медицинских целях и ветеринарии
Персональный состав совета директоров подконтрольной организации: Создание совета директоров не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Персональный состав коллегиального исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации: Создание коллегиального исполнительного органа не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Лицо, занимающее должность (осуществляющее функции) единоличного исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации:

Фамилия, имя, отчество: Лишаев Дмитрий Александрович
Доля в уставном капитале Эмитента: 0 %
Доля обыкновенных акций Эмитента: 0 %
3. Полное фирменное наименование: Общество с ограниченной ответственностью «Озон Хелскеа Рус»
Сокращенное фирменное наименование: ООО «Озон Хелскеа Рус»
ИНН: 6316271488
ОГРН: 1216300017450
Место нахождения: Самарская область, г.о. Самара
Вид контроля, под которым находится организация, в отношении которой Эмитент является контролирующим лицом: прямой контроль
Признак осуществления Эмитентом контроля над организацией, в отношении которой он является контролирующим лицом: право прямо распоряжаться в силу участия в подконтрольной организации более 50 процентами голосов в высшем органе управления подконтрольной Эмитенту организации
Размер доли участия Эмитента в уставном капитале подконтрольной Эмитенту организации: 100%
Размер доли обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Количество обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Общая номинальная стоимость доли в уставном капитале подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: 10 000 рублей
Размер доли подконтрольной организации в уставном капитале Эмитента: 0%
Размер доли обыкновенных акций Эмитента, принадлежащих подконтрольной организации: 0%
Описание основного вида деятельности подконтрольной Эмитенту организации: Деятельность информационных агентств
Персональный состав совета директоров подконтрольной организации: Создание совета директоров не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Персональный состав коллегиального исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации: Создание коллегиального исполнительного органа не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Лицо, занимающее должность (осуществляющее функции) единоличного исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации:

Фамилия, имя, отчество: Горшков Андрей Евгеньевич
Доля в уставном капитале Эмитента: 0,0163 %
Доля обыкновенных акций Эмитента: 0,0163 %
4. Полное фирменное наименование: Общество с ограниченной ответственностью «РИФ»
Сокращенное фирменное наименование: ООО «РИФ»
ИНН: 6382078600
ОГРН: 1196313000058
Место нахождения: Самарская область, г.о. Жигулевск, г. Жигулевск
Вид контроля, под которым находится организация, в отношении которой Эмитент является контролирующим лицом: прямой контроль
Признак осуществления Эмитентом контроля над организацией, в отношении которой он является контролирующим лицом: право прямо распоряжаться в силу участия в подконтрольной организации более 50 процентами голосов в высшем органе управления подконтрольной Эмитенту организации
Размер доли участия Эмитента в уставном капитале подконтрольной Эмитенту организации: 100%
Размер доли обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Количество обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Общая номинальная стоимость доли в уставном капитале подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: 10 000 рублей
Размер доли подконтрольной организации в уставном капитале Эмитента: 0%
Размер доли обыкновенных акций Эмитента, принадлежащих подконтрольной организации: 0%.
Описание основного вида деятельности подконтрольной Эмитенту организации: Научные исследования и разработки в области естественных и технических наук прочие.
Персональный состав совета директоров подконтрольной организации: Создание совета директоров не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Персональный состав коллегиального исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации: Создание коллегиального исполнительного органа не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Лицо, занимающее должность (осуществляющее функции) единоличного исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации:

Фамилия, имя, отчество: Анисимов Алексей Викторович
Доля в уставном капитале Эмитента: 0,0040 %
Доля обыкновенных акций Эмитента: 0,0040 %
5. Полное фирменное наименование: Общество с ограниченной ответственностью «Атолл»
Сокращенное фирменное наименование: ООО «Атолл»
ИНН: 6345021323
ОГРН: 1106382003364
Место нахождения: Самарская область, г.о. Жигулевск, г. Жигулевск 
Вид контроля, под которым находится организация, в отношении которой Эмитент является контролирующим лицом: прямой контроль
Признак осуществления Эмитентом контроля над организацией, в отношении которой он является контролирующим лицом: право прямо распоряжаться в силу участия в подконтрольной организации более 50 процентами голосов в высшем органе управления подконтрольной Эмитенту организации
Размер доли участия Эмитента в уставном капитале подконтрольной Эмитенту организации: 100%
Размер доли обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Количество обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Общая номинальная стоимость доли в уставном капитале подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту:  10 000 рублей
Размер доли подконтрольной организации в уставном капитале Эмитента: 0%
Размер доли обыкновенных акций Эмитента, принадлежащих подконтрольной организации: 0%
Описание основного вида деятельности подконтрольной Эмитенту организации: Научные исследования и разработки в области естественных и технических наук прочие
Персональный состав совета директоров подконтрольной организации: Создание совета директоров не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Персональный состав коллегиального исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации: Создание коллегиального исполнительного органа не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Лицо, занимающее должность (осуществляющее функции) единоличного исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации:

Фамилия, имя, отчество: Анисимов Алексей Викторович
Доля в уставном капитале Эмитента: 0,0040 %
Доля обыкновенных акций Эмитента: 0,0040 %
6. Полное фирменное наименование: Общество с ограниченной ответственностью «Мабскейл»
Сокращенное фирменное наименование: ООО «Мабскейл»
ИНН: 6382076000
ОГРН: 1176313095331
Место нахождения: Самарская область, г.о. Тольятти
Вид контроля, под которым находится организация, в отношении которой Эмитент является контролирующим лицом: прямой контроль
Признак осуществления Эмитентом контроля над организацией, в отношении которой он является контролирующим лицом: право прямо распоряжаться в силу участия в подконтрольной организации более 50 процентами голосов в высшем органе управления подконтрольной Эмитенту организации
Размер доли участия Эмитента в уставном капитале подконтрольной Эмитенту организации: 100%
Размер доли обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Количество обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Общая номинальная стоимость доли в уставном капитале подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: 1 000 000 рублей
Размер доли подконтрольной организации в уставном капитале Эмитента: 0%
Размер доли обыкновенных акций Эмитента, принадлежащих подконтрольной организации: 0%
Описание основного вида деятельности подконтрольной Эмитенту организации: Производство лекарственных препаратов для медицинского применения
Персональный состав совета директоров подконтрольной организации: Создание совета директоров не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Персональный состав коллегиального исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации: Создание коллегиального исполнительного органа не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Лицо, занимающее должность (осуществляющее функции) единоличного исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации:
Фамилия, имя, отчество: Титова Наталья Анатольевна

Доля в уставном капитале Эмитента: 1,3 %

Доля обыкновенных акций Эмитента: 1,3 %
7. Полное фирменное наименование: Общество с ограниченной ответственностью «Озон Медика»
Сокращенное фирменное наименование: ООО «Озон Медика»
ИНН: 6382079441
ОГРН: 1196313043431
Место нахождения: Самарская область, г.о. Тольятти
Вид контроля, под которым находится организация, в отношении которой Эмитент является контролирующим лицом: прямой контроль
Признак осуществления Эмитентом контроля над организацией, в отношении которой он является контролирующим лицом: право прямо распоряжаться в силу участия в подконтрольной организации более 50 процентами голосов в высшем органе управления подконтрольной Эмитенту организации
Размер доли участия Эмитента в уставном капитале подконтрольной Эмитенту организации: 100%
Размер доли обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Количество обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Общая номинальная стоимость доли в уставном капитале подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: 10 000 рублей
Размер доли подконтрольной организации в уставном капитале Эмитента: 0%
Размер доли обыкновенных акций Эмитента, принадлежащих подконтрольной организации: 0%
Описание основного вида деятельности подконтрольной Эмитенту организации: Производство лекарственных препаратов и материалов, применяемых в медицинских целях и ветеринарии
Персональный состав совета директоров подконтрольной организации: Создание совета директоров не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Персональный состав коллегиального исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации: Создание коллегиального исполнительного органа не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Лицо, занимающее должность (осуществляющее функции) единоличного исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации:

Фамилия, имя, отчество: Рогозин Владимир Юрьевич
Доля в уставном капитале Эмитента: 0 %
Доля обыкновенных акций Эмитента: 0 %
8. Полное фирменное наименование: Общество с ограниченной ответственностью «Коралл»
Сокращенное фирменное наименование: ООО «Коралл»
ИНН: 6345016972
ОГРН: 1076382007162
Место нахождения: Самарская область, г.о. Жигулевск, г. Жигулевск 
Вид контроля, под которым находится организация, в отношении которой Эмитент является контролирующим лицом: прямой контроль
Признак осуществления Эмитентом контроля над организацией, в отношении которой он является контролирующим лицом: право прямо распоряжаться в силу участия в подконтрольной организации более 50 процентами голосов в высшем органе управления подконтрольной Эмитенту организации
Размер доли участия Эмитента в уставном капитале подконтрольной Эмитенту организации: 100%
Размер доли обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Количество обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Общая номинальная стоимость доли в уставном капитале подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту:  8 300 000 рублей
Размер доли подконтрольной организации в уставном капитале Эмитента: 0%
Размер доли обыкновенных акций Эмитента, принадлежащих подконтрольной организации: 0%
Описание основного вида деятельности подконтрольной Эмитенту организации: Аренда и управление собственным или арендованным недвижимым имуществом
Персональный состав совета директоров подконтрольной организации: Создание совета директоров не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Персональный состав коллегиального исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации: Создание коллегиального исполнительного органа не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Лицо, занимающее должность (осуществляющее функции) единоличного исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации:

Фамилия, имя, отчество: Корнев Юрий Рудольфович
Доля в уставном капитале Эмитента: 14,5016 %
Доля обыкновенных акций Эмитента: 14,5016 %
9. Полное фирменное наименование: Общество с ограниченной ответственностью «Трейдсервис»
Сокращенное фирменное наименование: ООО «Трейдсервис»
ИНН: 6367046811
ОГРН: 1056367008895
Место нахождения: Самарская область, г.о. Самара
Вид контроля, под которым находится организация, в отношении которой Эмитент является контролирующим лицом: прямой контроль
Признак осуществления Эмитентом контроля над организацией, в отношении которой он является контролирующим лицом: право прямо распоряжаться в силу участия в подконтрольной организации более 50 процентами голосов в высшем органе управления подконтрольной Эмитенту организации
Размер доли участия Эмитента в уставном капитале подконтрольной Эмитенту организации: 100%
Размер доли обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Количество обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Общая номинальная стоимость доли в уставном капитале подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: 10 000 рублей
Размер доли подконтрольной организации в уставном капитале Эмитента: 0%
Размер доли обыкновенных акций Эмитента, принадлежащих подконтрольной организации: 0%
Описание основного вида деятельности подконтрольной Эмитенту организации: Деятельность по предоставлению прочих вспомогательных услуг для бизнеса, не включенная в другие группировки
Персональный состав совета директоров подконтрольной организации: Создание совета директоров не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Персональный состав коллегиального исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации: Создание коллегиального исполнительного органа не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Лицо, занимающее должность (осуществляющее функции) единоличного исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации:

Фамилия, имя, отчество: Кайгородова Наталья Юрьевна
Доля в уставном капитале Эмитента: 0 %
Доля обыкновенных акций Эмитента: 0 % 
10. Полное фирменное наименование: Общество с ограниченной ответственностью «Управляющая компания»
Сокращенное фирменное наименование: ООО «Управляющая компания»
ИНН: 6345024780
ОГРН: 1136382001458
Место нахождения: Самарская область, г.о. Жигулевск, г. Жигулевск
Вид контроля, под которым находится организация, в отношении которой Эмитент является контролирующим лицом: прямой контроль
Признак осуществления Эмитентом контроля над организацией, в отношении которой он является контролирующим лицом: право прямо распоряжаться в силу участия в подконтрольной организации более 50 процентами голосов в высшем органе управления подконтрольной Эмитенту организации
Размер доли участия Эмитента в уставном капитале подконтрольной Эмитенту организации: 100%
Размер доли обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Количество обыкновенных акций подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: не применимо
Общая номинальная стоимость доли в уставном капитале подконтрольной организации, принадлежащих Эмитенту: 10 000 рублей
Размер доли подконтрольной организации в уставном капитале Эмитента: 0%
Размер доли обыкновенных акций Эмитента, принадлежащих подконтрольной организации: 0%
Описание основного вида деятельности подконтрольной Эмитенту организации: Деятельность в области права и бухгалтерского учета
Персональный состав совета директоров подконтрольной организации: Создание совета директоров не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Персональный состав коллегиального исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации: Создание коллегиального исполнительного органа не предусмотрено учредительными документами подконтрольной организации
Лицо, занимающее должность (осуществляющее функции) единоличного исполнительного органа подконтрольной Эмитенту организации:

Фамилия, имя, отчество: Хитун Диана Ревилевна
Доля в уставном капитале Эмитента: 0 %
Доля обыкновенных акций Эмитента: 0 % 

4.2. Дополнительные сведения, раскрываемые эмитентами зеленых облигаций, социальных облигаций, облигаций устойчивого развития, адаптационных облигаций
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций. 

4.2.1. Информация о реализации проекта (проектов), для финансирования и (или) рефинансирования которого (которых) используются денежные средства, полученные от размещения зеленых облигаций, социальных облигаций, облигаций устойчивого развития, адаптационных облигаций
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций. 

4.2.2. Описание политики эмитента по управлению денежными средствами, полученными от размещения зеленых облигаций, социальных облигаций, облигаций устойчивого развития, адаптационных облигаций
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.2.3. Отчет об использовании денежных средств, полученных от размещения зеленых облигаций, социальных облигаций, облигаций устойчивого развития, адаптационных облигаций
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций. 

4.2(1). Дополнительные сведения, раскрываемые эмитентами инфраструктурных облигаций
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.2(1).1. Информация о целевом использовании денежных средств, полученных от размещения инфраструктурных облигаций
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.2(1).2. Информация о реализации инфраструктурного проекта
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.2(2). Дополнительные сведения, раскрываемые эмитентами облигаций, связанных с целями устойчивого развития
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.2(2).1. Описание стратегии устойчивого развития эмитента
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.2(2).2. Информация о текущем (фактическом) значении ключевого показателя (показателей) деятельности эмитента, связанного с достижением целей устойчивого развития
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.2(3). Дополнительные сведения, раскрываемые эмитентами облигаций климатического перехода
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.2(3).1. Описание стратегии климатического перехода эмитента
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.2(3).2. Информация о реализации стратегии климатического перехода эмитента
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3. Сведения о лице (лицах), предоставившем (предоставивших) обеспечение по облигациям эмитента с обеспечением, а также об обеспечении, предоставленном по облигациям эмитента с обеспечением
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.1. Дополнительные сведения об ипотечном покрытии по облигациям эмитента с ипотечным покрытием
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.1.1. Сведения о специализированном депозитарии (депозитариях), осуществляющем ведение реестра (реестров) ипотечного покрытия
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.1.2. Сведения о страховании риска ответственности перед владельцами облигаций с ипотечным покрытием
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.1.3. Сведения о лицах, уполномоченных получать исполнение от должников по обеспеченным ипотекой и (или) залогом прав требования участника долевого строительства требованиям, составляющим ипотечное покрытие облигаций.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.1.4. Информация о составе, структуре и размере ипотечного покрытия облигаций с ипотечным покрытием.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.1.4.1. Регистрационные номера выпусков (дополнительных выпусков) облигаций, обеспеченных залогом данного ипотечного покрытия, и даты их регистрации.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.1.4.2. Размер ипотечного покрытия и его соотношение с размером (суммой) обязательств по облигациям с данным ипотечным покрытием:
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.1.4.3. Сведения о структуре ипотечного покрытия по видам имущества, составляющего ипотечное покрытие.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.
4.3.1.4.3.1. Структура ипотечного покрытия по видам имущества, составляющего ипотечное покрытие:
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.1.4.3.2. Структура обеспеченных ипотекой и (или) залогом прав требования участника долевого строительства требований, составляющих ипотечное покрытие:
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.1.4.3.3. Показатели, характеризующие размер и состав ипотечного покрытия.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.1.4.3.4. Структура составляющих ипотечное покрытие требований, обеспеченных ипотекой жилых помещений:
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.1.4.3.5. Сведения о структуре требований, обеспеченных ипотекой и (или) залогом прав требования участника долевого строительства, составляющих ипотечное покрытие, по видам правового основания возникновения у эмитента облигаций с ипотечным покрытием прав на такое имущество.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.1.4.3.7. Информация о наличии просрочек платежей по обеспеченным ипотекой и (или) залогом прав требования участника долевого строительства требованиям, составляющим ипотечное покрытие:
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.2. Дополнительные сведения о залоговом обеспечении денежными требованиями по облигациям эмитента с залоговым обеспечением денежными требованиями
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.2.1. Сведения о лице, осуществляющем учет находящихся в залоге денежных требований и денежных сумм, зачисленных на залоговый счет.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.2.2. Сведения о страховании риска убытков, связанных с неисполнением обязательств по находящимся в залоге денежным требованиям, и (или) риска ответственности за неисполнение обязательств по облигациям с залоговым обеспечением денежными требованиями.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.2.3. Сведения об организациях, обслуживающих находящиеся в залоге денежные требования.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.2.4. Информация о составе, структуре и стоимости (размере) залогового обеспечения облигаций, в состав которого входят денежные требования.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.2.4.1. Регистрационные номера выпусков (дополнительных выпусков) облигаций с данным залоговым обеспечением и даты их регистрации.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций. 

4.3.2.4.2. Общая стоимость (размер) залогового обеспечения и ее соотношение с размером (суммой) обязательств по облигациям эмитента с данным залоговым обеспечением (а если данное залоговое обеспечение обеспечивает исполнение обязательств по заключенным эмитентом договорам - также с размером (суммой) денежных обязательств по таким договорам, выраженных в той же валюте, что и валюта, в которой выражены обязательства по облигациям с данным залоговым обеспечением):

Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.2.4.3. Сведения о структуре залогового обеспечения по видам имущества, составляющего залоговое обеспечение.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.
4.3.2.4.3.1 Структура залогового обеспечения по видам имущества, составляющего залоговое обеспечение:
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.2.4.3.2 Структура находящихся в залоге денежных требований:
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.2.4.4. Информация о наличии просрочек платежей по находящимся в залоге денежным требованиям:
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.2.4.5. Эмитент по своему усмотрению может указывать иные сведения о составе, структуре и стоимости (размере) залогового обеспечения.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.3.2.5. Информация о формах, способах принятия и объеме рисков, принятых первоначальными и (или) последующими кредиторами по обязательствам, денежные требования по которым составляют залоговое обеспечение.
Информация не приводится. Эмитент не осуществлял выпуск облигаций.

4.4. Сведения об объявленных и выплаченных дивидендах по акциям эмитента 
	N п/п
	Наименование показателя
	Отчетные периоды, за которые (по результатам которых) выплачиваются (выплачивались) объявленные дивиденды

	
	
	9 месяцев 2024 года

	1
	2
	3

	1
	Категория (тип) акций: обыкновенные

	2
	I. Сведения об объявленных дивидендах

	3
	Размер объявленных дивидендов в расчете на одну акцию, руб.
	0,18 руб.

	4
	Размер объявленных дивидендов в совокупности по всем акциям данной категории (типа), руб.
	197 742 859,20 руб.

	5
	Доля объявленных дивидендов в чистой прибыли отчетного периода, за который (по результатам которого) выплачиваются (выплачивались) объявленные дивиденды:
	

	6
	по данным консолидированной финансовой отчетности (финансовой отчетности), %
	5,79%

	7
	по данным бухгалтерской (финансовой) отчетности, %
	13,08%

	8
	Источник выплаты объявленных дивидендов (чистая прибыль отчетного периода, нераспределенная чистая прибыль прошлых лет, специальный фонд)
	Чистая прибыль Общества за 9 месяцев 2024 года.

	9
	Орган управления эмитента, принявший решение об объявлении дивидендов, дата принятия такого решения, дата составления и номер протокола собрания (заседания) органа управления эмитента, на котором принято такое решение
	Выплата (объявление) дивидендов осуществлена в соответствии с:

Решением общего собрания акционеров ПАО «Озон Фармацевтика» от 17 декабря 2024 г. (Протокол Общего собрания акционеров № 4 от 18.12.2024 г.). 

	10
	Дата, на которую определяются (определялись) лица, имеющие (имевшие) право на получение дивидендов
	28.12.2024 г.

	11
	Срок (дата) выплаты объявленных дивидендов
	Срок выплаты дивидендов номинальному держателю и являющемуся профессиональным участником рынка ценных бумаг доверительному управляющему, которые зарегистрированы в реестре акционеров: 

Не позднее 10 рабочих дней с даты, на которую определяются лица, имеющие право на получение дивидендов (не позднее 22.01.2025)

Срок выплаты дивидендов другим зарегистрированным в реестре акционеров лицам: 

Не позднее 25 рабочих дней с даты, на которую определяются лица, имеющие право на получение дивидендов (не позднее 12.02.2025)

	12
	Иные сведения об объявленных дивидендах, указываемые эмитентом по собственному усмотрению
	Отсутствуют.

	13
	II. Сведения о выплаченных дивидендах

	14
	Общий размер выплаченных дивидендов по акциям данной категории (типа), руб.
	197 742 781,80 руб.
(В отчетном периоде выплата не осуществлена ввиду выплаты дивидендов в соответствии со строками, установленными в п. 11 таблицы). 

	15
	Доля выплаченных дивидендов в общем размере объявленных дивидендов по акциям данной категории (типа), %
	99,99% 

(Выплата дивидендов была осуществлена в течение срока выплаты, указанного в п. 11 таблицы).

	16
	Причины невыплаты объявленных дивидендов в случае, если объявленные дивиденды не выплачены или выплачены эмитентом не в полном объеме
	Отсутствуют.

	17
	Иные сведения о выплаченных дивидендах, указываемые эмитентом по собственному усмотрению
	Отсутствуют.


4.5. Сведения об организациях, осуществляющих учет прав на эмиссионные ценные бумаги эмитента

4.5.1 Сведения о регистраторе, осуществляющем ведение реестра владельцев ценных бумаг эмитента
Полное фирменное наименование: Акционерное общество ВТБ Регистратор
Сокращенное фирменное наименование: АО ВТБ Регистратор
Место нахождения: г. Москва
ИНН: 5610083568
ОГРН: 1045605469744
Номер, дата выдачи, срок действия лицензии на осуществление деятельности по ведению реестра владельцев ценных бумаг, наименование органа, выдавшего лицензию: лицензия на осуществление деятельности по ведению реестра владельцев ценных бумаг № 045-13970-000001 выдана ФСФР России 21 февраля 2008 года без ограничения срока действия
Дата, с которой регистратор осуществляет ведение реестра владельцев ценных бумаг акционерного общества: 02 мая 2024 года
Иные сведения о ведении реестра владельцев ценных бумаг Эмитента, указываемые Эмитентом по собственному усмотрению: отсутствуют. 
4.5.2. Сведения о депозитарии, осуществляющем централизованный учет прав на ценные бумаги эмитента
Не применимо. 
4.6. Информация об аудиторе эмитента
1. Полное фирменное наименование аудиторской организации: Акционерное общество «Технологии Доверия-Аудит»
Сокращенное фирменное наименование аудиторской организации: АО «Технологии Доверия-Аудит»
ИНН: 7705051102
ОГРН: 1027700148431
Место нахождения: г. Москва
Адрес: 117218, г.Москва, вн.тер.г. Муниципальный округ Академический, ул Кржижановского, д. 14, к. 3, помещ. 5/1
Отчетный год (годы) и (или) иной отчетный период (периоды) из числа последних трех завершенных отчетных лет и текущего года, за который (за которые) аудитором проводилась (будет проводиться) проверка отчетности Эмитента: 2022, 2023, 2024 
Вид отчетности Эмитента, в отношении которой аудитором проводилась (будет проводиться) независимая проверка: 
Аудитором проводился аудит консолидированной финансовой отчетности Группы, подготовленной в соответствии с МСФО за годы, закончившиеся 31 декабря 2022 г., 31 декабря 2023 г., 31 декабря 2024 г.
Сопутствующие аудиту и прочие связанные с аудиторской деятельностью услуги, которые оказывались (будут оказываться) Эмитенту в течение последних трех завершенных отчетных лет и текущего года аудитором:
Аудитором проводилась обзорная проверка промежуточной консолидированной финансовой отчетности, Группы подготовленной в соответствии с IAS 34 за шесть месяцев, закончившихся 30 июня 2024 г.
Факторы, которые могут оказать влияние на независимость аудитора, в том числе сведения о наличии существенных интересов (взаимоотношений), связывающих с Эмитентом (членами органов управления и органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента) аудитора Эмитента, членов органов управления и органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью аудитора, а также участников аудиторской группы: факторы, которые могут оказать влияние на независимость аудиторской организации Эмитента, отсутствуют.
Меры, предпринятые Эмитентом и аудитором (аудиторской организацией) для снижения влияния указанных факторов: 
Эмитент и аудиторская организация в период осуществления аудиторской деятельности указанной организацией отслеживают соблюдение требований законодательства Российской Федерации. 

Информация о мерах не приводится, поскольку факторы, которые могли оказать влияние на независимость аудиторской организации, отсутствуют. В соответствии с требованиями ст. 8 Федерального закона «Об аудиторской деятельности» от 30 декабря 2008 года № 307-ФЗ аудитор является полностью независимым от органов управления Эмитента.
Фактический размер вознаграждения, выплаченного Эмитентом аудитору Эмитента за последний завершенный отчетный год, с отдельным указанием размера вознаграждения, выплаченного за аудит (проверку), в том числе обязательный, отчетности Эмитента и за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг: 

Фактический размер вознаграждения, выплаченного Эмитентом аудиторской организации за аудит годовой бухгалтерской (финансовой) отчетности Эмитента в 2024 году: 11 550 000 рублей без НДС, размер вознаграждения, выплаченного за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг (обзорная проверка промежуточной консолидированной финансовой отчетности Группы за шесть месяцев, закончившихся 30 июня 2024 г.): 13 800 000 рублей без НДС.

Фактический размер вознаграждения аудиторской организации за аудит консолидированной финансовой отчетности Группы Эмитента, подготовленной в соответствии с МСФО за год, закончившийся 31 декабря 2024 года составил 20 550 000 рублей без НДС.
Размер вознаграждения за оказанные аудитором Эмитента услуги, выплата которого отложена или просрочена Эмитентом, с отдельным указанием отложенного или просроченного вознаграждения за аудит (проверку), в том числе обязательный, отчетности Эмитента и за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг: у Эмитента отсутствуют отсроченные и просроченные платежи за оказанные аудиторской организацией услуги.
В отношении аудитора Эмитента, который проводил проверку консолидированной финансовой отчетности Эмитента, дополнительно раскрывается фактический размер вознаграждения, выплаченного Эмитентом и подконтрольными Эмитенту организациями, имеющими для него существенное значение, указанному аудитору за аудит (проверку), в том числе обязательный, консолидированной финансовой отчетности Эмитента за последний завершенный отчетный год, и за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг: 
Фактический размер вознаграждения, выплаченного подконтрольной Эмитенту организацией, аудиторской организации за аудит консолидированной финансовой отчетности Группы Эмитента, подготовленной в соответствии с МСФО за годы, закончившиеся 31 декабря 2023 года, 31 декабря 2022 года и 31 декабря 2021 года составил 20 500 000 рублей без НДС.

Иные сопутствующие аудиту и прочие связанные с аудиторской деятельностью услуги за последний завершенный отчетный год (2024 год), а также в течение 2024 года не оказывались, вознаграждение не выплачивалось.
2. Полное фирменное наименование аудиторской организации: Общество с ограниченной ответственностью «ФинЭкспертиза»
Сокращенное фирменное наименование аудиторской организации: ООО «ФинЭкспертиза»
ИНН: 7708096662
ОГРН: 1027739127734
Место нахождения: 127473, Г.МОСКВА, УЛ. КРАСНОПРОЛЕТАРСКАЯ, Д. 16, СТР. 1, ЭТ 6 ПОМ I КОМ 29
Отчетный год (годы) и (или) иной отчетный период (периоды) из числа последних трех завершенных отчетных лет и текущего года, за который (за которые) аудитором проводилась (будет проводиться) проверка отчетности Эмитента: 2024. 

Вид отчетности Эмитента, в отношении которой аудитором проводилась (будет проводиться) независимая проверка: годовая бухгалтерская (финансовая) отчетность.
Сопутствующие аудиту и прочие связанные с аудиторской деятельностью услуги, которые оказывались (будут оказываться) Эмитенту в течение последних трех завершенных отчетных лет и текущего года аудитором:
Сопутствующие аудиту и прочие связанные с аудиторской деятельностью услуги Эмитенту не оказывались (не будут оказываться).
Факторы, которые могут оказать влияние на независимость аудитора, в том числе сведения о наличии существенных интересов (взаимоотношений), связывающих с Эмитентом (членами органов управления и органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента) аудитора Эмитента, членов органов управления и органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью аудитора, а также участников аудиторской группы: факторы, которые могут оказать влияние на независимость аудиторской организации Эмитента, отсутствуют.
Меры, предпринятые Эмитентом и аудитором (аудиторской организацией) для снижения влияния указанных факторов: 
Эмитент и аудиторская организация в период осуществления аудиторской деятельности указанной организацией отслеживают соблюдение требований законодательства Российской Федерации. 

Информация о мерах не приводится, поскольку факторы, которые могли оказать влияние на независимость аудиторской организации, отсутствуют. В соответствии с требованиями ст. 8 Федерального закона «Об аудиторской деятельности» от 30 декабря 2008 года № 307-ФЗ аудитор является полностью независимым от органов управления Эмитента.
Фактический размер вознаграждения, выплаченного Эмитентом аудитору Эмитента за последний завершенный отчетный год, с отдельным указанием размера вознаграждения, выплаченного за аудит (проверку), в том числе обязательный, отчетности Эмитента и за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг: 

Фактический размер вознаграждения, выплаченного Эмитентом аудиторской организации за аудит годовой бухгалтерской (финансовой) отчетности Эмитента за 2024 год: 0 рублей, размер вознаграждения, выплаченного за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг: 0 рублей.

Фактический размер вознаграждения аудиторской организации за аудит годовой бухгалтерской (финансовой) отчетности Эмитента за 2024 год: 830 000 рублей без НДС, размер вознаграждения за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг: 0 рублей.
Размер вознаграждения за оказанные аудитором Эмитента услуги, выплата которого отложена или просрочена Эмитентом, с отдельным указанием отложенного или просроченного вознаграждения за аудит (проверку), в том числе обязательный, отчетности Эмитента и за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг: у Эмитента отсутствуют отсроченные и просроченные платежи за оказанные аудиторской организацией услуги.
3. Полное фирменное наименование аудиторской организации: Общество с ограниченной ответственностью «Автоматизация и Аудит»
Сокращенное фирменное наименование аудиторской организации: ООО «Автоматизация и Аудит»
ИНН: 6312076038
ОГРН: 1076312005516
Место нахождения: Самарская область, г.о. Самара
Отчетный год (годы) и (или) иной отчетный период (периоды) из числа последних трех завершенных отчетных лет и текущего года, за который (за которые) аудитором проводилась (будет проводиться) проверка отчетности Эмитента: 2023. 

Вид отчетности Эмитента, в отношении которой аудитором проводилась (будет проводиться) независимая проверка: годовая бухгалтерская (финансовая) отчетность. 
Сопутствующие аудиту и прочие связанные с аудиторской деятельностью услуги, которые оказывались (будут оказываться) Эмитенту в течение последних трех завершенных отчетных лет и текущего года аудитором:
Сопутствующие аудиту и прочие связанные с аудиторской деятельностью услуги Эмитенту не оказывались (не будут оказываться).
Факторы, которые могут оказать влияние на независимость аудитора, в том числе сведения о наличии существенных интересов (взаимоотношений), связывающих с Эмитентом (членами органов управления и органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента) аудитора Эмитента, членов органов управления и органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью аудитора, а также участников аудиторской группы: факторы, которые могут оказать влияние на независимость аудиторской организации Эмитента, отсутствуют.
Меры, предпринятые Эмитентом и аудитором (аудиторской организацией) для снижения влияния указанных факторов: 
Эмитент и аудиторская организация в период осуществления аудиторской деятельности указанной организацией отслеживают соблюдение требований законодательства Российской Федерации. 

Информация о мерах не приводится, поскольку факторы, которые могли оказать влияние на независимость аудиторской организации, отсутствуют. В соответствии с требованиями ст. 8 Федерального закона «Об аудиторской деятельности» от 30 декабря 2008 года № 307-ФЗ аудитор является полностью независимым от органов управления Эмитента.
Фактический размер вознаграждения, выплаченного Эмитентом аудитору Эмитента за последний завершенный отчетный год, с отдельным указанием размера вознаграждения, выплаченного за аудит (проверку), в том числе обязательный, отчетности Эмитента и за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг: 

Фактический размер вознаграждения аудиторской организации за аудит годовой бухгалтерской (финансовой) отчетности Эмитента за 2023 год: 95 000 рублей, размер вознаграждения, выплаченного за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг: 0 рублей.
Размер вознаграждения за оказанные аудитором Эмитента услуги, выплата которого отложена или просрочена Эмитентом, с отдельным указанием отложенного или просроченного вознаграждения за аудит (проверку), в том числе обязательный, отчетности Эмитента и за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг: у Эмитента отсутствуют отсроченные и просроченные платежи за оказанные аудиторской организацией услуги.
4. Полное фирменное наименование аудиторской организации: Общество с ограниченной ответственностью Аудиторская фирма «Сонар-Я»
Сокращенное фирменное наименование аудиторской организации: ООО АФ «Сонар-Я»
ИНН: 6319724560
ОГРН: 1106319001964
Место нахождения: Самарская область, г.о. Самара.
Отчетный год (годы) и (или) иной отчетный период (периоды) из числа последних трех завершенных отчетных лет и текущего года, за который (за которые) аудитором проводилась (будет проводиться) проверка отчетности Эмитента: 2022. 

Вид отчетности Эмитента, в отношении которой аудитором проводилась (будет проводиться) независимая проверка: годовая бухгалтерская (финансовая) отчетность.
Сопутствующие аудиту и прочие связанные с аудиторской деятельностью услуги, которые оказывались (будут оказываться) Эмитенту в течение последних трех завершенных отчетных лет и текущего года аудитором:
Сопутствующие аудиту и прочие связанные с аудиторской деятельностью услуги Эмитенту не оказывались (не будут оказываться).
Факторы, которые могут оказать влияние на независимость аудитора, в том числе сведения о наличии существенных интересов (взаимоотношений), связывающих с Эмитентом (членами органов управления и органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Эмитента) аудитора Эмитента, членов органов управления и органов контроля за финансово-хозяйственной деятельностью аудитора, а также участников аудиторской группы: факторы, которые могут оказать влияние на независимость аудиторской организации Эмитента, отсутствуют.
Меры, предпринятые Эмитентом и аудитором (аудиторской организацией) для снижения влияния указанных факторов: 
Эмитент и аудиторская организация в период осуществления аудиторской деятельности указанной организацией отслеживают соблюдение требований законодательства Российской Федерации. 

Информация о мерах не приводится, поскольку факторы, которые могли оказать влияние на независимость аудиторской организации, отсутствуют. В соответствии с требованиями ст. 8 Федерального закона «Об аудиторской деятельности» от 30 декабря 2008 года № 307-ФЗ аудитор является полностью независимым от органов управления Эмитента.
Фактический размер вознаграждения, выплаченного Эмитентом аудитору Эмитента за последний завершенный отчетный год, с отдельным указанием размера вознаграждения, выплаченного за аудит (проверку), в том числе обязательный, отчетности Эмитента и за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг: 

Фактический размер вознаграждения аудиторской организации за аудит годовой бухгалтерской (финансовой) отчетности Эмитента за 2022 год: 90 000 рублей, размер вознаграждения, выплаченного за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг: 0 рублей.
Размер вознаграждения за оказанные аудитором Эмитента услуги, выплата которого отложена или просрочена Эмитентом, с отдельным указанием отложенного или просроченного вознаграждения за аудит (проверку), в том числе обязательный, отчетности Эмитента и за оказание сопутствующих аудиту и прочих связанных с аудиторской деятельностью услуг: у Эмитента отсутствуют отсроченные и просроченные платежи за оказанные аудиторской организацией услуги.
Порядок выбора аудитора (аудиторской организации) Эмитента: 
1. Процедура конкурса, связанного с выбором аудитора Эмитента и его основные условия: 
Процедура конкурса (тендера) по выбору аудиторской организации не предусмотрена Уставом и внутренними документами Эмитента. 
2. Процедура выдвижения кандидатуры аудитора (аудиторской организации) Эмитента для утверждения Общим собранием акционеров (участников, членов) Эмитента, в том числе орган управления, принимающий решение о выдвижении кандидатуры аудитора (аудиторской организации): 
Согласно п. 7.3 Устава Эмитента аудитор Эмитента утверждается Общим собранием акционеров. Согласно п. 8.6.6 Устава Эмитента повестка дня Общего собрания акционеров утверждается Советом директоров Эмитента. Выдвижение кандидатуры аудитора Эмитента осуществляется Советом директоров в порядке включения кандидатуры аудитора в повестку дня Общего собрания акционеров. 
Раздел 5. Консолидированная финансовая отчетность (финансовая отчетность), бухгалтерская (финансовая) отчетность эмитента

5.1. Консолидированная финансовая отчетность (финансовая отчетность)
Раскрываемая консолидированная финансовая отчетность эмитента по состоянию на 31 декабря 2024 г. и за год, закончившийся на указанную дату, доступна в сети Интернет:
https://www.e-disclosure.ru/portal/files.aspx?id=39126&type=4
5.2. Бухгалтерская (финансовая) отчетность
Бухгалтерская (финансовая) отчетность эмитента за 12 месяцев 2024 г. доступна в сети Интернет:
https://www.e-disclosure.ru/portal/files.aspx?id=39126&type=3
� Источник: rosstat.gov.ru.


� Организация экономического сотрудничества и развития. 


� Источник: OECD Data Explorer.








� Источник: DSM Group


� https://dsm.ru/docs/presentations/DSM_Озон_Драйверы%20роста%20фармрынка.pdf


� По данным DSM Group: оценка потребления лекарственных препаратов в конечных ценах потребления (для аптечного сегмента розничные цены с НДС, для государственного сегмента цена контракта)


� Данные по ПАО «Озон Фармацевтика» приведены от оборота компании (выручка компании до вычета НДС, инвестиций в рынок и резервов по стимулированию продаж).


� По данным DSM Group: оценка потребления лекарственных препаратов в конечных ценах потребления (для аптечного сегмента розничные цены с НДС, для государственного сегмента цена контракта).


� Данные по ПАО «Озон Фармацевтика» приведены от оборота компании (выручка компании до вычета НДС, инвестиций в рынок и резервов по стимулированию продаж).


� На разных стадиях регистрации и разработки находятся более 50 онкопрепаратов.
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